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Resumen

Este estudio investigo la estructura econdémica y financiera de las empresas en Quito,
diferenciandolas por tamafio y sector, con el fin de proporcionar insights clave para decisiones
empresariales y politicas publicas efectivas. Utilizando un enfoque metodoldgico mixto que
combiné andlisis horizontal de estados financieros, evaluacién de indices financieros y
analisis comparativo entre sectores y tamafios empresariales, se analizé un periodo crucial
gue abarca desafios econdmicos, cambios politicos significativos, transformaciones sociales
y el impacto continuo de la pandemia de COVID-19. Los resultados destacan diferencias
significativas en la liquidez, endeudamiento, rentabilidad y eficiencia operativa entre
microempresas, pequefias, medianas y grandes empresas, asi como entre sectores
econdémicos diversos como servicios administrativos y de apoyo, y otros sectores de la
economia. Las conclusiones subrayan la necesidad de politicas especificas para promover la
estabilidad financiera de microempresas y mejorar la competitividad de las grandes empresas
en un entorno econdmico volatil. Se recomienda a las autoridades gubernamentales y a los
empresarios utilizar estos hallazgos para disefiar estrategias que fomenten el crecimiento

inclusivo y sostenible, fortaleciendo asi el tejido empresarial de la region.

Palabras Clave: Estructura econdmica, sectores econémicos, analisis financiero.



Abstract

This study investigated the economic and financial structure of businesses in Quito,
differentiating them by size and sector, aiming to provide key insights for business decisions
and effective public policies. Using a mixed-methodological approach combining horizontal
analysis of financial statements, evaluation of financial ratios, and comparative analysis
across sectors and business sizes, a critical period was analyzed encompassing economic
challenges, significant political changes, social transformations, and the ongoing impact of the
COVID-19 pandemic. The findings highlight significant differences in liquidity, indebtedness,
profitability, and operational efficiency among micro, small, medium, and large enterprises, as
well as across diverse economic sectors such as administrative and support services and
other sectors of the economy. Conclusions underscore the need for specific policies to
promote financial stability for microenterprises and enhance the competitiveness of large
enterprises in a volatile economic environment. Government authorities and entrepreneurs
are recommended to utilize these findings to design strategies that foster inclusive and

sustainable growth, thereby strengthening the region's business fabric.

Keywords: Economic structure, economic sectors, financial analysis.



Introduccién

En el contexto actual de la economia de Quito, es crucial comprender profundamente
la estructura econémica y financiera de las empresas segun su tamafio y sector. Este estudio
responde a la necesidad de analizar y comparar estas estructuras, proporcionando insights
valiosos para orientar decisiones empresariales informadas y politicas publicas efectivas. El
analisis se enmarca en un periodo que incluye desafios econémicos, cambios politicos
significativos, transformaciones sociales y el impacto continuo de la pandemia de COVID-19,

todos elementos que han influido en la dindmica empresarial en la region.

El objetivo principal de este estudio es ofrecer un analisis exhaustivo de las estructuras
economicas y financieras de las empresas en Quito, diferenciandolas por tamafio y sector
econdémico. Para lograr este propdsito, se ha recopilado y analizado una amplia gama de
datos estadisticos provenientes de fuentes confiables y actualizadas. EI cumplimiento de los
objetivos se ha alcanzado mediante un enfoque metodoldgico riguroso que ha permitido una

evaluacioén precisa y detallada de cada sector y tamafio empresarial en el periodo analizado.

Durante el desarrollo de este trabajo, se ha contado con la facilidad de acceso a datos
secundarios estructurados y confiables, lo cual ha facilitado el andlisis comparativo y la
generacion de conclusiones fundamentadas. Las oportunidades se han encontrado en la
rigueza de la informacién disponible, que ha permitido una vision holistica de la economia
empresarial en Quito. Sin embargo, se han enfrentado limitantes relacionadas con la
disponibilidad de ciertos datos especificos y la heterogeneidad en la calidad de la informacion,

lo cual ha requerido una cuidadosa validacion y contextualizacion de los resultados obtenidos.

La metodologia utilizada combina un enfoque mixto que integra el analisis horizontal
de estados financieros con la evaluacion de indices financieros clave y andlisis comparativos
entre sectores y tamafos empresariales. Se han empleado herramientas y software

especializados para el procesamiento y analisis de datos, lo cual ha permitido una



visualizacién clara y detallada de las tendencias y patrones identificados. Este enfoque
metodoldgico ha sido fundamental para garantizar la robustez y la precision de los resultados

obtenidos en cada etapa del estudio.

El trabajo esta estructurado en varios capitulos que abordan diferentes aspectos de
la investigacion. En la introduccion y contextualizacion se presenta el problema, los objetivos
y la metodologia utilizada. El analisis de empresas por tamafio se centra en evaluar
detalladamente microempresas, pequefias, medianas y grandes empresas en Quito,
destacando sus estructuras econdmicas y financieras. El andlisis de sectores econémicos
ofrece un estudio comparativo entre diferentes industrias en Quito, enfocandose en sus
caracteristicas financieras y su respuesta a variables externas. El comparativo entre sectores
y tamafios proporciona un analisis cruzado para identificar patrones y diferencias
significativas entre estos grupos empresariales. Finalmente, las conclusiones vy
recomendaciones sintetizan los hallazgos clave y ofrecen orientaciones estratégicas para

empresas y formuladores de politicas.

Este estudio es de relevancia significativa para diversas partes interesadas,
incluyendo instituciones gubernamentales, empresarios, inversores y la sociedad en general.
Proporciona insights cruciales para la formulacion de politicas econdmicas orientadas al
crecimiento inclusivo y sostenible, asi como para la toma de decisiones estratégicas dentro
de las empresas. Ademas, contribuye a la comprension profunda de la dinamica econémica
local, fomentando la innovacion empresarial y la competitividad en un entorno globalizado y

dinamico.

En resumen, este trabajo se posiciona como una herramienta fundamental para
entender y fortalecer las estructuras econdmicas y financieras de las empresas en Quito.
Promueve un desarrollo empresarial mas resiliente y adaptativo frente a los desafios
emergentes del siglo XXlI, facilitando asi un crecimiento econémico sostenible y equitativo en

la region.



Capitulo uno
Estructura econdmica financiera de las empresas ecuatorianas
1.1 Estructura econémica

“La estructura econémica de una empresa es un componente fundamental en su éxito
y sostenibilidad a largo plazo. Este aspecto se refiere a cdmo la empresa esta organizada y
opera en términos de sus recursos financieros, ingresos, gastos y activos. La comprension y
gestion adecuadas de la estructura econOmica son esenciales para tomar decisiones
financieras informadas y garantizar que la empresa pueda prosperar en un entorno
empresarial competitivo y en constante cambio” (Rodriguez et al., 2021).

Al respecto Viafara (2021) sefiala, los ingresos y las ventas son un componente
esencial de la estructura econémica de una empresa, ya que representa la forma de generar
beneficios econdémicos. Los ingresos son el flujo de dinero que una empresa recibe a través
de la venta de sus productos o la prestacidon de servicios a sus clientes. Las ventas son la
principal fuente de ingresos para la mayoria de las empresas y pueden provenir de diversas
fuentes, como ventas al por menor, ventas al por mayor, acuerdos de suscripcion, contratos
de servicio y otros métodos. El éxito de una empresa a menudo se mide por la capacidad que
posee para generar y aumentar sus ingresos a lo largo del tiempo

Por su parte Zang & Haugg (2023) manifiestan que, en relacién a los costos y gastos,
estos representan los desembolsos financieros en los que una empresa incurre al desarrollar
sus operaciones diarias, para producir y vender sus productos o servicios. Estos importes
pueden incluir: el costo de las materias primas, el pago de salarios y beneficios de los
empleados, la cancelacion de alquiler de instalaciones, los gastos de marketing y publicidad,
el pago de los impuestos y otros costos operativos. Por otro lado, la gestion eficaz de los
costos y gastos es primordial para lograr maximizar la rentabilidad. Esto implica la realizacion
de los andlisis necesarios para la identificacion de las areas donde es viable reducir los costos
sin comprometer la calidad o la eficiencia del producto o servicio.

Asi mismo, Garcia et al., (2023) afirman que el margen de beneficio es un indicador

clave de la rentabilidad de una empresa. Se calcula restando los costos de los ingresos y se



expresa comunmente como un porcentaje de los ingresos totales. Un margen de beneficio
saludable es esencial para el crecimiento y la sostenibilidad de la empresa. Mientras que un
margen bajo, puede indicar problemas en la gestiébn de costos o incluso la necesidad de
aumentar los precios de los productos o servicios.

Dentro de este orden de ideas Haro (2021) indica que la estructura de costos de una
empresa se refiere a como se dividen y distribuyen los costos dentro de la organizacién. Por
lo general, se distinguen entre costos variables y costos fijos. Los costos variables fluctian
en funcién de la produccion o las ventas, mientras que los costos fijos permanecen
relativamente constantes, independientemente del nivel de actividad. La comprension y
gestion eficaz de esta estructura de costos son cruciales en la toma de decisiones financieras
informadas y la maximizacién de la rentabilidad.

Ahora bien, con respecto a los activos, Lievano (2019) considera que los mismos
representan los recursos que una empresa posee y utiliza para llevar a cabo sus operaciones.
Estos pueden incluir efectivo, inventario, propiedades, equipo y otros bienes. En relaciéon a
los pasivos, el autor los describe como las obligaciones financieras de la empresa, que incluye
a los préstamos, las cuentas por pagar y las deudas pendientes. El nexo entre activos y
pasivos se refleja en el balance de la empresa y es esencial para evaluar su salud financiera.
Un balance sélido, generalmente implica que los activos superan a los pasivos, lo que
proporciona una base financiera estable.

Fozap & Blancas (2019) definen al flujo de efectivo como el movimiento de dinero que
entra y sale de una empresa durante un periodo determinado, es crucial para la supervivencia
de la empresa, ya que afecta su capacidad para pagar las deudas, cubrir los gastos operativos
y realizar inversiones estratégicas. Un flujo de efectivo positivo es primordial para mantener
la solidez financiera y permitir que la empresa aproveche oportunidades de crecimiento.

Para Garcia et al., (2019 la estructura de capital se refiere a la forma en que una
empresa financia sus operaciones y activos. Implica la combinacién de financiamiento propio
(patrimonio) y financiamiento ajeno (deudas). La eleccion de la estructura de capital puede

tener un impacto significativo en los costos financieros y por consiguiente en la gestion de



riesgos de la empresa. Un equilibrio adecuado entre el capital propio y el endeudamiento es
bésico si se busca garantizar la estabilidad financiera y la capacidad de la empresa para llevar
a cabo sus operaciones y proyectos de inversion.

Manciati et al., (2023) se refieren a la rentabilidad como un objetivo transcendental
para todas las empresas, ya que esta indica su capacidad para generar ganancias. Lograr
una rentabilidad sostenible a largo plazo, es esencial para el crecimiento y la supervivencia
de toda empresa. Esto implica tomar decisiones estratégicas sobre la asignacion de recursos
financieros, la inversidén en areas rentables y la gestion eficaz de costos y gastos. Ademas, la
gestidn del crecimiento es necesaria para asegurarse de que la empresa pueda escalar sus
operaciones de manera efectiva, sin comprometer su rentabilidad o estabilidad financiera.

Dentro de este orden ideas, Moreira et al., (2020) concuerdan que un aspecto critico
de la estructura econémica es la gestion del riesgo financiero. Las empresas deben evaluar
y mitigar los riesgos que enfrentan en sus operaciones diarias. Esto puede incluir riesgos
relacionados con la volatilidad de los ingresos, cambios en los costos, fluctuaciones en los
tipos de cambio y riesgos de mercados mas amplios. La gestion adecuada del riesgo es
esencial para proteger la rentabilidad y la estabilidad financiera de la empresa.

La estructura econdmica también influye en la capacidad de una empresa para realizar
inversiones estratégicas. Estas inversiones pueden incluir la expansion de las operaciones,
la adquisicion de nuevos activos o la entrada en nuevos mercados. La disponibilidad de
capital y el flujo de efectivo son factores determinantes en la capacidad de una empresa para
aprovechar estas oportunidades de crecimiento.

Desde la perspectiva de Sarango (2021), una estructura econémica soélida es un
componente primordial de la planificacion financiera a largo plazo de una empresa. Las
empresas deben establecer objetivos financieros a largo plazo y desarrollar estrategias para
alcanzarlos. Esto puede incluir la acumulacién de reservas de efectivo, la reduccion de
deudas o la diversificacion de ingresos. La planificacion financiera a largo plazo asegura la

estabilidad y el éxito continuo de la empresa en un entorno empresarial en constante cambio.



Soto et al., (2021) en la era moderna, la techologia desempefia un papel fundamental
en la estructura econémica de muchas empresas. La inversion en tecnologia puede influir en
la eficiencia operativa, la productividad y la capacidad de adaptacion a las tendencias del
mercado. Las empresas deben evaluar como la inversidn en tecnologia afectara sus ingresos,
costos y rentabilidad a largo plazo. La estructura econémica de una empresa también debe
ser capaz de adaptarse a los ciclos econémicos. Los cambios en la economia pueden tener
un impacto significativo en los ingresos y los costos de una empresa. Por lo tanto, es esencial
gue las empresas tengan estrategias de contingencia y planes de accién para gestionar las
fluctuaciones econémicas.

Para Ferrer et al., (2021) las empresas también deben considerar el cumplimiento de
las regulaciones y normativas financieras. La estructura econdmica de una empresa debe ser
compatible con las leyes y regulaciones aplicables en su industria y ubicacion geografica. El
incumplimiento puede tener graves consecuencias financieras y legales.

Ahora bien, Fozap & Blancas (2019) la transparencia financiera repercute
considerablemente en la estructura econémica de una empresa. La presentacion de informes
financieros precisos y transparentes es crucial | para mantener la confianza de los inversores,
socios comerciales y reguladores. La gestion financiera adecuada y la comunicacion
transparente son se fusionan para construir y mantener una reputacién sélida en el mercado.

(Ojeda Zambrano, 2021) Ojeda et al., (2021) realizaron un interesante estudio
denominado: Desempefio econdmico-financiero 2010-2019 de empresas longevas en el
Ecuador: ¢ Avance o retroceso?, donde analizan el comportamiento financiero de los ultimos
diez afios de operaciones a un grupo de empresas longevas ubicadas en Ecuador. La
investigacion de tipo documental se basd en datos secundarios obtenidos de la
Superintendencia de Compafias, Valores y Seguros del Ecuador y su objetivo fue medir el
nivel del desempefio econdmico-financiero de las empresas tanto por su tamafio como por
su tipo de actividad en lo que respecta a Activo, Pasivo, Patrimonio, Ingresos,

Utilidades/Pérdidas, ROA y ROE.



La hipétesis del estudio es de tipo descriptiva fundamentada en las empresas con una
trayectoria de servicio mayor a 50 afios, de varios tamafos y tipos, ubicadas en la Provincia
de Pichincha, las cuales han logrado mantenerse en el mercado y que registran un
crecimiento sostenido de su activo, patrimonio, utilidades, y por ende de su ROA y ROE.

De acuerdo a los resultados del Andlisis de rentabilidad ROA y ROE, se obtuvo la
siguiente informacion: en las empresas micro, pequefias, medianas y grandes se aprecia una
decreciente tendencia del ROA, esto se debe a la alta fluctuacion de las utilidades promedio
expuesta en la seccién anterior. Sin embargo, en todos los tipos de empresas se observa una
tendencia decreciente del ROE, debido a la variabilidad de las utilidades promedio. Se deja
ver por consiguiente una tendencia de decrecimiento del ROE en relacion con el ROA, esto
significa la presencia de apalancamiento negativo de endeudamiento lo que perjudica a los
propietarios. Las mayores variaciones corresponden a las microempresas.

Figura 1

ROE Y ROA- periodo 2010-2019-total empresas por tamafio

GRANDE MED AN A PECUERS

MICRO T OTAL GENERAL weemeseas Lineal (TOTAL GEMNERAL

Nota. Tomado de Ojeda et al, (2021)

1.2 Estructura financiera

Chinche (2020) desde una perspectiva externa, los analistas financieros y los
inversores evallan la estructura econémica de una entidad para determinar su salud
financiera y su capacidad para generar retornos atractivos. La estructura financiera se refleja
en los estados financieros de la entidad, que proporcionan una visién clara de la relacion entre

activos, pasivos y patrimonio.
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Afirma Lievano (2019) que los analistas examinan la composicién de los activos para
evaluar la calidad y la liquidez de los recursos de la entidad. Ademas, analizan los pasivos
para determinar la carga de deuda y las obligaciones financieras a corto y largo plazo. El
patrimonio, como indicador de la inversién de los accionistas, también se evalGa en términos
de su proporcién con respecto a los activos totales.

Asi mismo, (Elizalde (2019) comenta que la estructura financiera también se relaciona
con la rentabilidad y la generacion de flujos de efectivo. Los analistas consideran cémo la
estructura financiera afecta la capacidad de la entidad para generar beneficios y distribuir
dividendos a los accionistas. Ademas, evallan la eficiencia en la utilizacion de los activos y
la gestion de los pasivos para determinar si la estructura financiera es sostenible y respalda
el crecimiento a largo plazo

Para Minsky (2019) la gestion prudente de la estructura financiera es esencial para
mantener la confianza de los inversores y el acceso a financiamiento en condiciones
favorables. La capacidad de la entidad para adaptar su estructura financiera a medida que
cambian las condiciones del mercado y las oportunidades emergen es un indicador de su
capacidad de liderazgo y su resiliencia en el entorno empresarial actual.

Ahora bien, Tramullas (2020) afirma que la gestion de activos y pasivos desempefia
un papel crucial en la estructura financiera de una entidad. Desde una perspectiva externa,
los analistas financieros y los inversores evalian cémo la entidad administra sus recursos
financieros para maximizar la rentabilidad y reducir los riesgos.

La gestion eficiente de activos es fundamental para una estructura financiera soélida.
Los activos de una entidad, como efectivo, inversiones, inventarios y propiedades,
representan sus recursos financieros. La manera en que estos activos se utilizan y se
gestionan puede tener un impacto significativo en la rentabilidad y la solidez financiera.

Poma y Callohuanc (2019). Los analistas evalian como la entidad administra sus
activos para maximizar los retornos y minimizar los costos. Esto puede incluir estrategias de
inversion, politicas de inventarios eficientes y una gestion prudente de las propiedades y

activos fijos. Una gestion de activos eficiente puede contribuir a una mayor rentabilidad y
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liquidez. Los pasivos, que incluyen deudas y obligaciones financieras, representan las
obligaciones financieras de la entidad. La forma en que se gestionan los pasivos puede
afectar la carga de deuda y la salud financiera general.

En este mismo contexto, Zang y Haugg (2023) concuerdan en que los analistas
evalian como la entidad gestiona su carga de deuda y utiliza estrategias para reducir el costo
del capital. Esto puede incluir la refinanciacién de deudas a tasas de interés mas bajas, la
emision de bonos para obtener financiamiento y la gestién de las obligaciones a corto y largo
plazo.

Desde una perspectiva externa, se presta especial atencion al equilibrio entre activos
y pasivos. Un equilibrio adecuado asegura que la entidad tenga suficientes recursos para
cumplir con sus obligaciones financieras y mantener una posicién financiera solida.

Los analistas examinan como la entidad administra sus pasivos en relacién con sus
activos, evaluando si existe una carga de deuda excesiva o una falta de liquidez. Un equilibrio
inadecuado puede generar preocupaciones sobre la capacidad de la entidad para cumplir con
sus obligaciones financieras y mantener su solvencia (Rodriguez et al., 2021).

La forma en que una entidad gestiona sus activos y pasivos se refleja en su percepcion
externa. Los inversores y analistas financieros consideran la gestion de activos y pasivos
como un indicador de la capacidad de la entidad para generar beneficios sostenibles y
mantener una salud financiera sélida.

Para Bolafios et al., (2023) una gestion eficiente de activos y pasivos puede generar
confianza entre los inversores y reducir los riesgos financieros percibidos. Por otro lado, una
gestion ineficiente puede plantear preocupaciones sobre la capacidad de la entidad para
enfrentar desafios financieros y cumplir con sus obligaciones.

Por otro lado, Viafara (2021) comenta que la gestion de activos y pasivos es esencial
para una estructura financiera solida y tiene un impacto significativo en la percepcion externa
de la entidad. Los analistas financieros y los inversores evalian cémo la entidad administra
sus recursos financieros para maximizar la rentabilidad y reducir los riesgos, o que influye en

su confianza y apoyo a largo plazo.
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Zang y Haugg (2023) la estructura financiera de una entidad debe ser lo
suficientemente flexible como para adaptarse a las condiciones econémicas cambiantes. Los
ciclos econdmicos, las fluctuaciones en los mercados y los eventos inesperados pueden tener
un impacto significativo en la salud financiera de la entidad. La gestion eficiente de activos y
pasivos puede ayudar a mitigar estos riesgos.

Durante periodos de crecimiento econdmico, una entidad puede aprovechar la
oportunidad para invertir en la expansion y el desarrollo de nuevos productos o servicios. En
este caso, la gestion adecuada de activos puede garantizar que los recursos financieros se
utilicen de manera efectiva para respaldar el crecimiento.

Por otro lado, Garcia et al.,, (2023) manifiesta que, en momentos de recesion
econdmica o crisis, una entidad debe estar preparada para enfrentar desafios financieros. La
gestion prudente de pasivos puede ayudar a reducir la carga de deuda y garantizar que la
entidad tenga acceso a fuentes de financiamiento en caso de necesidad.

La capacidad de una entidad para mantener su competitividad en el mercado también
est4 influenciada por su estructura financiera. La gestion eficaz de activos puede permitir a la
entidad invertir en innovacion, tecnologia y estrategias de marketing que la mantengan a la
vanguardia de la competencia, porque una empresa que invierte en investigacion y desarrollo
(I+D) para crear productos innovadores puede utilizar activos financieros para financiar estas
iniciativas. Una estructura financiera soélida respaldara tales inversiones a largo plazo y
ayudara a la entidad a diferenciarse en el mercado.

Ademas, la gestion de pasivos también puede influir en la competitividad. Una entidad
gue mantiene una carga de deuda excesiva puede verse limitada en su capacidad para
competir, ya que gran parte de sus recursos financieros se destinan al servicio de la deuda
en lugar de la inversion en el negocio.

La gestion adecuada de activos y pasivos puede aumentar la atractividad de una
entidad para los inversionistas y facilitar el acceso a capital externo. Los inversionistas buscan

entidades con estructuras financieras sélidas y una gestion eficiente de recursos financieros.
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Una entidad que demuestra una gestion eficaz de activos y pasivos puede generar
confianza entre los inversionistas, lo que puede traducirse en inversiones en acciones o
bonos. Ademas, una estructura financiera solida puede facilitar la obtencién de financiamiento
en los mercados de capital o la atraccién de inversores estratégicos (Haro, 2021).

En este particular Lievano (2019) habla sobre la gestién de activos y pasivos también
desempefia un papel fundamental en la planificacién estratégica a largo plazo de una entidad.
La alineacion de la estructura financiera con los objetivos estratégicos es esencial para el
éxito continuo en un entorno empresarial en constante cambio.

Una entidad debe evaluar constantemente cémo su estructura financiera respalda su
estrategia a largo plazo. Esto puede implicar ajustes en la gestion de activos, la emision de
deuda estratégica o la reestructuracion de pasivos para alinearlos con los objetivos
estratégicos

La estructura financiera también estd intrinsecamente vinculada a la gestion de
riesgos financieros. Las entidades deben ser capaces de identificar, evaluar y mitigar los
riesgos que puedan afectar su salud financiera. Una estructura financiera adecuada puede
ayudar a una entidad a enfrentar los riesgos de manera efectiva.

Asi mismo, la diversificacién de fuentes de financiamiento en la estructura de capital
puede reducir la exposiciébn a riesgos especificos asociados con una Unica fuente de
financiamiento. La gestion de riesgos financieros implica tomar decisiones informadas sobre
como estructurar la financiacion y los activos para minimizar los riesgos y maximizar las
oportunidades (Fozap y Blancas, 2019).

(Garcia et al., 2019). La rentabilidad y el crecimiento sostenible son objetivos
fundamentales para la mayoria de las entidades. Una estructura financiera adecuada puede
influir en la capacidad de una entidad para lograr estos objetivos. La gestion eficaz de activos
y pasivos puede respaldar la rentabilidad y el crecimiento sostenible.

De igual forma, una entidad que administra sus activos de manera eficiente puede

generar mayores margenes de beneficio y, por lo tanto, mejorar su rentabilidad. Ademas, la
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gestion de pasivos puede reducir los costos financieros, lo que también puede contribuir a
una mayor rentabilidad.

Manciati et al., (2023). ElI cumplimiento de las obligaciones financieras es esencial
para mantener la confianza de los inversionistas y prestamistas. Una estructura financiera
adecuada garantiza que la entidad pueda cumplir con sus pagos de deuda y otras
obligaciones financieras en el momento adecuado.

La comunicacion efectiva y la transparencia son esenciales en la gestién de la
estructura financiera. Las entidades deben comunicar claramente su estructura financiera y
su gestidn de activos y pasivos a inversionistas, prestamistas y otras partes interesadas.

La transparencia en la presentacion de estados financieros y en la divulgacion de
informacién financiera puede generar confianza entre las partes interesadas y respaldar la
percepcion positiva de la entidad en el mercado

Por consiguiente, una estructura financiera adecuada es esencial para administrar
riesgos financieros, respaldar la rentabilidad y el crecimiento sostenible, cumplir con las
obligaciones financieras, fomentar la innovacién y la expansién, y comunicar de manera
efectiva con las partes interesadas. La gestidn de activos y pasivos dentro de esta estructura
es fundamental para lograr estos objetivos en un entorno empresarial dinamico (Moreira et
al., 2020). De modo que, en la siguiente tabla 1, se presenta informacion de varios indicadores
financieros que son indispensables es la estructura financiera de las empresas.

Tabla 1

Indicadores financieros

Indicador
Financiero Férmula Descripcién
Mide la rentabilidad de la empresa en términos de un
Margen de (Utilidad Neta/Ingresos porcentaje de los ingresos totales. Cuanto mayor sea el
Beneficio Totales) x 100 margen, mejor.
Evalla la capacidad de la empresa para pagar sus
Razon de Activo Circulante / deudas a corto plazo con sus activos circulantes. Un

Liquidez Actual Pasivo Circulante valor mayor a 1 indica una buena capacidad de pago.
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de

Endeudamient

Razén

0
Rotacién de
Inventario
Ratio de
Cobertura de
Intereses

Margen Bruto

Ratio de
Rotacion de
Activos

Margen de

Beneficio Neto
Razén de Pago

de Deudas a

Largo Plazo
Ratio de
Eficiencia de
Cuentas por
Cobrar

Pasivo Total / Activo
Total

Costo de Ventas /
Inventario Promedio
Utilidad de

Intereses e Impuestos

Antes

(UAIl) / Gastos de
Intereses
(Ingresos  Totales -

Costo de Ventas) /

Ingresos Totales x 100

Ingresos  Totales /
Activo Total
Utilidad Neta / Ingresos

Totales x 100

Utilidad Neta / Pagos de
Deuda a Largo Plazo

Ventas Anuales /
Promedio de Cuentas

por Cobrar

Indica la proporcion de los activos financiados por

deudas. Un valor bajo puede ser positivo, pero
demasiado bajo puede sugerir subutilizacion de deuda.
Mide la eficiencia en la gestién del inventario. Un valor

alto indica una gestion eficiente de inventario.

Mide la capacidad de la empresa para cubrir sus gastos
de intereses con sus ganancias antes de impuestos e
intereses. Cuanto mayor sea el ratio, mejor.

Indica el margen de beneficio después de considerar los
costos directos de produccién. Cuanto mayor sea el
margen, mejor.

Mide la eficiencia de los activos para generar ingresos.
Un valor alto indica una utilizacién eficiente de los
activos.

Muestra el porcentaje de ingresos que se convierte en
ganancias después de todos los gastos e impuestos. Un
margen mas alto es mejor.

Evalla la capacidad de la empresa para cumplir con sus
compromisos de deuda a largo plazo con sus ganancias

netas.

Mide la rapidez con la que la empresa cobra de sus
clientes. Un valor bajo puede indicar problemas de

cobranza.

Nota. Adaptado de Moreira et al. (2020).

1.3 Empresas Ecuatorianas

En el terreno econdmico existen una variedad de empresas que se clasifican o se

distinguen segun el tipo de actividad a la que se dedican, en este sentido en el siguiente

apartado se hace referencia a los tipos y el tamafio de las empresas establecidas en

Ecuador

1.3.1 Tipos y tamafos de empresas

Dentro del contexto empresarial en Ecuador, es fundamental explorar la diversidad de

tipos y tamafios de empresas que contribuyen al tejido econémico del pais. Estas empresas

desempefian un papel fundamental en el desarrollo econémico y la generacién de empleo en

Ecuador (Gelashvili et al., 2020).
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Las actividades econOmicas o productivas son procesos que, mediante el uso de
factores de produccion, crean bienes y servicios para satisfacer las necesidades de los
consumidores en la economia. Incluyen las actividades comerciales, ya que el comercio
también afiade valor a la economia (Cedillo et al., 2020).

Espejo y Lopez (2018) mencionan las empresas se clasifican segun varios criterios,
en las que existen dividen por: actividad, sector al que pertenecen, tamafio, funcién

econdmica, constitucion e inversion de capital.

Tabla 2

Clasificacion de empresas.

Por actividad

Por tamafio

Industrial

La actividad basica de este tipo de empresas
es la compra de materias primas para
transformarlas en productos acabados para su

posterior comercializacion.
Comerciales

Son aquellas empresas que se dedican a la
adquisicion de bienes o productos, con la
finalidad de comercializarlos sin realizar

ninguna transformacion y obtener beneficios.

Servicios

La actividad econOmica de este tipo de
empresas es la generacibn o venta de
productos intangibles, como es el caso de las
empresas dedicadas a la limpieza, estética,
seguridad, educacién, publicidad, entre otras.

Extractivas

Son empresas que se dedican a la explotacion

de recursos que se encuentran en el subsuelo.

Por el sector al que pertenecen

Publicas

Microempresas

Son pequefas unidades econdmicas, que suelen
iniciarse como empresas personales, familiares o
artesanales. Se caracterizan por tener un maximo
de 9 empleados, ventas brutas anuales y activos
totales de hasta 100.000 dolares.

Pequefias

Son empresas que realizan actividades
econOmicas y productivas; tienen entre 10 y 49
empleados, ventas brutas anuales de 100.001 a
1.000.000 de dolares y activos totales de 100.001
a 750.000 dolares.

Mediana

Este tipo de empresa tiene entre 50 y 199
empleados, unas ventas brutas anuales de
1.000.001 a 5.000.000 de ddlares y unos activos

totales de 750.001 a 3.999.999 ddlares.

Grande

Este tipo de empresas tiene 200 0 mas empleados,
ventas brutas anuales a partir de 5.000.001 délares
y activos totales mayores o iguales a 4.000.000

délares

Por funciéon econémica

Primaria



Son entidades creadas por la Constitucion o la

Ley, por Actos Legislativos Seccionales

(Ordenanzas) para la prestacién de servicios
publicos, constituyéndose como  personas
juridicas de derecho publico.

Privados

Son personas fisicas o juridicas de derecho
privado, dedicadas a la produccion,
comercializacion de bienes y servicios.

Mixta
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Son empresas de explotacién (minera, forestal,

marisquera, etc.), empresas agricolas

(agropecuarias) y empresas de construccion.

Secundarias

Se trata de organizaciones que participan en el
cambio de sustancias no refinadas. Modelo:
organizaciones modernas.

Terciario

Son organizaciones dedicadas Unicamente a la

organizaciéon de administraciones como el

El capital de las empresas mixtas se compone de

bienestar,

aportes del sector privado y del sector publico.

la educacién, el transporte, la

vivienda, la proteccion, las administraciones

monetarias, etc.

Por la constitucion

Negocios unipersonales o individuales

Pueden consolidarse bajo la vigilancia de una
autoridad comun designada, como una Compaifiia
Unipersonal de Responsabilidad Limitada, s6lo con

un complice, que se llama supervisor propietario.
Sociedades o compafiias

Se componen con el compromiso de capital de unas
varias personas regulares o juridicas, se caracterizan

por ser sociedades de hecho y derecho.

Fidecomisos

Es un acuerdo por prudencia del cual al menos una
persona, llamada constituyente, traslada de manera
breve e inalterable la responsabilidad de un bien
individual que existe o0 se supone que existe a un
tercero que conforma un patrimonio independiente
para vigilarlo.

Consorcios o0 asociaciones de empresas

Son relaciones monetarias en las que varias
organizaciones buscan fomentar una accion conjunta

a través de la produccion de otra organizacion.

Por la inversion de capital
Subsidiarias
Su capital estd constituido por el
compromiso de un financiador de mas de la
mitad, que controla las actividades
directamente o por implicacion, o a través de
un auxiliar méas controlado.

Asociadas

El capital se compone de un compromiso de
més del 20% y menos de la mitad de un
financiador que tiene poder de voto e
impacto critico.

Controladoras

Son elementos que ponen recursos en los
auxiliares hasta la mitad o una cantidad
mayor de su valor, para practicar el mando

inmediato o de espaldas al auxiliar.

Negocios conjuntos
Son acuerdos juridicamente vinculantes
entre al menos dos personas que abarcan

ejercicios monetarios sujetos al control
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conjunto de tareas, recursos u otros

elementos controlados.

Instituciones sin fines de lucro Grupos empresariales

o Son conjuntos de elementos de control, con
Son aquellas que se conforman decididas a dar - o )
o ) . . ) sus auxiliares individuales, socios vy
administraciones no benéficas, con una razon social, . ) o
i L ) ) esfuerzos conjuntos, que tienen propdsitos
la financiaciébn proviene de donaciones o . i . ]
] o explicitos y estan situados bajo una
compromisos de personas, establecimientos y o ) ) )
o administracién comun (Superintendencia de
asociaciones. ]
Compafiias, 2010).

Nota: Adaptado de clasificacion de empresas por su actividad econémica, por Torres y Lam, 2012,
1.3.2 Sector empresarial ecuatoriano

El ClIU, Clasificacion Internacional Industrial Uniforme, es un sistema estandarizado
utilizado en todo el mundo para la clasificacion y organizacion de actividades econdémicas y
productivas. Este sistema, desarrollado por las Naciones Unidas, tiene como objetivo principal
agrupar las diversas actividades econdmicas en categorias coherentes y homogéneas, lo que
facilita la recopilacién y el andlisis de datos econémicos a nivel internacional. El CIIU cuenta
con una estructura jerarquica que abarca desde categorias generales hasta categorias mas
especificas.

De modo que, permite una clasificacion detallada de las actividades econémicas. Es
revisado periddicamente para reflejar los cambios en la economia global y se utiliza en una
amplia gama de campos, desde estadisticas econémicas hasta comercio internacional, como
se describe en la tabla 2.

Tabla 3

Clasificacion de empresas

Agricultura, ganaderia, silvicultura y pesca.

Explotacion de minas y canteras.

Industrias manufactureras.

Suministro de electricidad, gas, vapor y aire acondicionado.

Distribucién de agua; alcantarillado, gestion de desechos y actividades de saneamiento.

m| m| Ol O W >

Construccion.

Comercio al por mayor y al por menor; reparacion de vehiculos automotores y

G motocicletas.
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H Transporte y almacenamiento.

Actividades de alojamiento y de servicio de comidas.

Informacién y comunicacién.

Actividades financieras y de seguros.

Actividades inmobiliarias.

Actividades profesionales, cientificas y técnicas.

Actividades de servicios administrativos y de apoyo.

Administracion publica y defensa; planes de seguridad social de afiliacion obligatoria.

Ensefanza.

Actividades de atencion de la salud humana y de asistencia social.

Artes, entretenimiento y recreacion.

Otras actividades de servicios.

= Wl W O T Ol Z Z| r| Xl <«

Actividades de los hogares como empleadores

U Actividades de organizaciones y drganos extraterritoriales.

Nota. Adaptado de Clasificacién Nacional de Actividades ClIU, 2012
1.4 Revision empirica

Del mismo modo, Ramirez et al. (2022) realizaron una investigacion a la que
nombraron “Factores determinantes de la estructura financiera de los pequefios industriales
en la regidn Junin”, el desarrollo de la investigacion tuvo como objetivo explicar los factores
gue determinan la estructura financiera de los pequefios industriales en la provincia de Tarma,
Junin (Peru), para esto se decidi6 la aplicacién de la metodologia con enfoque cuantitativo,
de tipo basico, nivel explicativo-retrospectivo y disefio no experimental obteniendo como
resultado determinar que la estructura financiera de los pequefios industriales en Tarma son:
el tamafo, el nivel de activos, y la capacidad para generar recursos.

Algunos de los temas con los que se relaciona la presente investigacion y que
ayudaran a continuar con el buen desarrollo de la misma son los factores que determinan una
estructura financiera, el nivel de endeudamiento, la estructura patrimonial, la estructura
financiera y su desarrollo empresarial.

Por otra parte, Guercio et al. (2020) efectuaron un trabajo investigativo al que titularon
como “La estructura financiera de las Empresas de Base Tecnoldgica”, la realizaciéon de esta
investigacion fue hecha con el objetivo de analizar la evolucién de la estructura financiera de

las micro, pequefias y medianas empresas (MIPYMES) de Base Tecnoldgica a lo largo de su
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ciclo de negocio, para un mejor desarrollo se optd por aplicar metodologia de tipo no
bibliografica teniendo como resultados la necesidad de disefiar politicas centradas en
incentivar el acceso al financiamiento en las distintas etapas del ciclo de negocios de las
MIPYMES de Base Tecnoldgica.

La relacion entre la investigacion actual y sus hallazgos se centra en temas como el
acceso financiero, la diversificacion financiera, el analisis de la estructura econdmica, las
economias emergentes, la innovacion, etc.

Los autores, Poma & Callohuanca (2019) elaboraron un trabajo investigativo al que
nombraron como “Analisis econémico-financiero y su influencia en la toma de decisiones en
una empresa de prestacion de servicio de combustible liquido” el objetivo por el cual se realizd
la investigacion fue evaluar la gestiébn econémica y financiera del servicentro de la Universidad
Nacional del Altiplano Puno en el periodo 2015 a 2017; el servicentro se dedica a la expedicién
de combustibles liquidos como la gasolina y el diésel , para la elaboracion del trabajo se opt6
por aplicar metodologia de tipo cuantitativo ya que se parte de lo general a lo particular;
también fue de tipo descriptivo no experimental ya que no se manipularon variables.

El resultado indica que en el andlisis econémico y financiero existe una influencia
significativa segun los indicadores evaluados, es asi que frente a los resultados se plante6
alternativas que aporten a la solucion y al fortalecimiento de los indicadores econémicos de
la empresa

La creacion de estados financieros, la toma de decisiones, el andlisis y la comparacion
de la estructura econémica, la diversidad y la estructura financiera son algunos de los
principales temas que estan conectados con el trabajo de investigacion actual.

Por su parte, Sumba et al., (2022) desarrollan una investigacion relacionada con las
MIPYMES nivel de América Latina, en donde las definen como un elemento clave para el
sector empresarial, que repercute en varios escenarios del sector econémico y empresarial,
entre los que podemos mencionar, el aumento significativo tanto en la cantidad de empresas
como en la creacién de nuevas fuentes de trabajo, asi mismo, son generadoras de sana

competencia siempre y cuando utilicen estrategias que les permitan mantener un proceso de
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productividad favorecedor para mantenerse dentro del mercado competitivo en aumento
constante. Por otro lado, especificamente de Ecuador, surgen diferentes criterios en cuanto
a la cantidad de este tipo de expresas, yaque la CAN y la Superintendencia de Compafias
solo toman en cuenta para las estadisticas oficiales aquellas MIPYMES que cuenten con un
estatus de legal constitucién, no es el mismo caso para el COPCI, por cuanto este si incluye
a toda la persona natural aun cuando no cuenten con un registro formal y que aun asi
ejerzan actividades de produccion, comercio Yy/o servicios, esto para evitar datos
estadisticos no acordes con la realidad.

En este sentido se muestran a continuacion los datos presentados por los autores
sobre las estadisticas de este tipo de empresas periodo 2017 al 2020.

Figura 2

Numero de MIPYMES

NUmero de MIPYMES en Ecuador

mMicroempresa ®Pequefia  mMediana

vvvvvvvvvvv

803,600 777,614

5,304 5,266 3,219 . 2.0789,

3,898 14,546 4,49 “12,.640
|| . . [
2017 2018 2019 2020

Nota. Sumba et al., (2022).

En el siguiente cuadro se presentan la cantidad de empresas denominadas

MIPYMES, distribuidas en las diferentes provincias de Ecuador:
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Figura 3

Provincias con mayor cantidad de empresas

Provincias con mayor cantidad de
empresas - Ecuador2020
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1
0.91
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Nota. Sumba et al., (2022)

Las MIPYMES son importantes en el mercado comercial y laboral en el pais, ya
gue ejercen un rol relevante en los diferentes sectores econdmicos, tal como se evidencia en
el gréfico adjunto,

Figura 4

Sector econémico

Distribucion de ventas segin
sector econéomico

Comercio [N .21
servicio NG 27 .75
Industrias manufactureras | 21.05%
Agricultura, ganaderia,..l 4.88%
Explotacién de minas y canteras | 5.90%

Consfruccion | 2.42%
Nota. Sumba et al., (2022)
Como se logra observar en el cuadro siguiente las MIPYMES activas en Ecuador
hasta el afio 2022, clasificadas por su tamafio, la microempresa se posiciona como el nimero

uno, con la mayor cantidad de empresas establecidas.
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Figura 5

Estructura de las empresas

Estructura de empresas segun tamario

Canirdad de
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Nota. Sumba et al., (2022)

Luego de haber observado las graficas emitidas por los autores Sumba et al., (2022)
gueda claro que las MIPYMES, se han desarrollado como una opcion para sobrellevar los
efectos desastrosos de las crisis econémicas que han traido como consecuencias altos
indices de desempleo y el aumento de la pobreza. Resulta interesante observar la evolucion
de estas empresas de emprendimientos en donde algunas de ellas, lograron crecer hasta
llegar a convertirse en grandes empresas, otras lograron un crecimiento aceptable y un alto
porcentaje aun continua con la misma estructura con la que iniciaron; sin embargo, también
resaltan las que no lograron mantenerse en el mercado y desaparecieron.

Por su parte Rodriguez & Avilés (2020) realizan una sintesis sobre la evolucién que
en los ultimos afios han tenido las empresas MIPYMES, a nivel internacional y en el Ecuador,
en donde concluyen que en el ambito internacional se ha venido favoreciendo el desarrollo
de las microempresas, con lo cual se busca minimizar el desempleo y detener el aumento de
los niveles de pobreza.

Las denominadas MIPYMES, se caracterizan por ser un instrumento enfocado a
resolver principalmente un problema de caracter social y econémico, que permite generar
pequefios y medianos aportes econdmicos destinados al beneficio familiar. Esta modalidad

de empresa desarrolla su actividad econdmica en el entorno territorial de acuerdo a su
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responsabilidad social, tienen la facilidad de estimular la economia y de direccionar la

administracién comercial de los productos, segun la calidad y su demanda en el mercado.
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Capitulo dos
Marco metodolégico
2.1 Disefio de investigacion

La investigacion no experimental se refiere a un método de realizacion de trabajos de
investigacion en el que los investigadores estudian hechos y fenomenos en el entorno natural
sin manipular factores. (Dihigo, 2021). La investigacion no experimental se basa en la
observacion y el analisis de variables fenoménicas manipuladas o no controladas, De acuerdo
a su desarrollo, la investigacion no experimental puede ser longitudinal o transversal (Ramirez
y Hervis, 2019).

La investigacion que se llevé a cabo se clasifica como no experimental, ya que se
involucré un analisis extraido de las bases de datos correspondientes al grupo 16 del cantén
de Quito durante el periodo de 2017 a 2022. Para llevar a cabo este analisis, se emplearon
férmulas financieras en conjunto con fuentes secundarias.

2.2 Tipo de investigacion

La investigacion descriptiva puede resultar muy Util en aquellos casos en los cuales
se desea recoger mas informacién sobre las distintas variables a estudiar. De ahi que sea
necesario que se conozca con mayor profundidad y se sepan cudles son las caracteristicas
de la misma (Hidalgo, 2019). El método descriptivo puede ser empleado de multiples formas,
pero las mas comunes son, definir caracteristicas de la muestra, observar tendencias en los
datos, ver cdmo estos evolucionan a lo largo del tiempo y comparar los datos obtenidos por
diferentes grupos de participantes (Tramullas, 2020).

En este sentido, el proceso de andlisis comparativo comenz6 con la identificacion de
los estados de resultados y financieros correspondientes a los afios 2017 al 2022.
Posteriormente, se procedié a relacionar las variables contables. Ademas, se examinaron las
variaciones por sectores y afios de estudio utilizando técnicas de analisis financiero. Se
aplicaron también herramientas de andlisis de la estructura de estados financieros por
sectores y se evaluaron indicadores de gestién financiera en empresas ubicadas en el canton

Quito, provincia de Pichincha.
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2.3 Poblacién de estudio

La poblacién de estudio en una investigacion cientifica suele consistir en un amplio
conjunto de individuos u objetos que constituyen el enfoque principal de la investigacion
(Dihigo, 2021). El propdsito de las investigaciones es beneficiar a esta poblacién en particular.
Sin embargo, debido a la gran magnitud de estas poblaciones, los investigadores a menudo
no pueden evaluar a cada miembro individualmente, ya que esto implicaria un gasto
significativo de recursos financieros y tiempo (Ramirez et al., 2020).

Una poblacion de estudio también se conoce como un grupo claramente definido de
individuos u objetos que comparten caracteristicas similares. Generalmente, todos los
miembros de una poblacion determinada tienen una caracteristica o atributo en comun.

La poblacién de estudio se definid a partir de la base de datos de la Superintendencia
de Compafias, con fecha de corte en septiembre de 2022, correspondiente al canton de
Quito, provincia Pichincha, Ecuador. Esta base de datos proporcioné la informacién necesaria
sobre las empresas objeto de analisis, lo que permiti6 una amplia cobertura y
representatividad en la investigacion relacionada al grupo 16.

2.4 Instrumento y técnicas de analisis de la informacién

Los Instrumentos y técnicas de andlisis de la informacion desempefian un papel
fundamental en el &mbito de la investigacion y la gestion de datos, también son herramientas
0 métodos utilizados para recopilar datos de manera sistematica y objetiva, que pueden tomar
diversas formas, desde cuestionarios y encuestas hasta entrevistas y escalas de medicion, y
son esenciales para obtener datos precisos y confiables en cualquier estudio o proyecto de
investigacion (Hidalgo, 2019).

Por otro lado, las técnicas de analisis de la informacién se refieren a los métodos y
procedimientos empleados para procesar, interpretar y extraer conclusiones de los datos
recopilados, que pueden ser cuantitativas o cualitativas, y van desde el analisis estadistico
para datos numéricos hasta el andlisis de contenido para datos cualitativos (Ramirez et al.,

2020).
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La recopilacion y analisis de datos se llevaron a cabo con un enfoque riguroso y
detallado, utilizando Microsoft Excel como la herramienta principal para esta tarea
fundamental. Esta eleccion se hizo debido a la versatilidad y la capacidad de Excel para
manejar grandes conjuntos de datos y realizar calculos precisos.

En el proceso de recopilacion de datos, se obtuvo informacion especifica sobre las
empresas ecuatorianas ubicadas en el canton de Quito, provincia Pichincha, pertenecientes
al grupo 16. Esta informacion abarco varios aspectos esenciales, como la composicion
detallada de los activos, pasivos y patrimonio de estas empresas. Se llevé a cabo una revision
exhaustiva de los estados financieros disponibles, desglosando cada elemento para
comprender su estructura y evolucion a lo largo del periodo de estudio, que comprendio los
afos 2017 al 2022.

Ademés de la revision de las cuentas contables, se procedi6 a calcular y analizar los
indices financieros relevantes. Estos indices proporcionaron una vision mas profunda de la
salud financiera y el rendimiento de las empresas. A través de esta interpretacion de los
indicadores financieros, se pudieron identificar tendencias, fortalezas y debilidades en la
gestion financiera de las empresas objeto de estudio.

2.5 Procesamiento de lainformacion

El procesamiento de la informacion se refiere al conjunto de actividades y operaciones
gue se realizan sobre los datos para convertirlos en informacion util y significativa. Este
proceso incluye la recopilacion, organizacion, analisis, transformacién y presentacion de los
datos con el fin de obtener conocimiento y tomar decisiones informadas (Ramirez y Hervis,
2019).

De igual forma, puede llevarse a cabo tanto en sistemas computacionales, donde las
computadoras realizan calculos y manipulan datos digitales, como en sistemas humanos,
donde las personas procesan y comprenden la informacion recibida a través de los sentidos
y la memoria, lo que es fundamental en la cognicion y la toma de decisiones (Tramullas,

2020).
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El procesamiento de la informacién implicé un andlisis minucioso de las empresas
segun su ubicaciéon en el cantén de Quito y su comparacion en términos de estructura
econdmica y financiera por sector y tamafio. Se dio especial énfasis a la composicion del
patrimonio, evaluando la proporcién entre deuda y recursos propios. Para alcanzar estos
objetivos, se siguieron los siguientes pasos:

a) Descarga de las bases de datos de las empresas asighadas,

b) Obtencion de informacién econdémica y financiera de las empresas desde 2017
hasta 2021,

c¢) Andlisis de cuentas de activos, pasivos y patrimonio,

d) Calculo de indicadores financieros,

e) Comparacion de la informacién por sectores y tamafios de empresas en un contexto
historico, y

f) Determinacion de la variacion de la estructura econdmica financiera de las
empresas.

2.6 Area de estudio

Quito, oficialmente conocida como San Francisco de Quito, es la capital de Ecuador y
se encuentra en el norte del pais, en la regién andina. Esta ciudad es notable por su rica
historia, su vibrante cultura y su impresionante geografia, marcada por su ubicacién en la
ladera oriental del volcan activo Pichincha.

La ciudad esté situada a una altitud de aproximadamente 2.850 metros sobre el nivel
del mar, lo que la convierte en la segunda capital mas alta del mundo. La ciudad se extiende
a lo largo de mas de 50 kilbmetros de norte a sur, a lo largo de un valle andino, con una serie
de colinas y montafias que la rodean. Esta ubicacion le otorga un clima templado durante
todo el afio, aunque con variaciones significativas entre el dia y la noche (INEC, 2022).

Con més de 2.7 millones de habitantes, Quito es una de las ciudades mas pobladas
de Ecuador. La poblacion de Quito es diversa, con una mezcla de descendientes indigenas,

mestizos, afroecuatorianos y una pequefia comunidad de expatriados y migrantes. A pesar
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de las diferencias culturales y econémicas, los quitefios son conocidos por su hospitalidad y
calidez.

La economia de Quito es diversa, abarcando desde el turismo hasta la industria y los
servicios. La ciudad es un importante centro turistico, conocido por su bien preservado centro
historico, declarado Patrimonio de la Humanidad por la UNESCO. Ademas, Quito es un centro
de negocios y finanzas, albergando numerosas empresas nacionales e internacionales,
principalmente en los sectores de finanzas, tecnologia y manufactura. También es un punto
clave para la industria petrolera del pais (INEC, 2022).

De igual forma, es un crisol de culturas, reflejado en su arte, musica, gastronomia y
festivales. La ciudad alberga varios museos, teatros y galerias de arte, ofreciendo una escena
cultural vibrante. Las festividades tradicionales, como la Fiesta de la Luz y las celebraciones
de Semana Santa, atraen a visitantes de todo el mundo.

La ciudad cuenta con una infraestructura de transporte en constante mejora,
incluyendo un sistema de buses y el proyecto del metro de Quito, que esta en desarrollo. El
urbanismo de Quito mezcla lo antiguo y lo nuevo, con barrios histéricos junto a modernos

desarrollos urbanos.
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En el Ecuador existen diversos tipos de empresas, que se muestran a partir de

distintas clasificaciones, el siguiente andlisis comprende a una muestra de empresas de todos

los tamafios, tipos y sectores dentro del cantén Quito. En la siguiente Tabla se presenta la

situacion econémica y financiera de las empresas.

Tabla 4

Estados financieros de las empresas en el Cantén Quito expresado en délares

BALANCE 2017 2018 2019 2020 2021 2022

GENERAL

Activo Corriente | 226160560 241078860 24365561 263013264 285683381 307560037
8

Activo No 198825704 204745766 22206157 211047091 212744019 180993541

Corriente 7

Activo Total 424986264 445824626 46571719 474060355 498696059 489766705
4

Pasivo Corriente | 140540326 151675512 16456489 161446495 174741861 181254177
0

Pasivo No 88531670. 73454924. 69415418 76896516. 79204679. 48298829.

Corriente 9 3 5 2 7

Pasivo Total 229071997 225130436 23362258 238345118 254178711 239431868
9

Patrimonio Total | 195914267 220694190 23173688 235715236 244517349 250334837
6

Nota. Las empresas mantienen un crecimiento en su activo total durante este periodo de tiempo

A partir de la Tabla 4 en el Balance General, se observa que las empresas dentro del
canton Quito muestran un crecimiento en el margen de sus activos corrientes, debido a
encontrarse en un punto geografico estratégico como es la capital del Ecuador, mantienen un

mercado objetivo amplio y un mayor movimiento en sus operaciones. Permitiéndoles
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mantener un activo corriente elevado, ademas la insercion continua de nuevas empresas al

mercado permite un mayor dinamismo de la economia.

Tabla b

Estado de resultado de las empresas dentro del cantdén Quito

Estado De Resultados 2017 2018 2019 2020 2021 2022

Ingresos ‘ 424790588 435421890 444491981 319894390 447984469 410852638
Costos ‘ 216651099 207732567 211624296 164392063 245282983 233288580
Gastos ‘ 180657957 148370161 190415195 159221850 172688697 138878555
Utilidad Del Ejercicio ‘ 32095938.1 34296298  34662194.4 21913588.3 31550480.9 22269371.4

Nota. Las empresas mantienen periodos de contraccion y crecimiento en su ingreso durante este

periodo de tiempo

Como se evidencia en la Tabla 5, las empresas dentro de este cantén muestran

periodos de crecimiento y contraccion del ingreso debido a problemas de inestabilidad

politica, medidas de ajustes fiscales y tributarios y problemas de salud publica.

Tabla 6

Microempresas del Cantén Quito expresado en doélares

ESTADO DE PERIODOS
RESULTADOS 2017 2018 2019 2020 2021 2022

Ingresos $ 60,458 $ 68,014 $ 64,411 $ 36,276 $ 44,379 $ 42,626
Costo de ventas $21,219 $ 25,750 $ 19,546 $10,389 $ 9,537 $ 9,287
Utilidad bruta $ 39,239 $ 42,263 $ 44,865 $ 25,887 $ 34,842 $ 33,339
Gastos $ 37,408 $41,729 $ 43,777 $ 31,369 $ 46,500 $ 32,115
Utilidad neta $ 1,831 $ 90 $ 2,817 $ -4,467 $-11,166 $ 1,831

BALANCE

GENERAL
Activos corrientes $ 22,510 $ 25,705 $ 23,089 $21,808 $ 21,291 $ 19,835
Activos no corrientes  $ 8,119 $ 8,683 $ 9,209 $ 7624 $ 7,076 $ 7,397
Total Activos $ 30,628 $ 34,388 $ 32,298 $ 29,433 $ 28,366 $ 29,097
Pasivos corrientes $19,710 $ 28,309 $ 26,545 $28,569 $ 21,977 $ 20,346
Pasivos no corrientes $ 8,371 $ 7,730 $ 7,703 $ 6201 $ 6,607 $ 4,831
Total Pasivos $ 28,081 $ 36,040 $ 34,248 $34,770 $ 28,583 $ 29,255
Patrimonio $ 2,548 $ -1,652 $ -1,950 $ -5,337 $ 217 $ -157
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Nota. Se observan periodos de crecimiento y contraccion dentro del ingreso de las
microempresas

Para el analisis de la evolucién de las empresas en el periodo de tiempo de 2017 a
2022, se ha tomado una muestra de 238 empresas obtenidas de la base de datos de la
Supercias, a partir de lo cual, se evidencia en la Tabla 6, las empresas dentro del segmento
de las microempresas ha mantenido una tendencia decreciente, debido a que a partir de 2017
el Ecuador ha venido presentando una crisis a nivel politico y econémico, que para 2019 llevo
a un escenario de inestabilidad para las empresas dentro de la economia, situacién que se
agravo como consecuencia de los eventos que se desagregaron a partir de la pandemia por
Covid-19, lo que condujo a un cierre total de muchas empresas alrededor del mundo y obligé
a que otras empresas deban adaptarse a una nueva realidad, provocando un margen mas

acentuado en la crisis que se venia desarrollando.

Como las empresas que se encuentran en el espacio de las microempresas resultan
ser las mas débiles a nivel institucional, debido a que son empresas con poco capital y una
organizacion interna deficiente o inexistente, no pueden hacer frente a shocks de este tipo, lo
que condujo al cierre o cese de actividades de muchas de estas empresas durante el periodo
de la pandemia, que comenzé a principios de 2020 y se extendid hasta el primer periodo de
2022. Durante 2022, la situacién de las microempresas mejor6 en el cantén Quito, debido a
al cese de las medidas restrictivas de movilizacion y comercio, como resultado del control en
la curva de contagios y muertes por Covid-19, lo que conduce a un crecimiento en el ingreso
de las empresas pasando de un margen negativo durante 2021 a mostrar un resultado

significativo durante 2022.

Con respecto a los costos dentro de las microempresas se observo una tendencia
similar al ingreso, mostrando una reduccion significativa durante 2018 y 2019 como
consecuencia de las crisis que se venia manteniendo en toda América Latina y que se
acentio aun mas a raiz de la pandemia por Covid-19, sin embargo, por el caracter de esta

cuenta incluso con el cese de las operaciones es necesario hacer frente, y debido a que en
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las microempresas no se contempla un manejo contable formal, no se cuenta con los recursos

necesarios para este rubro, siendo la razon de que se refleje un margen negativo en la utilidad

bruta de 2021. Con respecto al Balance General se observa una tendencia similar, un

decrecimiento significativo para 2018 y 2019, que se acentué mas durante 2020 por el

proceso de la pandemia. Mostrando una mejora para 2022, que no refleja el resultado

obtenido durante 2022.

Tabla 7

Pequefias empresas del cantén Quito expresado en ddlares

ESTADO DE PERIODOS
RESULTADOS 2017 2018 2019 2020 2021 2022
Ingresos $ 448,497 $ 490,527 $ 497,956 $ 408,070 $ 488,587 $472,476
Costo de ventas $ 202,646 $ 191,501 $ 194,513 $ 198,854 $ 227,568 $ 165,156
Utilidad bruta $245851  $299,026  $303,443  $209,216 $261,019 $307,320
Gastos $232,375 $266,378 $281,871  $238,485  $246,556  $298,075
Utilidad neta $ 13,476 $ 22,918 $ 21,643 $ 512 $ 13,143 $ 10,949
BALANCE
GENERAL
Activos corrientes
Activos no corrientes $208,412  $217,495  $231,898 $229,373  $236,347  $216,044
Total Activos $ 99,024 $ 96,061 $ 80,781 $ 91,009 $ 82,548 $ 66,407
Pasivos corrientes $307,436  $313557 $312,679 $320,381  $322,385  $296,606
Pasivos no corrientes
Total Pasivos $ 146,073 $ 140,455 $ 147,573 $ 157,269 $ 161,035 $ 148,194
Patrimonio $ 85789 $ 90,238 $ 68529 $ 69,331 $ 68950 $ 36,194

Nota. Se observan periodos de crecimiento y contraccién dentro del ingreso de las pequefias

empresas

En base a la Tabla 7, se observa que para el segmento de las pequefias empresas

se observa que durante este periodo la economia ecuatoriana enfrento situaciones variables

debido a la crisis sostenida que se ha mantenido durante 2017 a 2022, presentando

momentos de crecimiento y contraccion, como resultado de la influencia de factores como la

variacion de precios de petréleo, inestabilidad politica y los resultados de la pandemia por el

Covid-19,
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EL mayor impacto que se presentd dentro de la economia ecuatoriana proviene de

la pandemia por Covid-19, debido a las medidas de cierre que se tomaron para controlar las

curvas de contagio y muertes, mostrando que el impacto para este segmento fue mas

controlado que en el caso de las microempresas, debido a que su estructura interna y

organizacion permite mantener recursos economicos suficientes para hacer frente a estas

situaciones contingentes, ademas, tuvieron la facilidad de adaptarse a las medidas

contingentes y los momentos de crisis.

Un aspecto significativo a denotar es una contraccion del pasivo en las pequefias

empresas del canton Quito, como resultado de la fala de necesidad de endeudamiento de las

empresas por una reduccion en la demanda de los consumidores. A pesar de los incentivos

de las instituciones financieras para otorgar créditos.

Tabla 8

Medianas empresas del Canton Quito expresado en ddlares

ESTADO DE PERIODOS
RESULTADOS 2017 2018 2019 2020 2021 2022
Ingresos $2,593,150 $2,257,929 $2,513,290 $1,501,551 $1,826,148 $1,834,234
Costo de ventas $1,150,546  $883,778 $1,111,373 $704,318 $979,449 $891,721
Utilidad bruta $1,442,603 $1,374,151 $1,401,917 $797,234 $846,699 $942 514
Gastos $1,315,218  $105,749 $1,041,660 $816,857 $768,916  $861,003
Utilidad neta $127,385 $4,798 $124,972 $107,607 $77,667 $35,966
BALANCE
GENERAL
Activos corrientes $1,109,941 $1,124,143 $1,196,029 $1,212,596 $1,294,900 $1,017,175
Activos no corrientes $467,589 $501,821 $481,710 $503,372  $376,272 $482,961
Total Activos $1,577,530 $1,625,964 $1,677,739 $1,715,969 $1,671,172 $1,500,136
Pasivos corrientes
Pasivos no corrientes $674,700 $760,949 $858,397 $818,515 $902,222 $663,410
Total Pasivos $341,055 $335,156 $295,153 $305,318 $325,609 $328,330
$1,015,755 $1,096,105 $1,153,550 $1,123,833 $1,227,831 $991,740

Patrimonio

Nota. Se observan periodos de crecimiento y contraccién dentro del ingreso de las medianas

empresas
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La situacién para las medianas empresas refleja una situaciéon similar al caso de las
pequefias empresas, debido a que la estructura interna de este segmento de empresas les
permite hacer frente a shocks dentro de la economia, en base a la Tabla 8 se observa una
contraccion significativa durante 2021, que se logré controlar y mejoré durante 2022, pasando
de un margen negativo en el resultado bruto de las operaciones a un resultado positivo. Por
otro lado, para las cuentas del balance general se observa una variacion mas controlada
mostrando periodos de crecimiento y contraccion, como resultado de crisis econémica, crisis

politica, reformas tributarias y desafios para obtener acceso a financiamiento.

Siendo un aspecto significativo la pandemia por Covid-19, sin embargo, para el caso
de las medianas empresas es mas sencillo adaptarse a los shocks econémicos, como
resultado de su estructura interna y medidas contingentes, permitiendo implementar
soluciones estratégicas, ademas las empresas dentro de este segmento consiguieron
obtener ventajas durante la pandemia, debido al aprovechamiento de las oportunidades

dentro del mercado, en relacién a la satisfaccion de las necesidades de los consumidores.

Tabla 9

Grandes empresas del canton Quito expresado en ddélares

ESTADO DE PERIODOS
RIESCLIARIOE 2017 2018 2019 2020 2021 2022
Ingresos $ 16,729,797 $ 14,659,089 $ 14,328,863 $ 10,702,195 $ 14,106,257 $ 11,841,018
Costo de ventas $9,010,928 $7,439,403 $7,151,483 $5,678,412 $7,933,431 $7,277,683
Utilidad bruta $7,718,869 $7,219,686 $7,177,380 $5,023,783 $6,172,826 $ 4,563,334
Gastos $6,489,314 $3,875,387 $5,882,382 $5,035646 $5,057,196 $ 3,215,804
Utilidad neta $1,229,555 $1,334,060 $ 1,295,786 $39,385 $1,053,888 $ 770,356
BALANCE
GENERAL
Activos corrientes
Activos no corrientes $9,583,108 $8,536,618 $8,333,478 $9,237,808 $9,106,179 $9,781,737
Total Activos $9,755,813 $8,243,091 $9,032,322 $8,486,516 $7,788,751 $ 6,097,646
Pasivos corrientes $19,338,921 $ 16,779,709 $ 17,365,800 $ 17,724,323 $ 16,894,930 $ 15,879,383
Pasivos no corrientes
Total Pasivos $5,881,690 $5,224,832 $5,526,914 $5,428,462 $5,353,050 $5,586,186
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Patrimonio $3,909,425 $2,527,696 $2,430,779 $2,767,653 $2,549,838 $1,296,109

Nota. Se observan periodos de crecimiento y contraccion dentro del ingreso de las grandes

empresas

En la Tabla 9 se observa que durante 2017 a 2022, las empresas grandes en el
Ecuador se vieron influenciadas por diversos factores econémicos, sociales y politicos.
Comenzando por un crecimiento inconsistente del PIB, con periodos de expansion y
contraccion moderados, debido a una dependencia permanente del precio del petréleo que
mantienen fluctuaciones continuas. Por otro lado, los escenarios politicos inestables y las
reformas tributarias han generado que las grandes empresas sufran severos impactos dentro

de sus operaciones y en sus finanzas.

Sin embargo, debido a la solidez y la diversificacion, asi como el alcance dentro del
mercado ha permitido que dentro de este segmento se generen los recursos suficientes para
obtener resultados positivos partir de la relacién entre el ingreso y el costo, ademas las
ventajas comparativas obtenidas dentro del mercado han facilitado que este segmento
obtenga resultados éptimos y cumpla con sus necesidades operativas, a pesar de ello, el
margen operativo es significativo y refleja una pérdida significativa del margen de utilidad,

debido a la contracciéon de la demanda.

Ademas, a pesar del escenario desarrollado durante la pandemia estas consiguieron
aprovechar las oportunidades que se desarrollaron con el cambio de las necesidades de
trabajo y estudio en términos tecnoldgicos, asi como los cambios en las restricciones de
movilidad y aforo. Permitiendo que se creen oportunidades de crecimiento en términos de
produccion. Lo que refleja que la estructura econdmica y financiera de estas empresas es
mas sélida y se mantienen mejores estrategias de respuesta inmediata a los shocks

econdmicos.

Un rasgo a destacar de las grandes empresas en el Ecuador, es que este segmento

recoge aproximadamente un 3%del total de empresas en el mercado, y dentro del cantdn
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Quito, se observa que este segmento agrupa aproximadamente alrededor de un 9% del total
de empresas dentro del mercado, debido a que en Quito, por su condicion geografica de ser
la capital del Ecuador, se concentran la mayor cantidad de empresas grandes a nivel del

Ecuador se observa que en la capital se concentra alrededor del 40% de empresas grandes.

Variaciones en la estructura econdmicay financiera

Tabla 10

Empresas por el tamafio

TAMARNO DE LA EMPRESA 2017 2018 2019 2020 2021 2022

GRANDE 18 22 22 23 25 27
MEDIANA 35 33 37 38 39 51
PEQUENA 86 100 87 104 110 131
MICRO 154 158 159 216 275 337
TOTAL GENERAL 293 313 305 381 449 546

Nota. La mayoria de las empresas se concentran entre el segmento de las microempresas

y las pequefias empresas

A partir de la Tabla 10 se observa que durante 2017 en Quito el mayor nimero de
empresas se concentrd en la seccién de las microempresas y este particular se mantuvo a lo
largo del tiempo, debido a que en el Ecuador de acuerdo con el INEC el segmento en el cual
se ubica la mayoria de las empresas es el de las Microempresas el cual para 2022 concentrd
alrededor del 93.9% de empresas. A continuacion, se encuentran las pequefias empresas
que durante el periodo de 2017 a 2022 concentraron en promedio un 31% de las empresas

dentro del mercado.
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Tabla 11

Microempresas del cantdén Quito indices financieros (porcentual) revisar datos incoherentes

indices Estado de resultados PERIODOS

2017 | 2018 | 2019 | 2020 | 2021 | 2022
Crecimiento de ingresos 0.12 -0.05 0.90 -0.04 -0.23
Margen bruto 0.65 062 0.70 0.61 056 0.47
Rentabilidad sobre ventas 0.03 0.01 0.02 0.19 -0.04 -0.28
ROA 0.06 0.02 0.03 0.37 -0.08 -0.45
ROE 0.72 0.08 0.25 3.65 -1.64 -5.91
Indices Balance general
Liquidez corriente 1.14 128 114 108 105 0.97
Endeudamiento del activo 092 081 0.86 090 095 0.92

Endeudamiento patrimonial 11.02 4.19 6.33 8.93 18.52 12.25
Endeudamiento a corto plazo 0.70 0.72 0.72 0.77 0.75 0.81
Endeudamiento a largo plazo 0.30 0.28 0.28 0.23 0.25 0.19
Apalancamiento 12.02 5.19 7.33 9.93 19.52 13.25
Rotacion de ventas 197 198 199 197 195 1.57

Indice Dupont

Rentabilidad sobre ventas 0.03 0.01 0.02 0.19 -0.04 -0.28
Rotacién de ventas 197 198 199 197 195 157
Apalancamiento 12.02 5.19 7.33 9.93 19.52 13.25
=ROE 0.72 0.08 0.25 3.65 -1.64 -5091

Nota. Se observan periodos contraccion dentro del ingreso de las microempresas

La Tabla 11 proporciona una vision detallada de los indices financieros de las
microempresas del cantén Quito durante el periodo de 2017 a 2022. Esta tabla es crucial para
entender la estructura econdmica y financiera de estas microempresas en el contexto de las
condiciones econdmicas, politicas, sociales y de salud que han influenciado este periodo.

En términos de crecimiento de ingresos, se observa una fluctuacion significativa con
una contraccion en 2019 (-0.05) y una recuperacion en 2020 (0.90). Sin embargo, la tendencia
no se sostiene, ya que en 2021 se vuelve a experimentar una caida (-0.23). La fluctuacion

extrema en 2020, con un incremento de 0.90, parece inusual y podria deberse a un error en
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los datos o0 a circunstancias excepcionales que merecen una revision detallada. Esta
volatilidad puede estar influenciada por factores externos como la desaceleracion econémica
mundial y local, y los efectos de la pandemia de COVID-19, que afectaron gravemente la
economia desde 2020.

El margen bruto muestra una tendencia mas estable y ascendente, incrementando
de 0.65 en 2017 a 0.78 en 2022. Este aumento sugiere que las microempresas han mejorado
su eficiencia en la gestion de costos de ventas, a pesar de las fluctuaciones en los ingresos.
La caida en el margen bruto en 2022 a 0.47, sin embargo, es significativa y podria indicar
problemas en la eficiencia operativa o0 en la estructura de costos que merecen una
investigacion adicional.

La rentabilidad sobre ventas y el ROA (Retorno sobre Activos) reflejan mejor las
dificultades enfrentadas, especialmente en 2020 y 2021, con valores negativos en estos afios.
Los valores negativos de -0.04 y -0.28 para la rentabilidad sobre ventas en 2021 y 2022,
respectivamente, y los valores negativos de -0.08 y -0.45 para el ROA en estos mismos afios,
sugieren problemas significativos en la rentabilidad y en la utilizacion de activos. La
recuperacion notable en 2022 es un indicio positivo, aunque la consistencia en estos
indicadores sigue siendo una preocupacion.

El ROE (Retorno sobre el Patrimonio) es particularmente volatil, con un valor
extremadamente alto en 2021 (3.65) que podria estar distorsionado por fluctuaciones
significativas en el patrimonio neto de las empresas. Los valores extremadamente altos en
2021 y negativos en 2022 (-5.91) sugieren posibles errores en los datos o una inestabilidad
financiera significativa. Esta extrema variabilidad puede indicar una estructura de capital débil
0 problemas graves en la gestion financiera.

En el balance general, la liquidez corriente disminuye de 1.14 en 2017 a 0.97 en
2022, reflejando una creciente dificultad de las microempresas para cubrir sus obligaciones a
corto plazo. La disminucion en la liquidez puede estar relacionada con los desafios financieros
y operativos enfrentados durante la pandemia. El endeudamiento del activo se mantiene

relativamente constante, aunque elevado, indicando que las empresas han dependido
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significativamente de la financiacion externa. El endeudamiento patrimonial muestra
valores negativos alarmantes, especialmente en 2021 (18.52) y 2022 (12.25), sugiriendo una
estructura de capital extremadamente debilitada y posiblemente insuficiencia de capital
propio.

El endeudamiento a corto plazo y alargo plazo se mantienen relativamente estables,
aungue el endeudamiento a largo plazo muestra una ligera tendencia a la baja, lo que podria
indicar una menor confianza de los acreedores en la capacidad de las microempresas para
pagar sus deudas en el largo plazo. El apalancamiento, reflejado en valores negativos y
extremadamente altos en 2021 (19.52) y 2022 (13.25), confirma la inestabilidad financiera
mencionada anteriormente. Los valores de apalancamiento extremadamente altos en 2021y
2022 parecen incoherentes con la estabilidad esperada, lo que puede deberse a errores en
los calculos o a una situacion financiera muy inestable.

Larotacion de ventas se mantiene bastante constante hasta 2019, pero muestra una
caida en 2020, reflejando el impacto directo de la pandemia en la actividad de ventas. Aunque
hay una ligera recuperacion en 2021 y 2022, no alcanza los niveles prepandemia.

El indice Dupont, que descompone el ROE, confirma las observaciones anteriores:
la rentabilidad sobre ventas y la rotacién de ventas han sido variables, y el apalancamiento
ha mostrado valores extremos y negativos, subrayando una estructura financiera fragil y
volatil. La variabilidad extrema en los valores de ROE y apalancamiento destaca la necesidad
de revisar los datos para asegurar su precision.

Las microempresas en el cantdon Quito han enfrentado una serie de desafios
economicos Yy financieros significativos en el periodo de 2017 a 2022. La volatilidad en los
ingresos, la rentabilidad, y los indices de endeudamiento reflejan un entorno complicado
influenciado por factores macroeconémicos, politicos y la pandemia de COVID-19. Estas
empresas han mostrado cierta resiliencia, especialmente en la mejora de margenes brutos,
pero la estabilidad financiera sigue siendo una preocupacion critica. La revision de datos
incoherentes es esencial para obtener un andlisis preciso y util para futuras estrategias

financieras.
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Pequefias empresas del cantén Quito indices financieros (porcentual)
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indices Estado de resultados PERIODOS
2017 2018 2019 2020 2021 2022

Crecimiento de ventas 0.09 0.02 -0.18 0.20 -0.03
Margen bruto 0.55 0.61 0.61 0.51 0.53 0.65
Rentabilidad sobre ventas 0.03 0.05 0.04 0.00 0.03 0.02
ROA 0.04 0.07 0.07 0.00 0.04 0.04
ROE 0.18 0.28 0.22 0.01 0.15 0.12
indices Balance general

Liquidez corriente 1.43 1.55 1.57 1.46 1.47 1.46
Endeudamiento del activo 0.75 0.74 0.68 0.71 0.72 0.70
Endeudamiento patrimonial 3.07 2.78 2.19 2.42 2.61 2.33
Endeudamiento a corto plazo 0.63 0.61 0.70 0.69 0.69 0.71
Endeudamiento a largo plazo 0.37 0.39 0.32 0.31 0.30 0.17
Apalancamiento 4.07 3.78 3.24 3.42 3.61 3.33
Rotacion de ventas 1.46 1.56 1.59 1.27 1.52 1.59
indice Dupont

Rentabilidad sobre ventas 0.03 0.05 0.04 0.00 0.03 0.02
Rotacion de ventas 1.46 1.56 1.59 1.27 1.52 1.59
Apalancamiento 4.07 3.78 3.24 3.42 3.61 3.33
=ROE 0.18 0.28 0.22 0.01 0.15 0.12

Nota. Se observan periodos de crecimiento y contraccién dentro del ingreso de las pequefias

empresas

La Tabla 12 presenta los indices financieros de pequefias empresas del cantén Quito

durante el periodo de 2017 a 2022, ofreciendo una vision clara de su estructura econémica y

financiera a lo largo de estos afios. En términos de contexto econdémico, politico, social y de

salud, estos indices reflejan las condiciones y desafios que las empresas han enfrentado,

especialmente considerando eventos como la pandemia de COVID-19 que tuvo un impacto

significativo en 2020.

En cuanto al crecimiento de ventas, se observa una variabilidad considerable a lo largo

del tiempo. En 2017, el crecimiento fue del 9%, pero disminuy6 al 2% en 2018 y cay6 un 18%
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en 2019. En 2020, con la pandemia de COVID-19, hubo una recuperacion notable con un
crecimiento del 20%, seguido de una ligera caida del 3% en 2021. Para 2022, no se reporta
este indice, lo cual podria reflejar incertidumbres o dificultades en la recoleccion de datos.
Este patrén indica una fuerte vulnerabilidad a factores externos y cambios econdmicos
bruscos.

El margen bruto muestra cierta estabilidad y mejora, pasando del 55% en 2017 al 65%
en 2022. Esta tendencia positiva sugiere que las empresas han mejorado su eficiencia en la
gestion de costos a pesar de las fluctuaciones en ventas. Sin embargo, la rentabilidad sobre
ventas y el ROA (retorno sobre activos) presentan una tendencia mas volatil y generalmente
baja, con una rentabilidad sobre ventas que cae a 0% en 2020, reflejando las dificultades
operativas durante la crisis sanitaria.

El ROE (retorno sobre el patrimonio) sigue una tendencia similar, alcanzando un pico
del 28% en 2018, pero cayendo draméticamente al 1% en 2020, para luego recuperarse
parcialmente al 12% en 2022. Esta volatilidad en el ROE es indicativa de la fluctuacién en las
utilidades netas y la capacidad de generar retornos para los accionistas en tiempos de crisis.

En términos de la estructura del balance general, la liquidez corriente se mantiene
relativamente estable, alrededor de 1.5, lo que indica una capacidad adecuada de las
empresas para cubrir sus obligaciones a corto plazo. El endeudamiento del activo y
patrimonial muestra una tendencia a la baja, lo que podria sugerir un esfuerzo por parte de
las empresas para reducir su apalancamiento y, por ende, su riesgo financiero. El
endeudamiento a largo plazo disminuye significativamente de 0.37 en 2017 a 0.17 en 2022,
reflejando una posible estrategia de desendeudamiento a largo plazo.

El indice de rotacion de ventas se muestra consistente, oscilando entre 1.27 y 1.59, lo
gue sugiere una estabilidad en la eficiencia con la que las empresas utilizan sus activos para
generar ingresos. En el andlisis de Dupont, se destaca la importancia del apalancamiento y
la rotacion de ventas en la determinacion del ROE, evidenciando que a pesar de los desafios

economicos, las empresas han mantenido una estructura financiera relativamente eficiente.
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Las pequeiias empresas del canton Quito han enfrentado periodos de crecimiento y
contraccion significativos, influenciados por el contexto econémico y eventos externos como
la pandemia de COVID-19. A pesar de los desafios, estas empresas han mostrado resiliencia
a través de mejoras en el margen bruto y una gestion prudente del endeudamiento, aunque
la rentabilidad ha sido volétil. La estabilidad en la liquidez y la rotacién de ventas sugiere una

base operativa solida que podria facilitar una recuperacion sostenible en el futuro.

Tabla 13

Medianas empresas del canton Quito indices financieros (porcentual)

indices Estado de resultados PERIODOS

2017 2018 2019 2020 2021 2022
Crecimiento de ventas -0.13 0.11 -0.40 0.22 0.00
Margen bruto 0.56 0.61 0.56 0.53 0.46 0.51
Rentabilidad sobre ventas 0.05 0.00 0.05 0.07 0.04 0.02
ROA 0.08 0.00 0.07 0.06 0.05 0.02
ROE 0.23 0.01 0.24 0.18 0.18 0.07
indices Balance general
Liquidez corriente 1.65 1.48 1.39 1.48 1.44 1.53
Endeudamiento del activo 0.64 0.67 0.69 0.65 0.73 0.66
Endeudamiento patrimonial 1.81 2.07 2.20 1.90 2.77 1.95
Endeudamiento a corto plazo 0.66 0.69 0.74 0.73 0.73 0.67
Endeudamiento a largo plazo 0.34 0.31 0.26 0.27 0.27 0.33
Apalancamiento 2.81 3.07 3.20 2.90 3.77 2.95
Rotacion de ventas 1.64 1.39 1.50 0.88 1.09 1.22
indice Dupont
Rentabilidad sobre ventas 0.05 0.00 0.05 0.07 0.04 0.02
Rotacion de ventas 1.64 1.39 1.50 0.88 1.09 1.22
Apalancamiento 2.81 3.07 3.20 2.90 3.77 2.95
=ROE 0.23 0.01 0.24 0.18 0.18 0.07

Nota. Se observan periodos de crecimiento y contraccién dentro del ingreso de las microempresas

La Tabla 13 proporciona una vision detallada de los indices financieros de las
medianas empresas del canton Quito, abarcando los afios desde 2017 hasta 2022. Este

andlisis se realiza en un contexto economico, politico, social y de salud complejo,
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especialmente marcado por la pandemia de COVID-19 que impacté significativamente la
economia global y local.

En términos de crecimiento de ventas, se observa una notable fluctuacién a lo largo
de los afos, con caidas significativas en 2019 (-0.40) y una recuperacion en 2020 (0.22)
probablemente impulsada por estrategias de adaptacion durante la pandemia. Sin embargo,
el estancamiento en 2021 (0.00) y la falta de datos para 2022 sugieren un entorno incierto y
desafiante para estas empresas.

El margen bruto se mantuvo relativamente estable pero con una ligera tendencia a la
baja desde 2018 (0.61) hasta 2021 (0.46), reflejando posibles incrementos en los costos o
dificultades para mantener los precios de venta en un mercado competitivo y afectado por la
pandemia. En 2022, hubo una ligera recuperacion (0.51), lo que podria indicar una mejora en
la gestién de costos o una estabilizacion del mercado.

La rentabilidad sobre ventas (ROA y ROE) también muestra variaciones importantes.
La rentabilidad sobre ventas fue particularmente baja en 2018 (0.00), un afio que
posiblemente reflejé dificultades operativas, y se recuperd en 2020 (0.07) antes de disminuir
nuevamente en 2022 (0.02). El ROA y ROE siguieron patrones similares, con un notable
descenso en 2018 y recuperaciones parciales en los afios siguientes, aunque ambos indices
terminaron en 2022 en niveles mas bajos que en 2017, indicando desafios persistentes en la
eficiencia operativa y en la generacion de valor para los accionistas.

Los indices del balance general revelan preocupaciones en términos de liquidez y
endeudamiento. La liquidez corriente se mantuvo por encima de 1, lo que es positivo, pero
con una tendencia a la disminucién hasta 2019 (1.39), recuperandose ligeramente después.
Esto sugiere que las empresas enfrentaron desafios para mantener suficientes activos
liquidos frente a sus pasivos a corto plazo, posiblemente exacerbados por la pandemia. El
endeudamiento del activo y patrimonial muestra un alto nivel de apalancamiento,
especialmente en 2021, con un endeudamiento patrimonial que alcanz6 2.77, indicando una

mayor dependencia de financiamiento externo.



45

El endeudamiento a corto y largo plazo reflejo estrategias de financiacion distintas,
con un ligero aumento en el endeudamiento a largo plazo en 2022 (0.33) comparado con
2019 (0.26), lo cual puede indicar una preferencia por financiamiento a largo plazo en
respuesta a la incertidumbre econdmica. La rotacibn de ventas también muestra un
comportamiento volatil, con una notable caida en 2020 (0.88) reflejando los efectos
inmediatos de la pandemia y una recuperacién parcial en los afios siguientes.

Finalmente, el analisis Dupont descompone el ROE en sus componentes bésicos,
mostrando cémo la baja rentabilidad sobre ventas, la rotacion de ventas y el alto
apalancamiento contribuyeron a los bajos rendimientos sobre el patrimonio en 2022 (0.07).

Se observa un entorno econdmico y financiero desafiante para las medianas
empresas de Quito, caracterizado por fluctuaciones significativas en ventas, margenes y
rentabilidad, con una alta dependencia de financiamiento externo y una gestion de liquidez
gue ha tenido que adaptarse a condiciones adversas, particularmente durante la pandemia

de COVID-19.

Tabla 14

Grandes empresas del canton Quito indices financieros (porcentual)

indices Estado de resultados PERIODOS
2017 2018 2019 2020 2021 2022

Crecimiento de ventas -0.12 -0.02 -0.25 0.32 -0.16
Margen bruto 0.46 0.49 0.50 0.47 0.44 0.39
Rentabilidad sobre ventas 0.07 0.09 0.09 0.00 0.07 0.07
ROA 0.06 0.08 0.07 0.00 0.06 0.05
ROE 0.13 0.15 0.14 0.00 0.12 0.09
indices Balance general

Liquidez corriente 1.63 1.63 1.51 1.70 1.70 1.75
Endeudamiento del activo 0.51 0.46 0.46 0.46 0.47 0.45
Endeudamiento patrimonial 1.03 0.86 0.85 0.86 0.88 0.83
Endeudamiento a corto plazo 0.60 0.67 0.69 0.66 0.68 0.78
Endeudamiento a largo plazo 0.40 0.33 0.31 0.34 0.32 0.18
Apalancamiento 2.03 1.86 1.85 1.86 1.88 1.83

Rotacién de ventas 0.87 0.87 0.83 0.60 0.83 0.75
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indice Dupont

Rentabilidad sobre ventas 0.07 0.09 0.09 0.00 0.07 0.07
Rotacién de ventas 0.87 0.87 0.83 0.60 0.83 0.75
Apalancamiento 2.03 1.86 1.85 1.86 1.88 1.83
=ROE 0.13 0.15 0.14 0.00 0.12 0.09

Nota. Se observan periodos de crecimiento y contraccién dentro del ingreso de las grandes
empresas

La Tabla 14 presenta un analisis detallado de los indices financieros de las grandes
empresas del canton Quito desde 2017 hasta 2022. Este analisis permite una comprension
mas profunda de la estructura econdmica y financiera de estas empresas en el contexto de
las fluctuaciones econémicas, politicas, sociales y de salud.

En términos de crecimiento de ventas, los datos muestran una tendencia fluctuante.
Los afios 2017, 2018 y 2019 registraron un decrecimiento (-0.12, -0.02 y -0.25
respectivamente), seguido de una recuperacion en 2020 con un crecimiento del 0.32%, para
luego volver a caer en 2021 (-0.16). Este patrén sugiere una inestabilidad en el mercado,
probablemente influenciada por factores externos como la situacion politica y econémica del
pais, asi como los efectos de la pandemia de COVID-19 que comenzaron a manifestarse en
2020.

El margen bruto, que mide la eficiencia de produccién y venta de las empresas, se
mantuvo relativamente estable entre 0.46 y 0.50 hasta 2019, pero mostré una disminucién en
los afios siguientes, alcanzando 0.39 en 2022. Esta reduccion podria indicar un aumento en
los costos de produccién o una presion competitiva en los precios de venta.

La rentabilidad sobre ventas y el retorno sobre activos (ROA) también reflejan una
caida significativa en 2020, afio en que ambos indices fueron practicamente nulos. Esto es
indicativo del impacto negativo de la pandemia y las medidas de confinamiento sobre la
actividad econdmica. Sin embargo, ambos indicadores muestran una recuperacion parcial en
los afios siguientes, aunque no alcanzan los niveles previos a la pandemia.

El retorno sobre el patrimonio (ROE) sigue una tendencia similar, con una notable

caida a 0 en 2020 y una recuperacion gradual en los afios subsiguientes, alcanzando 0.09 en
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2022. Esto subraya el desafio de mantener la rentabilidad para los accionistas en un contexto
de crisis.

En el analisis del balance general, la liquidez corriente se mantuvo relativamente
estable, incluso mostrando una ligera mejora desde 1.63 en 2017 hasta 1.75 en 2022. Esto
indica que las empresas han podido mantener un nivel adecuado de activos liquidos para
cubrir sus pasivos a corto plazo a pesar de las dificultades econémicas.

El endeudamiento del activo y patrimonial muestra una ligera tendencia a la baja, lo
gue podria reflejar un esfuerzo por parte de las empresas para reducir su dependencia del
financiamiento externo. Sin embargo, el endeudamiento a corto plazo aumenté de 0.60 en
2017 a 0.78 en 2022, lo que podria sefialar una mayor necesidad de financiamiento inmediato
posiblemente para afrontar contingencias derivadas de la pandemia.

El endeudamiento a largo plazo, por otro lado, muestra una tendencia decreciente
mas pronunciada, de 0.40 en 201

7 a 0.18 en 2022, lo cual sugiere que las empresas han estado reduciendo su carga
de deuda a largo plazo, posiblemente para disminuir el riesgo financiero a futuro.

El apalancamiento, que mide el nivel de deuda en relacién con el capital propio,
disminuy6 ligeramente de 2.03 en 2017 a 1.83 en 2022. Esta reduccion indica una menor
dependencia del endeudamiento para financiar las operaciones de las empresas, reflejando
una estrategia mas conservadora en la gestion financiera.

La rotacion de ventas muestra una caida significativa en 2020 (0.60), que coincide
con la interrupcién de la actividad econ6mica debido a la pandemia, pero se recupera
parcialmente en los afios siguientes, aunque no alcanza los niveles anteriores a la pandemia.
Este indice es crucial ya que refleja la eficiencia con la cual las empresas utilizan sus activos
para generar ventas.

Finalmente, el andlisis del indice DuPont, que descompone el ROE en tres
componentes (rentabilidad sobre ventas, rotacién de ventas y apalancamiento), confirma la
influencia de estos factores sobre la rentabilidad del patrimonio. La rentabilidad sobre ventas

y la rotacion de ventas disminuyeron significativamente en 2020, lo que explica la caida
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abrupta del ROE a 0 en ese afio. Aungque hay una recuperacion parcial en los afos siguientes,
los niveles de rentabilidad y eficiencia operativa no se han restablecido por completo a los
valores anteriores.

Como se observa las grandes empresas del cantén Quito han enfrentado un periodo
de alta volatilidad e incertidumbre, afectadas por factores econdmicos, politicos v,
especialmente, por la pandemia de COVID-19. A pesar de los desafios, algunas empresas
han logrado mantener su liquidez y reducir su endeudamiento a largo plazo, aunque la
rentabilidad y la eficiencia operativa ain no han recuperado los niveles previos a la pandemia.
Estos resultados subrayan la necesidad de estrategias adaptativas y resilientes para enfrentar
los cambios en el entorno econdémico y asegurar la sostenibilidad financiera a largo plazo.
Identificar los objetos de estudio por sectores econdmicos

Andlisis Financiero de las empresas del canton Quito

Tabla 15

Andlisis Horizontal de las microempresas

ANALISIS HORIZONTAL
2018/2017 | 2019/2018 | 2020/2019 2021/2020 | 2022/2021

ESTADO DE RESULTADOS

Ingresos 0.12 -0.05 -0.44 0.22 -0.04
Costo de ventas 0.21 -0.24 -0.47 -0.08 -0.03
Utilidad bruta 0.08 0.06 -0.42 0.35 -0.04
Gastos 0.12 0.05 -0.28 0.48 -0.31
Utilidad neta -0.95 30.22 -2.59 1.50 -1.16

BALANCE GENERAL

Activos corrientes 0.14 -0.10 -0.06 -0.02 -0.07
Activos no corrientes 0.07 0.06 -0.17 -0.07 0.05
Total Activos 0.12 -0.06 -0.09 -0.04 0.03
Pasivos corrientes 0.44 -0.06 0.08 -0.23 -0.07
Pasivos no corrientes -0.08 -0.00 -0.20 0.07 -0.27
Total Pasivos 0.28 -0.05 0.02 -0.18 0.02

Patrimonio -1.65 0.18 1.74 -0.96 -0.28




49

Nota. Se observa una contraccion marcada entre 2019 y 2022 en el ingreso de las microempresas

El analisis horizontal de las microempresas presentado en la Tabla 15 revela
variaciones significativas en los ingresos, costos y utilidades a lo largo de los afios, reflejando
el impacto de diversos factores econdmicos, politicos, sociales y de salud.

En el periodo de 2018 a 2022, se observa una marcada volatilidad en los ingresos de
las microempresas. En 2018, los ingresos crecieron un 12% respecto al afio anterior, pero
experimentaron una disminucion del 5% en 2019 y una caida aun mas severa del 44% en
2020, probablemente influenciada por la pandemia de COVID-19 y sus efectos devastadores
en la actividad econdmica. Aunque hubo una recuperacion del 22% en 2021, en 2022 los
ingresos volvieron a caer un 4%. Este comportamiento sugiere que las microempresas
enfrentaron desafios significativos para mantener la estabilidad de sus ingresos en un entorno
incierto.

El costo de ventas también muestra fluctuaciones notables, con un aumento del 21%
en 2018, seguido de una caida del 24% en 2019 y una disminucion del 47% en 2020. A partir
de 2021, las variaciones son menores, con una ligera caida del 8% y del 3% en 2022. La
reduccion en los costos durante los afios de pandemia podria indicar medidas de ajuste y
reduccion de operaciones por parte de las microempresas para adaptarse a la caida en la
demanda.

La utilidad bruta sigue una tendencia similar a los ingresos, con aumentos del 8% y
6% en 2018 y 2019, respectivamente, pero con una dramatica caida del 42% en 2020. La
recuperacion del 35% en 2021 no logré consolidarse, ya que en 2022 se registra nuevamente
una disminucion del 4%. Los gastos operativos tuvieron un comportamiento volatil,
aumentando en 2018 y 2019, disminuyendo un 28% en 2020, aumentando significativamente
un 48% en 2021 y disminuyendo un 31% en 2022.

La utilidad neta muestra un comportamiento extremadamente volatil. En 2018, se
experiment6 una caida del 95%, seguida de un aumento extraordinario del 3022% en 2019,

lo cual podria deberse a ajustes significativos en la estructura de costos o a ingresos
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extraordinarios. Sin embargo, en 2020, la utilidad neta caydé nuevamente un 259%, seguida
de una recuperacion del 150% en 2021, para finalmente decrecer un 116% en 2022. Estos
datos reflejan una inestabilidad significativa en la rentabilidad de las microempresas durante
estos afios.

En términos de balance general, los activos corrientes mostraron ligeras variaciones
negativas a lo largo de los afios, con la excepcion de 2018 que mostré un incremento del
14%. Los activos no corrientes presentaron un comportamiento mixto, con incrementos en
2018y 2019, una caida del 17% en 2020, y recuperaciones modestas en los afios siguientes.
El total de activos refleja una ligera contraccién con un patrén de disminucién casi constante
hasta 2022, donde hay un leve incremento del 3%.

Por otro lado, los pasivos corrientes mostraron un aumento significativo del 44% en
2018, seguido por fluctuaciones menores en los afos posteriores. Los pasivos no corrientes
tuvieron una tendencia decreciente, excepto por un ligero aumento en 2021. El total de
pasivos en general siguié una tendencia de estabilizacion con ligeras variaciones.

Finalmente, el patrimonio de las microempresas muestra una notable inestabilidad,
con una fuerte caida del 165% en 2018, seguida de una recuperaciéon en 2019 y un
incremento considerable del 174% en 2020, para luego disminuir nuevamente en 2021 y

2022.

Tabla 16

Andlisis Horizontal de las pequefias empresas

ESTADO DE ANALISIS HORIZONTAL

RESULTADOS 2018/2017 2019/2018 |[2020/2019 2021/2020 | 2022/2021
Ingresos 0.09 0.02 -0.18 0.20 -0.03
Costo de ventas -0.05 0.02 0.02 0.14 -0.27
Utilidad bruta 0.22 0.01 -0.31 0.25 0.18
Gastos 0.15 0.06 -0.15 0.03 0.21
Utilidad neta 0.70 -0.06 -0.98 24.67 -0.17

BALANCE GENERAL
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Activos corrientes 0.04 0.07 -0.01 0.03 -0.09
Activos no corrientes -0.03 -0.16 0.13 -0.09 -0.20
Total Activos 0.02 -0.00 0.02 0.01 -0.08
Pasivos corrientes -0.04 0.05 0.07 0.02 -0.08
Pasivos no corrientes 0.05 -0.24 0.01 -0.01 -0.48
Total Pasivos -0.01 -0.08 0.07 0.03 -0.11
Patrimonio 0.10 0.17 -0.03 -0.05 -0.00

Nota. Se observa una contraccion marcada entre 2021 y 2022 en el ingreso de las empresas

pequefias

El analisis de la Tabla 15, que presenta un andlisis horizontal de las pequefias
empresas, revela varios aspectos significativos de la estructura econémica y financiera en el
contexto de los Ultimos afios, marcados por diversos factores econémicos, politicos, sociales
y de salud. Durante el periodo 2018-2022, se observa una notable volatilidad en los ingresos
de las pequefias empresas. En 2018/2017, los ingresos aumentaron un 9%, pero este
crecimiento se desaceler6 a solo un 2% en 2019/2018. En 2020/2019, se produjo una caida
significativa del 18%, probablemente influenciada por la pandemia de COVID-19 y las
consiguientes restricciones economicas. En 2021/2020, los ingresos se recuperaron con un
crecimiento del 20%, reflejando una recuperacion econémicay la adaptacién de las empresas
a las nuevas circunstancias. Sin embargo, en 2022/2021, los ingresos nuevamente
disminuyeron un 3%, sugiriendo una inestabilidad persistente en el entorno econémico.

El costo de ventas también mostr6 variaciones durante este periodo. En 2018/2017,
disminuyd un 5%, mientras que en los dos afios siguientes aument6é un 2% cada afio. En
2021/2020, hubo un aumento del 14%, seguido por una caida del 27% en 2022/2021. Estas
fluctuaciones pueden estar relacionadas con cambios en los costos de produccién y las
estrategias de gestion de inventarios. La utilidad bruta presentd un patron similar de
fluctuaciones. En 2018/2017, crecid un 22%, pero este crecimiento casi se detuvo en

2019/2018 con solo un 1%. En 2020/2019, la utilidad bruta se desplomé un 31%,



52

recuperdndose parcialmente en los dos afios siguientes, con un crecimiento del 25% en
2021/2020 y del 18% en 2022/2021.

Los gastos operativos también mostraron variabilidad. Aumentaron un 15% en
2018/2017 y un 6% en 2019/2018, antes de caer un 15% en 2020/2019. Posteriormente,
crecieron un 3% en 2021/2020 y un 21% en 2022/2021. Esta variabilidad refleja la adaptacion
de las empresas a las condiciones econdmicas fluctuantes y sus esfuerzos por controlar
costos en tiempos de incertidumbre.

La utilidad neta destaca por su extrema volatilidad. Crecié un 70% en 2018/2017, para
luego disminuir un 6% en 2019/2018 y desplomarse un 98% en 2020/2019. En 2021/2020, se
observé un aumento dramético del 2467%, lo que podria deberse a medidas excepcionales
de recuperacién econémica o ajustes contables significativos. Sin embargo, en 2022/2021, la
utilidad neta disminuyé un 17%, reflejando nuevamente la incertidumbre en el entorno
empresarial.

En el balance general, los activos corrientes mostraron fluctuaciones menores, con un
crecimiento del 4% en 2018/2017 y del 7% en 2019/2018, antes de disminuir un 1% en
2020/2019. Se recuperaron ligeramente en 2021/2020 con un 3% de crecimiento, pero
volvieron a caer un 9% en 2022/2021. Los activos no corrientes mostraron una tendencia
decreciente mas pronunciada, con una disminucion del 3% en 2018/2017 y del 16% en
2019/2018. Aunque hubo un aumento del 13% en 2020/2019, volvieron a disminuir en los dos
afios siguientes.

Los pasivos también mostraron variabilidad, con los pasivos corrientes aumentando
un 5% en 2019/2018 y un 7% en 2020/2019, mientras que los pasivos no corrientes
disminuyeron significativamente en varios afios, reflejando posiblemente la reduccion de
deudas a largo plazo. En general, los pasivos totales disminuyeron un 1% en 2018/2017 y un
8% en 2019/2018, antes de aumentar un 7% en 2020/2019 y un 3% en 2021/2020, para
finalmente disminuir un 11% en 2022/2021. El patrimonio mostré un comportamiento

relativamente estable con algunas fluctuaciones. Crecié un 10% en 2018/2017 y un 17% en
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2019/2018, antes de disminuir un 3% en 2020/2019 y un 5% en 2021/2020, permaneciendo

practicamente estable en 2022/2021.

Tabla 17

Analisis Horizontal de las medianas empresas

ESTADO DE ANALISIS HORIZONTAL

RESULTADOS 2018/2017 2019/2018 |2020/2019 2021/2020 | 2022/2021
Ingresos -0.13 0.11 -0.40 0.22 0.00
Costo de ventas -0.23 0.26 -0.37 0.39 -0.09
Utilidad bruta -0.05 0.02 -0.43 0.06 0.11
Gastos -0.92 8.85 -0.22 -0.06 0.12
Utilidad neta -0.96 25.05 -0.14 -0.28 -0.54

BALANCE GENERAL

Activos corrientes 0.01 0.06 0.01 0.07 -0.21
Activos no corrientes 0.07 -0.04 0.04 -0.25 0.28
Total Activos 0.03 0.03 0.02 -0.03 -0.10
Pasivos corrientes 0.13 0.13 -0.05 0.10 -0.26
Pasivos no corrientes -0.02 -0.12 0.03 0.07 0.01
Total Pasivos 0.08 0.05 -0.03 0.09 -0.19
Patrimonio -0.06 -0.01 0.13 -0.25 0.15

Nota. Se observa una contraccion marcada entre 2021 y 2022 en el ingreso de las medianas

empresas

El analisis de la Tabla 17, que presenta el Analisis Horizontal de las medianas

empresas, revela fluctuaciones significativas en su estructura econémica y financiera en un

contexto marcado por diversos eventos econdmicos, politicos, sociales y de salud entre 2017

y 2022. En términos de ingresos, se observa una caida del 13% en 2018 respecto a 2017,

seguida de un ligero aumento del 11% en 2019. Sin embargo, en 2020, los ingresos

experimentaron una drastica disminucién del 40%, probablemente debido a la pandemia de

COVID-19 y las medidas de confinamiento que afectaron la actividad econémica. En 2021,
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hubo una recuperacion parcial del 22%, aunque en 2022 los ingresos permanecieron
estancados, sin variacion.

El costo de ventas muestra una volatilidad similar, con una caida del 23% en 2018,
un aumento del 26% en 2019, y otra disminucién del 37% en 2020. Este patron refleja la
inestabilidad en el mercado y en la cadena de suministro durante la pandemia. En 2021, los
costos de ventas se incrementaron un 39%, posiblemente debido a la recuperacion
economica y el aumento de los precios de los insumos, seguido de una disminucion del 9%
en 2022.

La utilidad bruta se comporta de manera menos volatil, con caidas y aumentos
menos pronunciados. Destaca una fuerte caida del 43% en 2020, nuevamente reflejando el
impacto de la pandemia, y una leve recuperacion del 11% en 2022. Los gastos, por su parte,
presentan un incremento desmesurado del 885% en 2019, lo que podria estar relacionado
con ajustes significativos en las operaciones o reestructuraciones empresariales. Aunque se
estabilizan posteriormente, los gastos aumentan un 12% en 2022.

La utilidad neta muestra un comportamiento extremadamente volatil, con una caida
del 96% en 2018, un espectacular aumento del 2505% en 2019, seguido por una disminucion
constante hasta un -54% en 2022. Esta variabilidad puede ser indicativa de fluctuaciones en
las condiciones del mercado y la capacidad de las empresas para adaptarse a cambios
econoémicos abruptos.

En cuanto al balance general, los activos corrientes y no corrientes experimentan
ligeras variaciones, con una notable disminucién de los activos corrientes en 2022 (-21%).
Los pasivos corrientes muestran una tendencia similar, con aumentos hasta 2020 y una
reduccion significativa en 2022 (-26%). Los pasivos no corrientes son relativamente estables,
aunque con una ligera disminucion en 2019. En conjunto, el total de pasivos muestra una
disminucion del 19% en 2022.

El patrimonio de las medianas empresas presenta un ligero descenso en 2018,

estabilizacion hasta 2020, y una notable recuperaciéon del 15% en 2022. Esta tendencia
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sugiere que, a pesar de las dificultades econémicas recientes, las empresas han logrado

mejorar su situacion patrimonial.

Tabla 18

Analisis Horizontal de las grandes empresas

ESTADO DE ANALISIS HORIZONTAL

RESULTADOS 2018/2017 2019/2018 |2020/2019 2021/2020 | 2022/2021
Ingresos -0.12 -0.02 -0.25 0.32 -0.16
Costo de ventas -0.17 -0.04 -0.21 0.40 -0.08
Utilidad bruta -0.06 -0.01 -0.30 0.23 -0.26
Gastos -0.40 0.52 -0.14 0.00 -0.36
Utilidad neta 0.08 -0.03 -0.97 25.76 -0.27

BALANCE GENERAL

Activos corrientes -0.11 -0.02 0.11 -0.01 0.07
Activos no corrientes -0.16 0.10 -0.06 -0.08 -0.22
Total Activos -0.13 0.03 0.02 -0.05 -0.06
Pasivos corrientes -0.11 0.06 -0.02 -0.01 0.04
Pasivos no corrientes -0.35 -0.04 0.14 -0.08 -0.49
Total Pasivos -0.21 0.03 0.03 -0.04 -0.09
Patrimonio -0.05 0.04 0.01 -0.06 -0.03

Nota. Se observa una contraccién marcada entre 2020 y 2021 en el ingreso de las empresas grandes

La Tabla 18 proporciona un analisis horizontal de las grandes empresas, permitiendo

observar las variaciones anuales de los elementos clave del estado de resultados y del

balance general entre 2017 y 2022. Este andlisis nos ofrece una perspectiva sobre la

estructura econdmica y financiera de estas empresas a lo largo de un periodo caracterizado

por fluctuaciones econémicas, politicas, sociales y de salud significativas. En términos de

ingresos, los datos muestran una tendencia decreciente con una contraccion notable en 2020,

donde se registra una disminucion del 25%, coincidiendo con la crisis econémica global

provocada por la pandemia de COVID-19. Esta caida es seguida por una recuperacion en

2021 con un aumento del 32%, probablemente debido a la reactivacion econémica y a los
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esfuerzos de recuperacion postpandemia, aunque en 2022 vuelve a haber una disminucién
del 16%.

El costo de ventas sigue una tendencia similar a los ingresos, con una reduccion
significativa en 2020 (-21%) y una recuperacion en 2021 (40%). Sin embargo, la recuperacion
no se sostiene en 2022, reflejando nuevamente una disminucién del 8%. Estos cambios en
el costo de ventas y en los ingresos afectan directamente la utilidad bruta, que muestra una
gran caida en 2020 (-30%) y una recuperacién parcial en 2021 (23%), seguida de una nueva
disminucion en 2022 (-26%). Los gastos presentan una variabilidad significativa, con un
aumento del 52% en 2019, posiblemente debido a inversiones en adaptacion tecnolégica o
en medidas sanitarias durante los primeros afios de la pandemia. En 2021, los gastos se
mantienen estables (0%), pero en 2022 vuelven a caer significativamente (-36%).

La utilidad neta refleja las tensiones econdmicas de estos afios, con una caida
draméatica en 2020 (-97%), seguida de una espectacular recuperaciéon en 2021 (25.76%)
antes de volver a decrecer en 2022 (-27%). Este patron sugiere que las empresas grandes
pudieron haber experimentado un efecto rebote postpandemia, pero enfrentaron nuevos
desafios en 2022. El analisis del balance general revela que los activos corrientes y no
corrientes muestran fluctuaciones menores, con aumentos y disminuciones moderadas. En
2020, los activos corrientes aumentan un 11%, posiblemente reflejando una acumulacion de
liquidez o inventarios, mientras que en 2022 aumentan un 7%, sugiriendo una ligera mejora
en la posicion de liquidez.

Los pasivos totales reflejan una estabilidad relativa, con incrementos y disminuciones
moderadas a lo largo del periodo. Los pasivos corrientes y no corrientes presentan
variaciones que indican ajustes en las estrategias de financiamiento y en la gestion de la
deuda. En particular, los pasivos no corrientes disminuyen significativamente en 2022 (-49%),
lo que podria indicar una reduccion de la deuda a largo plazo.

El patrimonio de las empresas muestra pequefias fluctuaciones, con una ligera caida

del 6% en 2021 y una nueva disminucion del 3% en 2022, lo que sugiere una erosion del valor
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de las empresas, posiblemente debido a pérdidas acumuladas o a distribuciones de

dividendos.

Tabla 19

indices Financieros comparativo (expresados en promedios)

DETALLE Tamafio de empresas
Micro Pequefiias Medianas Grandes

Crecimiento de ventas 0.14 0.09 -0.04 -0.05
Margen bruto 0.69 0.58 0.54 0.46
Rentabilidad sobre ventas 0.02 0.03 0.04 0.07
ROA 0.04 0.04 0.05 0.06
ROE 50% 16% 15% 10%
Indices Balance general
Liquidez corriente
Liquidez corriente 111 1.49 1.49 1.65
Endeudamiento del activo 0.89 0.72 0.68 0.47
Endeudamiento patrimonial 0.94 2.57 2.12 0.88
Endeudamiento a corto plazo 0.75 0.67 0.71 0.68
Endeudamiento a largo plazo 0.25 0.31 0.29 0.31
Apalancamiento 11.20 3.57 3.12 1.88
Rotacién de ventas 1.90 1.50 1.29 0.79
Indice Dupont
Rentabilidad sobre ventas 0.02 0.03 0.04 0.07
Rotacion de ventas 1.90 1.50 1.29 0.79
Apalancamiento 11.20 3.57 3.12 1.88
=ROE 50% 16% 15% 10%

Nota. Se observa que las microempresas muestran la mayor variacion en términos del crecimiento

de los indices del estado de resultados.

La Tabla 19 presenta un andlisis comparativo de los indices financieros promedio
para empresas de diferentes tamafios (micro, pequefias, medianas y grandes) en el Canton

de Quito, proporcionando una vision integral de la estructura econdmica y financiera en el
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contexto local. Este andlisis es fundamental para entender cémo los diversos factores
economicos, politicos, sociales y de salud afectan los resultados financieros de las empresas.

Las microempresas muestran una ligera contraccién en el crecimiento de ventas,
con un promedio de 0.14, mientras que las pequefias empresas presentan un crecimiento
positivo de 0.09. Por otro lado, las medianas y grandes empresas experimentan una
disminucion en el crecimiento de ventas, con promedios de -0.04 y -0.05, respectivamente.
Esto sugiere una dinamica de mercado diversa segun el tamafio de la empresa.

El margen bruto tiende a decrecer a medida que aumenta el tamafio de la empresa.
Las microempresas presentan un margen bruto mas alto (0.69) en comparacién con las
grandes empresas, que tienen el margen mas bajo (0.46). Esto puede reflejar la capacidad
de las microempresas para gestionar costos de manera mas eficiente o diferencias en la
estrategia de precios y costos entre los tamafios empresariales.

La rentabilidad sobre ventas es mas baja en las microempresas (0.02) y aumenta a
medida que el tamafio de la empresa crece, alcanzando 0.07 en las grandes empresas. Este
patron indica que las grandes empresas logran una mejor rentabilidad de sus ventas,
posiblemente debido a economias de escala y mejores practicas de gestion.

El retorno sobre activos (ROA) muestra una tendencia ascendente con el tamafo
de la empresa, con las grandes empresas alcanzando un ROA de 0.06 en comparacion con
las microempresas con 0.04. En cuanto al retorno sobre el patrimonio (ROE), las
microempresas lideran con un notable 50%, mientras que las grandes empresas tienen el
menor ROE, con un 10%. Esto refleja una variabilidad en la capacidad de las empresas para
generar rendimientos a partir de sus activos y patrimonio segin su tamafio.

indices de Balance General

Las microempresas tienen una liquidez corriente promedio de 1.11, la méas baja entre
los tamafios, indicando posibles riesgos de liquidez en comparacion con las grandes
empresas que tienen una liquidez de 1.65. Las microempresas presentan un alto
endeudamiento del activo (0.89) y un endeudamiento patrimonial considerable (0.94),

mientras que las grandes empresas muestran un menor endeudamiento patrimonial (0.47 y
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0.88). Esto puede sugerir que las microempresas dependen mas de financiamiento externo
en comparacion con las grandes empresas, que podrian tener acceso a una mayor
diversificacion en sus fuentes de financiamiento.

Las microempresas tienen una rotacién de ventas mas alta (1.90) en comparacion
con las grandes empresas (0.79), lo que podria indicar una mayor eficiencia en la conversion
de ventas en ingresos en empresas mas pequefas.

El analisis de estos indices financieros revela diferencias significativas en la gestion
financiera y el rendimiento de las empresas segun su tamafio. Las microempresas tienden a
enfrentar mayores desafios en términos de crecimiento de ventas y liquidez, mientras que las
grandes empresas muestran una mayor eficiencia en la rentabilidad y una estructura de
financiamiento mas diversificada. Este andlisis proporciona una visién valiosa para entender
coémo la estructura econdémica y financiera de las empresas impacta su desempefio y
contribuye a la evolucidn del entorno econémico del cantén.

Tabla 20

Clasificacion de las empresas por su forma de constitucién

Tipo de Empresa 2017 2018 2019 2020 2021 2022
Anénima 131 142 134 170 169 180
Responsabilidad Limitada 161 169 169 197 217 227
Sociedad Por Acciones Simplificada 1 2 2 14 63 139

Nota. La mayor concentracion de empresas se constituye como Empresas Anénimas y Empresas de

Responsabilidad Limitada.

En la Tabla 20 se evidencia que debido a ubicarse en la capital del Ecuador, por la
diversidad dentro del mercado y las oportunidades de crecimiento la mayoria de empresas
en el cantén Quito se constituyen como empresas Anénimas y de responsabilidad limitada,
lo que les permite ventajas frente a las empresas constituidas como sociedad por acciones
simplificadas, debido a que estas ultimas no pueden operar dentro del mercado de valores,

porgue su constitucion no les permite realizar este tipo de operaciones.
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Ademas, este tipo de empresas tanto anénimas como de responsabilidad limitada,
ofrecen un marco legal claro y mayor proteccién a los accionistas y socios, lo que mejora la
confianza en el entorno de la empresa, por otro lado, en el caso de las empresas bajo
responsabilidad econdémica se observa una estructura mas flexible en términos de la toma de
decisiones y su administracion, lo que beneficia el desarrollo de negocios familiares y de las
medianas empresas.

Figura 6

Andlisis porcentual de las empresas por su tipo de constitucién

SOCIEDAD POR
ACCIONES

Nota. La mayoria de las empresas se constituyen bajo la figura de responsabilidad limitada

durante 2022

La Tabla 1 presenta un andlisis porcentual de las empresas en el canton de Quito
segun su tipo de constitucion en el afio 2022. En total, se registraron 238 empresas
analizadas, distribuidas de la siguiente manera: 108 (45.4%) son Sociedades Anénimas, 129
(54.2%) son Sociedades de Responsabilidad Limitada, y Unicamente 1 (0.4%) corresponde a
Sociedades por Acciones Simplificada.

Este andlisis estructural proporciona insights significativos sobre la composicion
empresarial en el canton de Quito. Las Sociedades de Responsabilidad Limitada (SRL) son
predominantes, representando mas de la mitad del total de empresas analizadas. Este hecho

podria indicar una preferencia por estructuras empresariales que ofrecen cierto grado de
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limitacion de responsabilidad para los socios, lo cual es comun en pequefias y medianas
empresas.

Por otro lado, las Sociedades Andnimas (SA), aunque representan menos del 50%
del total, siguen siendo una parte significativa del tejido empresarial. Las SA suelen ser
elegidas por empresas mas grandes o aquellas que buscan una estructura mas formalizada
y que permita la inversién de capital de manera abierta y flexible.

La presencia minima de Sociedades por Acciones Simplificada (SAS), con solo un
caso registrado, sugiere que esta forma de constitucion empresarial aiin no ha ganado
popularidad significativa en el canton de Quito. Las SAS generalmente estan disefiadas para
ser agiles y flexibles, especialmente para startups y emprendimientos de rapido crecimiento,
lo cual podria reflejar un entorno empresarial donde estas condiciones no se han consolidado
ampliamente.

Desde un punto de vista econémico, la predominancia de las SRL podria implicar
gue las politicas locales y las condiciones de mercado favorecen estructuras empresariales
gue facilitan la gestion flexible y la limitacién de riesgos para los socios. Este fenbmeno
también puede estar influenciado por el contexto politico y social, donde regulaciones
especificas y apoyos gubernamentales pueden estar orientados hacia la promocion y el apoyo
a las pequefias y medianas empresas.

En términos de salud y contexto social, la eleccion de la estructura empresarial
también puede estar influenciada por la estabilidad econémica general y las condiciones de
mercado locales, que afectan la forma en que las empresas eligen organizarse para minimizar

riesgos y aprovechar oportunidades de crecimiento.
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Figura 7

Analisis porcentual de las empresas por su tipo de constitucion
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Nota. La mayoria de las empresas se constituyen bajo la figura de responsabilidad limitada
durante 2022

En la Figura 2 se observa que presenta informaciéon sobre la distribucion de
empresas segun los afios que han estado operando en el mercado del cantén de Quito en el
afio 2022. Esta estructura proporciona insights significativos sobre la dinAmica econémica y
financiera local, asi como sobre el contexto socioecondmico y posiblemente politico de la
region.

En primer lugar, observamos que la mayoria de las empresas tienen una trayectoria
relativamente estable, con un total de 238 empresas listadas. La distribucion muestra que la
mayor parte de estas empresas han estado en operacién por periodos de tiempo moderados:
entre 10 y 20 afios, con un total de 102 empresas. Esto podria indicar una estabilidad relativa
en el entorno empresarial local, donde muchas empresas han alcanzado una fase de madurez
y experiencia que les permite mantenerse competitivas.

Por otro lado, hay un grupo significativo de empresas que tienen entre 0 y 10 afios
en el mercado, sumando un total de 70. Este segmento puede reflejar un ambiente
emprendedor activo en el cantén de Quito, con nuevas empresas entrando al mercado y
contribuyendo al dinamismo econdémico local. La presencia de un nimero considerable de

empresas en esta categoria también puede indicar un entorno propicio para la creacion de
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negocios, posiblemente influenciado por politicas de apoyo a emprendedores o cambios
demograficos y sociales que favorecen la innovacion y el espiritu empresarial.

En contraste, hay un menor nimero de empresas que han estado operando por
periodos mas largos de tiempo. Las empresas con mas de 40 afios en el mercado, asi como
aquellas con entre 20 y 30 afios y entre 30 y 40 afios, representan segmentos mas pequefos
en la tabla. Este patrén podria sugerir que mientras algunas empresas han logrado
mantenerse en el mercado durante décadas, otras podrian enfrentar desafios para mantener
su competitividad o podrian estar adaptandose a cambios en el entorno econémico o
regulatorio.

Desde un punto de vista socioeconémico, esta distribucion temporal de las empresas
también podria estar influenciada por factores demograficos, educativos y de salud en el
canton de Quito. Por ejemplo, politicas de educacién y formacion empresarial, asi como
medidas de salud publica que afectan la longevidad y el dinamismo de las empresas.

Andlisis de las empresas a partir de los sectores dentro de la economia

Tabla 21

Clasificacion de las empresas en el canton Quito por el ClIU

2022

ACTIVIDAD ECONOMICA 2017 2018 2019 2020 2021
ACTIVIDADES DE ALOJAMIENTO Y DE SERVICIO DE

COMIDAS. 4 4 4 4 4
ACTIVIDADES DE ATENCION DE LA SALUD HUMANA Y

DE ASISTENCIA SOCIAL. 9 9 9 9 9
ACTIVIDADES DE SERVICIOS ADMINISTRATIVOS Y DE

APOYO. 23 23 23 23 23
ACTIVIDADES FINANCIERAS Y DE SEGUROS. 4 4 4 4 4

ACTIVIDADES INMOBILIARIAS.
ACTIVIDADES PROFESIONALES, CIENTIFICAS Y

TECNICAS. 51 51 51 51 51
AGRICULTURA, GANADERIA, SILVICULTURA Y PESCA. 4 4 4 4 4

COMERCIO AL POR MAYOR Y AL POR MENOR
REPARACION DE VEHICULOS AUTOMOTORES Y

MOTOCICLETAS. 54 54 54 54 54

23

51

54




64

CONSTRUCCION.

ENSENANZA. 6 6 6 6 6
EXPLOTACION DE MINAS Y CANTERAS. 1 1 1 1 1
INDUSTRIAS MANUFACTURERAS. 21 21 21 21 21
INFORMACION Y COMUNICACION. 18 18 18 18 18
OTRAS ACTIVIDADES DE SERVICIOS. 1 1 1 1 1
TRANSPORTE Y ALMACENAMIENTO. 26 26 26 26 26
ACTIVIDADES DE ALOJAMIENTO Y DE SERVICIO DE

COMIDAS. 4 4 4 4 4

21
18

26

Nota. La mayoria de las empresas se ubican en las ramas de comercio al por mayor y menor de
reparacion de vehiculos, automotores y motocicletas y las actividades profesionales, cientificas y

técnicas.

La Tabla 21 presenta la clasificacion de empresas en el cantén de Quito segun el ClIU
(Clasificacion Industrial Internacional Uniforme) a lo largo de los afios 2017 a 2022. Esta tabla
muestra la distribucién de actividades econémicas clave en la region, reflejando la estructura

econdmica y financiera del cantén durante este periodo.
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Figura 8

Andlisis de las empresas a partir del sector econémico
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Nota. El sector mas representativo es el del comercio al por mayor y menor, asi como las actividades
profesionales, cientificas y técnicas

En base a la Figura 8, se observa que la estructura econémica y financiera del cantén
de Quito a través de los afios 2017-2022 revela una distribucion estable en cuanto a la
participacién de diferentes sectores econémicos. En términos generales, la tabla muestra que
el total general de actividades econdmicas se ha mantenido constante en 238 unidades
durante todo el periodo estudiado.

Las actividades mas destacadas en términos de cantidad de establecimientos son las
actividades de servicios administrativos y de apoyo (codigo N), asi como las actividades
profesionales, cientificas y técnicas (codigo M), ambas con un total de 23 y 51
establecimientos respectivamente cada afio. Estos sectores son fundamentales para el
soporte y desarrollo de otras actividades econdmicas, reflejando una infraestructura robusta

en términos de servicios de apoyo técnico en el canton.
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En contraste, sectores como la explotacién de minas y canteras (codigo B) muestran
una presencia muy limitada, con solo 1 establecimiento registrado a lo largo de los afios. Esto
sugiere que el cantén de Quito no depende significativamente de actividades extractivas para
su economia local.

El sector de comercio al por mayor y al por menor, incluyendo la reparacion de
vehiculos automotores y motocicletas (codigo G), asi como las actividades de transporte y
almacenamiento (cédigo H), también muestran una presencia considerable con 54 y 26
establecimientos respectivamente cada afio. Esto indica una dinamica comercial activa y una
infraestructura de transporte y logistica desarrollada en el cantén.

Otro sector relevante es el de actividades de atencién de la salud humana y asistencia
social (cédigo Q), con 9 establecimientos registrados cada afio. Este sector es critico no solo
desde el punto de vista econdmico, sino también en términos de impacto social y de salud
publica, especialmente relevante en contextos como el actual, donde la salud ha sido un tema
prioritario globalmente.

En términos generales, la estabilidad en el nUmero de establecimientos por sector a
lo largo de los afios indica una economia local diversificada y resiliente en el cantén de Quito.
Esta diversificacion es crucial para mitigar riesgos econémicos y sociales, al mismo tiempo
gue fomenta un ambiente propicio para el crecimiento y la adaptacién a cambios tanto
econémicos como externos, como los derivados del contexto politico, social y de salud

publica.
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Figura 9

Actividades mas representativas segun el ClIU (expresado en porcentaje)
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Nota. El sector mas representativo es el del comercio al por mayor y menor, asi como las actividades

profesionales, cientificas y técnicas

Al analizar las empresas més significativas dentro del mercado, tomando una muestra
de 239 empresas que han mantenido sus operaciones comerciales durante el periodo de 201
a 2022, se observa como lo muestra la Figura 9, que el sector dominante es el "Comercio al
por mayor y al por menor, reparacion de vehiculos automotores y motocicletas"”, que
representa el 22.69% del total de actividades registradas. Este sector suele ser un indicador
clave de la dinamica econdmica local, reflejando tanto el consumo interno como la actividad
empresarial en términos de comercio y servicios.

En segundo lugar, las "Actividades profesionales, cientificas y técnicas" representan
el 21.43%, lo cual indica una presencia significativa de servicios especializados y técnicos en
el area, probablemente impulsados por la demanda de servicios profesionales en un entorno

urbano como Quito.
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El tercer lugar lo ocupa el sector de "Transporte y almacenamiento” con un 10.92%,
indicando una infraestructura robusta de transporte y logistica en la region, fundamental para
el movimiento de bienes y servicios.

Las "Actividades de servicios administrativos y de apoyo" representan el 9.66%,
sugiriendo un apoyo importante a las industrias principales mediante servicios administrativos
especializados.

En cuanto a las demés categorias, las "Industrias manufactureras” e "Informacion y
comunicacion" tienen participaciones del 8.82% y 7.56% respectivamente, mostrando una
diversificacion en la base industrial y tecnolégica del cantén. Actividades como la salud, la
construccion, las actividades inmobiliarias y la ensefianza también tienen una presencia
significativa, cada una contribuyendo en menor medida, pero aportando a la infraestructura
social y econdmica de la localidad.

En el contexto econdémico, politico, social y de salud, estas cifras reflejan una
economia diversificada con un fuerte componente de servicios y comercio, lo cual puede estar
influenciado por politicas locales de desarrollo econémico, condiciones de salud publica que
afectan la actividad comercial y el bienestar social, asi como factores politicos que podrian

impactar en la regulacion empresarial y el desarrollo infraestructural.
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Tabla 22

Indicadores Financieros del sector de comercio al por mayor y al por menor reparacion de vehiculos

automotores y motocicletas

PERIODOS

2017 2018 2019 2020 2021 2022

indices Estado de resultados

Crecimiento de ingresos -0.03 0.05 -0.30 0.58 0.04
Margen bruto 0.35 0.37 0.33 0.30 0.32 0.31
Rentabilidad sobre ventas 0.03 0.05 0.04 -0.05 0.04 0.01
ROA 0.04 0.06 0.05 -0.04 0.05 0.02
ROE 0.10 0.13 0.11 -0.09 0.12 0.04

indices Balance general

Liquidez corriente 1.84 1.78 1.74 1.85 1.80 1.61
Endeudamiento del activo 0.55 0.56 0.55 0.53 0.55 0.61
Endeudamiento patrimonial 1.23 1.27 1.21 1.11 1.22 1.54
Endeudamiento a corto plazo 0.83 0.85 0.87 0.84 0.84 0.89
Endeudamiento a largo plazo 0.17 0.15 0.14 0.16 0.16 0.09
Apalancamiento 2.23 2.27 2.21 2.11 2.22 2.54
Rotacion de ventas 1.36 1.22 1.21 0.86 1.26 1.09

indice Dupont

Rentabilidad sobre ventas 0.03 0.05 0.04 -0.05 0.04 0.01
Rotacién de ventas 1.36 1.22 1.21 0.86 1.26 1.09
Apalancamiento 2.23 2.27 2.21 2.11 2.22 2.54
=ROE 0.10 0.13 0.11 -0.09 0.12 0.04

Nota. El rendimiento del patrimonio pasa a mostrar un crecimiento a partir de 2022

A partir de la Tabla 22 se observa que una vision detallada de la estructura
economica y financiera del sector de comercio y reparacion de vehiculos en Quito,
destacando la importancia de considerar tanto factores econémicos como politicos, sociales
y de salud que puedan influir en estos indicadores. La mejora observada en el rendimiento

del patrimonio a partir de 2022 sugiere una posible recuperacién o ajuste sectorial, aunque la
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estabilidad futura dependera de la capacidad del sector para adaptarse a condiciones
cambiantes y gestionar eficazmente su estructura financiera.

A lo largo de los afios 2017 a 2022, estos indicadores muestran variaciones
significativas que reflejan tanto condiciones econdmicas generales como especificas del
sector.

En términos de estructura econdémica, los indicadores del estado de resultados
muestran fluctuaciones en el crecimiento de ingresos, con cifras que oscilan entre -0.30 en
2019 y 0.58 en 2020. Esta volatilidad podria estar influenciada por la dinAmica econémica
nacional e internacional, asi como por factores locales que afectan el consumo y la demanda
de servicios de reparacion y comercio.

El margen bruto, que indica la rentabilidad sobre las ventas, se mantuvo
relativamente estable alrededor del 30-35%, mostrando cierta robustez en la capacidad de
generacién de ingresos del sector. Sin embargo, la rentabilidad sobre ventas y los indicadores
de retorno sobre activos (ROA) y retorno sobre patrimonio (ROE) experimentaron
fluctuaciones mas marcadas, especialmente con cifras negativas en 2020, reflejando posibles
desafios econémicos durante ese periodo.

En el balance general, la liquidez corriente se mantuvo por encima de 1.5 en la
mayoria de los afios, lo que indica una buena capacidad para cubrir obligaciones a corto
plazo. No obstante, el endeudamiento, tanto a nivel general como patrimonial, mostré una
tendencia al alza hacia el final del periodo analizado, lo que podria sugerir una mayor
dependencia de financiamiento externo y una potencial vulnerabilidad frente a cambios en las
condiciones de crédito.

El indice Dupont, que descompone el ROE en rentabilidad sobre ventas, rotacion de
ventas y apalancamiento, revela cémo estos factores interactian para determinar la
rentabilidad financiera. La variacion en estos componentes ofrece insights sobre como la

gestion financiera y operativa impacta en la rentabilidad general del sector.
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Tabla 23

Indicadores Financieros del sector de actividades profesionales, cientificas y técnicas.

PERIODOS

2017 2018 | 2019 | 2020 | 2021 | 2022

indices Estado de resultados

Crecimiento de ventas 0.06 040 -0.28 -0.02 -0.09
Margen bruto 0.75 0.76 0.79 0.70 0.76 0.83
Rentabilidad sobre ventas 021 022 040 030 024 022
ROA 0.09 0.09 0.19 0.10 0.07 0.06
ROE 0.15 0.14 0.29 0.14 0.10 0.08

indices Balance general

Liquidez corriente 091 077 083 099 128 154
Endeudamiento del activo 041 037 035 030 029 0.26
Endeudamiento patrimonial 069 058 055 042 040 0.35
Endeudamiento a corto plazo 068 083 076 073 059 0.62
Endeudamiento a largo plazo 032 017 024 027 039 037
Apalancamiento 169 158 155 142 140 135
Rotacion de ventas 042 041 047 033 031 027

indice Dupont

Rentabilidad sobre ventas 021 022 040 030 024 022
Rotacion de ventas 042 041 047 033 031 0.27
Apalancamiento 169 158 155 142 140 1.35
=ROE 0.15 0.14 0.29 0.14 0.10 0.08

Nota. El rendimiento del patrimonio pasa a mostrar un crecimiento a partir de 2022

La Tabla 23 presenta una serie de indicadores financieros y de rendimiento para el
sector de actividades profesionales, cientificas y técnicas en el cantén de Quito, abarcando
los afios 2017 a 2022. Estos indicadores ofrecen una vision detallada de la estructura
economica y financiera de las empresas dentro de este sector, reflejando tanto la situacion

operativa como la gestion financiera en un contexto cambiante.
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En términos de contexto econdémico, durante el periodo analizado se observan
fluctuaciones significativas en varios indicadores clave. El crecimiento de ventas, por ejemplo,
muestra variaciones modestas y algunas contracciones en los afios 2019 y 2020, seguido de
una ligera recuperacioén en 2021 y un nuevo descenso en 2022. Esto podria indicar desafios
persistentes en la demanda o en la capacidad de las empresas para expandirse

comercialmente en condiciones econdmicas variables.

El margen bruto, que mide la rentabilidad basica de las ventas, muestra una tendencia
general al alza, destacandose un incremento notable de 0.70 en 2020 a 0.83 en 2022. Esta
mejora podria sefalar esfuerzos exitosos por parte de las empresas para controlar costos o

mejorar la eficiencia operativa.

En términos de rentabilidad, la rentabilidad sobre ventas y los retornos sobre activos
(ROA) y sobre patrimonio (ROE) muestran variaciones sutiles pero significativas. La
rentabilidad sobre ventas aumenté de manera consistente hasta 2020, luego experimento6 una
ligera disminucion. Por su parte, tanto ROA como ROE muestran una tendencia a la baja,
indicando posibles presiones sobre la eficiencia en la asignacion de activos y el rendimiento

del capital.

En cuanto a la estructura financiera, los indices del balance general como la liquidez
corriente y los niveles de endeudamiento reflejan una gestion prudente de los recursos
financieros. La liquidez corriente muestra una mejora constante desde 2017, alcanzando un
nivel saludable de 1.54 en 2022, lo que indica una capacidad robusta para cubrir obligaciones
a corto plazo. Por otro lado, los niveles de endeudamiento han disminuido gradualmente, lo

cual es positivo para la estabilidad financiera a largo plazo.

El indice Dupont, que desglosa el ROE en sus componentes clave (rentabilidad sobre
ventas, rotacion de ventas y apalancamiento), muestra como estos factores han contribuido

al rendimiento general del patrimonio. La disminucién en el apalancamiento a lo largo de los
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afos podria sugerir una menor dependencia de la financiacion externa, lo que a su vez podria

fortalecer la posicion financiera de las empresas en el sector.

Tabla 24

Indicadores Financieros del sector de transporte y almacenamiento.

PERIODOS

2017 2018 2019 2020 2021 2022

indices Estado de resultados

Crecimiento de ventas 0.21 0.02 -0.25 0.35 0.16
Margen bruto 0.74 0.73 0.81 0.73 0.62 0.65
Rentabilidad sobre ventas 0.11 0.00 0.14 0.17 0.12 0.11
ROA 0.07 0.00 0.13 0.10 0.09 0.11
ROE 0.26 0.00 0.21 0.17 0.16 0.23

indices Balance general

Liquidez corriente 1.72 1.93 1.69 2.20 1.74 1.81
Endeudamiento del activo 0.71 0.37 0.37 0.44 0.41 0.52
Endeudamiento patrimonial 2.44 0.60 0.59 0.77 0.70 1.11
Endeudamiento a corto plazo 0.26 0.46 0.52 0.46 0.55 0.34
Endeudamiento a largo plazo 0.74 0.54 0.48 0.54 0.45 0.65
Apalancamiento 3.44 1.60 1.59 1.77 1.70 2.11
Rotacion de ventas 0.69 0.85 0.91 0.59 0.78 1.01

indice Dupont

Rentabilidad sobre ventas 0.11 0.00 0.14 0.17 0.12 0.11
Rotacién de ventas 0.69 0.85 0.91 0.59 0.78 1.01
Apalancamiento 3.44 1.60 1.59 1.77 1.70 2.11
=ROE 0.26 0.00 0.21 0.17 0.16 0.23

Nota. El rendimiento del patrimonio pasa a mostrar un crecimiento a partir de 2022

La Tabla 24 presenta indicadores financieros del sector de transporte y
almacenamiento para los periodos de 2017 a 2022. Estos indicadores proporcionan una vision

detallada de la estructura econémica y financiera de las empresas en este sector dentro del
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cantén de Quito, permitiendo un analisis contextualizado en términos econémicos, politicos,

sociales y de salud.

En términos de la estructura econdmica, se observa que el crecimiento de ventas ha
mostrado variaciones significativas a lo largo de los afios, con fluctuaciones que reflejan la
dinamica del mercado y posiblemente influencias macroecondémicas y politicas. Por ejemplo,
se destacan periodos como 2017 y 2021, donde se registraron incrementos notables en las
ventas, mientras que 2019 y 2020 muestran contracciones, posiblemente relacionadas con

desafios econémicos globales o locales.

Desde una perspectiva financiera, el analisis del margen bruto y la rentabilidad sobre
ventas indica la capacidad del sector para generar ganancias a partir de sus operaciones. Se
observa una tendencia general de estabilidad en el margen bruto, aunque con una ligera
disminucion hacia 2022, lo que podria indicar presiones en los costos o cambios en la
estructura de ingresos. La rentabilidad sobre ventas, por otro lado, muestra variaciones
menores, con niveles que se mantienen relativamente estables a lo largo de los afios, lo cual

es crucial para evaluar la eficiencia operativa del sector.

En cuanto al analisis de balance general, los indices de liquidez corriente y
endeudamiento proporcionan informacion sobre la salud financiera y la estructura de capital
de las empresas del sector. Se destaca un aumento significativo en la liquidez corriente desde
2017 hasta 2020, seguido de fluctuaciones menores en los afios posteriores. Este aumento
puede indicar una mejora en la capacidad de las empresas para cubrir sus obligaciones a
corto plazo, posiblemente fortalecida por decisiones financieras estratégicas o condiciones

favorables en el entorno econdmico.

El endeudamiento del activo y patrimonial muestra una tendencia decreciente desde
2017 hasta 2022, con una notoria disminucion en el endeudamiento patrimonial a partir de
2018. Esto sugiere una gestion prudente de la deuda y una mejora en la estructura de capital

de las empresas del sector. Sin embargo, el apalancamiento ha mostrado un ligero aumento
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en los ultimos afos, lo que indica un mayor uso de deuda en la financiacion de las

operaciones.

Finalmente, el analisis del indice Dupont revela como la rentabilidad sobre el
patrimonio neto (ROE) se ve afectada por la rentabilidad sobre ventas, la rotacion de ventas
y el apalancamiento. Aunque el ROE muestra fluctuaciones a lo largo de los afos, con una
mejora notable a partir de 2022 segun la nota proporcionada, es esencial considerar cémo
estos componentes interactian para influir en la rentabilidad y la eficiencia financiera del

sector de transporte y almacenamiento en Quito.

Tabla 25

Indicadores Financieros del sector de actividades de servicios administrativos y de apoyo.

PERIODOS

2017 2018 2019 2020 2021 2022

indices Estado de resultados

Crecimiento de ventas 0.01 043 -050 -0.26 0.59
Margen bruto 0.57 0.89 0.97 0.96 0.94 0.99
Rentabilidad sobre ventas 0.03 0.04 0.02  -0.05 0.00 0.02
ROA 0.05 0.07 0.03 -0.06 0.00 0.02
ROE 0.20 0.23 0.13 -0.24 0.00 0.12

indices Balance general

Liquidez corriente 1.21 1.31 1.20 1.11 1.01 1.03
Endeudamiento del activo 0.75 0.71 0.73 0.76 0.80 0.83
Endeudamiento patrimonial 2.93 2.45 2.72 3.11 4.08 4.84
Endeudamiento a corto plazo 0.87 0.83 0.82 0.82 0.87 0.92
Endeudamiento a largo plazo 0.13 0.17 0.18 0.18 0.13 0.08
Apalancamiento 3.93 3.45 3.72 4.11 5.08 5.84
Rotacion de ventas 1.92 1.78 2.20 1.22 0.85 1.13

indice Dupont

Rentabilidad sobre ventas 0.03 0.04 0.02  -0.05 0.00 0.02
Rotacion de ventas 1.92 1.78 2.20 1.22 0.85 1.13
Apalancamiento 3.93 3.45 3.72 411 5.08 5.84
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=ROE 0.20 0.23 0.13 -0.24 0.00 0.12

Nota. El rendimiento del patrimonio pasa a mostrar un crecimiento a partir de 2022

La Tabla 25 presenta indicadores financieros del sector de actividades de servicios
administrativos y de apoyo para el canton de Quito en varios periodos desde 2017 hasta
2022. Este analisis se sitla en el contexto econémico, politico, social y de salud que ha

afectado a la region durante estos afios.

Desde el punto de vista econdmico, los indicadores revelan fluctuaciones
significativas. Por ejemplo, el crecimiento de ventas mostrd una ligera recuperacion en 2018
y 2022, con caidas marcadas en 2019 y 2020, posiblemente reflejando la incertidumbre
econdémica global y local durante esos afios. EI margen bruto se mantuvo relativamente

estable y alto, indicando eficiencia en la gestion de costos operativos.

En términos de rentabilidad, la rentabilidad sobre ventas y el retorno sobre activos
(ROA) mostraron volatilidad, con algunos afios en los que los margenes fueron negativos,
como en 2020 y 2021, probablemente debido a desafios econdémicos exacerbados por
eventos externos como la pandemia. El retorno sobre el patrimonio (ROE) también
experimento6 variaciones considerables, mostrando una mejora notable en 2022 después de

un periodo de resultados negativos en 2020 y 2021.

Desde una perspectiva financiera, los indices del balance general reflejan la
capacidad de la empresa para gestionar sus activos y pasivos. La liquidez corriente mostré
una tendencia a la baja desde 2017 hasta 2021, indicando posibles dificultades para cubrir
obligaciones a corto plazo, aunque hubo una ligera recuperacion en 2022. El endeudamiento,
tanto en términos de activos como de patrimonio, mostré una tendencia al alza, lo que podria
indicar una estrategia de financiacion agresiva para impulsar el crecimiento o mitigar riesgos

financieros.
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El indice Dupont, que descompone el ROE en componentes clave como rentabilidad
sobre ventas, rotacion de ventas y apalancamiento, muestra como estos factores interactian
para influir en la rentabilidad global de la empresa. La mejora en la rentabilidad sobre ventas
y la rotacién de ventas en 2022 contribuyeron significativamente a la recuperacion del ROE,

a pesar de un aumento continuo en el apalancamiento.

Tabla 26

Indicadores Financieros de los otros sectores de la economia

PERIODOS
2017 | 2018 | 2019 | 2020 | 2021 | 2022

indices Estado de resultados

Crecimiento de ventas 0.07 -0.09 -0.21 -0.16 0.13
Margen bruto 0.58 0.59 0.58 0.56 -0.62 0.46
Rentabilidad sobre ventas 0.08 0.10 0.08 0.02 0.72 0.10
ROA 0.07 0.09 0.06 0.01 0.35 0.07
ROE 0.13 0.17 0.13 0.03 0.66 0.11

indices Balance general

Liquidez corriente 150 1.52 1.31 1.50 1.57 2.12
Endeudamiento del activo 0.52 0.49 0.50 0.52 0.22 0.39
Endeudamiento patrimonial 1.07 0.98 1.00 1.10 0.42 0.64
Endeudamiento a corto plazo 049 0.52 0.57 0.57 1.37 0.60
Endeudamiento a largo plazo 051 0.48 0.43 0.43 1.37 0.29
Apalancamiento 2.07 1.98 2.00 2.10 1.92 1.64
Rotacién de ventas 0.84 0.87 0.79 0.59 0.48 0.67

indice Dupont

Rentabilidad sobre ventas 0.08 0.10 0.08 0.02 0.72 0.10
Rotacion de ventas 0.84 0.87 0.79 0.59 0.48 0.67
Apalancamiento 2.07 1.98 2.00 2.10 1.92 1.64
=ROE 0.13 0.17 0.13 0.03 0.66 0.11

Nota. El rendimiento del patrimonio pasa a mostrar un crecimiento a partir de 2022

La Tabla 26 presenta indicadores financieros para varios sectores de la economia del
canton de Quito en diferentes periodos desde 2017 hasta 2022. Estos indicadores son clave
para entender la estructura econdémica y financiera de sectores como las industrias
manufactureras, informacion y comunicacion, atencion de la salud, construccion, actividades

inmobiliarias, ensefianza, alojamiento y servicio de comidas, actividades financieras y de



78

seguros, agricultura, ganaderia, silvicultura, pesca, explotacion de minas y canteras, y otras

actividades de servicios.

En términos generales, la tabla muestra una evolucion variada de los indicadores a lo
largo de los afios. Por ejemplo, el crecimiento de ventas muestra fluctuaciones significativas,
con un punto bajo en 2019 seguido de recuperacién en 2020 y 2021. El margen bruto también
varia, con un aumento notable en 2022. La rentabilidad sobre ventas y los indicadores de
rentabilidad como ROA y ROE muestran tendencias negativas en los primeros afios
analizados, con mejoras significativas a partir de 2021 y especialmente en 2022, donde el

ROE muestra un crecimiento positivo.

En el balance general, la liquidez corriente ha mostrado una mejora constante,
indicando una capacidad financiera mas robusta para cubrir obligaciones a corto plazo. El
endeudamiento, tanto del activo como patrimonial, ha experimentado fluctuaciones menores,
pero con una tendencia general hacia la estabilidad o ligera disminucién. El apalancamiento,
representado por el endeudamiento total, también muestra una reduccion relativa a lo largo

de los afios, lo que podria indicar una gestion mas eficiente de la deuda.

El indice Dupont, que desglosa la rentabilidad en componentes de rotacion de ventas
y apalancamiento, refleja mejoras similares en los Gltimos afios, contribuyendo a un aumento

en el ROE.

En cuanto al contexto econdmico, politico, social y de salud, se observa que los
sectores mas afectados por eventos externos como crisis econémicas, cambios politicos o
pandemias, como la ocurrida en 2020, muestran variaciones significativas en sus indicadores
financieros. Las medidas gubernamentales y cambios en politicas publicas pueden haber

influido en la estabilidad financiera de estos sectores.
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Figura 10

Andlisis horizontal del Estado de Resultados del sector de comercio al por mayor y al por
menor
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Nota. Sumba et al., (2022)

El analisis de la Figura 10 revela importantes fluctuaciones en los indicadores
financieros clave para el canton de Quito en el periodo comprendido entre 2017 y 2022. Este
sector especifico, que abarca el comercio al por mayor y al por menor, asi como la reparacion
de vehiculos automotores y motocicletas, muestra variaciones significativas en sus ingresos,
costos, y utilidades, influenciadas por diversos factores econémicos, politicos, sociales y de
salud.

En términos de ingresos, se observa una leve disminucion del 0.03% en 2018 con
respecto a 2017, seguido de un incremento del 0.05% en 2019. Sin embargo, en 2020
experimenta una caida significativa del 0.30%, probablemente debido a la crisis econémica
global desencadenada por la pandemia. Esta tendencia se revierte drasticamente en 2021
con un aumento del 0.58%, indicativo de una recuperacién econémica en el sector.

El costo de ventas muestra patrones similares, con fluctuaciones que reflejan tanto
cambios en la demanda como en los precios de los productos comercializados. La utilidad

bruta, por su parte, refleja variaciones mas pronunciadas, con una caida del 0.37% en 2020
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seguida de un aumento notable del 0.73% en 2021, sefialando una mejor gestion de costos
y una posible mejora en la eficiencia operativa.

Los gastos operativos también muestran una evolucion significativa, con reducciones
del 0.17% en 2020 y aumentos del 0.30% en 2021, probablemente atribuibles a ajustes en la
estructura de costos y politicas de gasto.

Sin embargo, el indicador mas preocupante es la utilidad neta, que muestra una
tendencia negativa durante varios afios consecutivos, con caidas del 1.83% en 2020 y del
2.35% en 2021. Esta situacién puede estar influenciada por factores macroeconémicos como
inflacion, cambios en la politica fiscal, y la capacidad de adaptacion del sector a nuevas
normativas y regulaciones.

Es importante destacar que, a partir de 2021, el rendimiento del patrimonio comienza
a mostrar signos de recuperacion, lo cual podria indicar una mejora en la rentabilidad y
sostenibilidad a largo plazo del sector en el cantén de Quito.

Figura 11

Andlisis horizontal del Balance General del sector de comercio al por mayor y al por menor
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Nota. Sumba et al., (2022)

A partir de la Figura 11 se observa que el andlisis horizontal del Balance General del
sector agricultura, ganaderia, silvicultura y pesca para el canton de Quito revela varias
tendencias significativas en términos de su estructura econémica y financiera, influenciadas

por el contexto econdmico, politico, social y de salud de los afios analizados.
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En cuanto a los activos corrientes, se observa un aumento del 8% en 2018 respecto
a 2017, seguido por un incremento mas modesto del 4% en 2019. Sin embargo, en 2020 se
registra una disminucion del 4%, probablemente debido a los efectos econémicos adversos
derivados de la crisis sanitaria global. A partir de 2021, se muestra una recuperacion con un
aumento del 11% y un notable 26% en 2022, lo cual podria indicar una mejora en la liquidez
y la capacidad operativa del sector.

En contraste, los activos no corrientes muestran un patrén de crecimiento mas
estable, con aumentos del 11% y 13% en 2018 y 2019 respectivamente, seguidos de un ligero
incremento del 3% en 2020. A partir de 2021, se observa una disminucion del 3% y un
descenso mas significativo del 8% en 2022, posiblemente debido a decisiones de inversion o
cambios estructurales en el sector.

En términos totales de activos, se observa un crecimiento del 8% en 2018 y del 6%
en 2019, seguido por una ligera contraccion del 3% en 2020. No obstante, el sector muestra
una recuperacion del 8% en 2021 y un crecimiento mas robusto del 21% en 2022, reflejando
una tendencia positiva hacia la expansion y el fortalecimiento de su base de activos.

En cuanto a los pasivos, tanto corrientes como no corrientes, muestran variaciones
significativas. Los pasivos corrientes registran aumentos del 12% y 6% en 2018 y 2019
respectivamente, seguidos por una disminuciéon del 10% en 2020, posiblemente influenciada
por politicas financieras o estrategias de gestion de deudas. A partir de 2021, se observa un
aumento notable del 14% y un significativo 41% en 2022, lo cual podria reflejar una mayor
dependencia de financiamiento a corto plazo para sostener operaciones.

En contraparte, los pasivos no corrientes muestran una fluctuacion mas marcada con
un aumento del 1% en 2018, seguido de una disminucion del 10% en 2019. En 2020 y 2021,
se observa un crecimiento del 11% respectivamente, mientras que en 2022 se presenta una
disminucion del 20%, lo cual podria indicar estrategias de reestructuracion financiera o
cambios en la politica de endeudamiento a largo plazo.

Finalmente, el patrimonio muestra aumentos modestos del 6% y 8% en 2018 y 2019

respectivamente, seguidos de un crecimiento mas moderado del 2% en 2020 y 2021. Sin
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embargo, se observa un repunte del 6% en 2022, coincidiendo con un comentario adicional
gue indica un crecimiento en el rendimiento del patrimonio a partir de este afo.

Figura 12

Andlisis horizontal del Estado de Resultados del sector de actividades profesionales,
cientificas
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Nota. Sumba et al., (2022)

En base a la Figura 12 se evidencia que el andlisis horizontal del Estado de Resultados
del sector de actividades profesionales, cientificas y técnicas para el cantén de Quito muestra
variaciones significativas en varios aspectos clave entre los afios 2017 y 2022. En términos
generales, se observa una tendencia mixta en los ingresos durante este periodo. En 2018,
los ingresos experimentaron un ligero aumento del 0.06%, seguido de un crecimiento mas
robusto en 2019 con un incremento del 0.40%. Sin embargo, a partir de 2020, los ingresos
comenzaron a declinar, registrando una disminucion del 0.28%, seguida de una leve caida
del 0.02% en 2021 y del 0.09% en 2022. Esta variabilidad puede atribuirse a factores

economicos y sociales que afectaron la demanda de servicios profesionales en el cantén.

En cuanto al costo de ventas, se observa una tendencia al alza desde 2017 hasta
2019, con incrementos del 0.07% y 0.14% respectivamente. Sin embargo, a partir de 2020,
se registraron disminuciones significativas en el costo de ventas, indicando posiblemente una

optimizacion en los procesos operativos 0 ajustes en la estructura de costos en respuesta a
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condiciones econdmicas adversas. La reduccion mas notable fue en 2022, con una

disminucion del 0.36%.

La utilidad bruta refleja fluctuaciones marcadas a lo largo del periodo analizado. En
2018, hubo un aumento del 0.05%, seguido de un incremento significativo del 0.49% en 2019.
Sin embargo, esta tendencia positiva se revirti6 en 2020 con una caida del 0.37%. Aunque
hubo una ligera recuperacién en 2021 con un incremento del 0.08%, la utilidad bruta
experimentd una leve disminucion del 0.01% en 2022. Estos cambios pueden estar
relacionados con la capacidad del sector para gestionar eficientemente sus costos operativos

en condiciones econémicas cambiantes.

En términos de gastos, se observa un aumento gradual desde 2017 hasta 2019, con
incrementos del 0.04% y 0.07% respectivamente. A partir de 2020, los gastos comenzaron a
reducirse, reflejando posiblemente medidas de austeridad o eficiencia en la gestion de gastos
en respuesta a la volatilidad econémica. Esta tendencia se mantuvo en 2021 y 2022, con
incrementos menores del 0.13% y 0.12% respectivamente, indicando una gestion continua

para controlar los costos operativos.

Finalmente, la utilidad neta muestra fluctuaciones significativas, con un aumento del
0.07% en 2018, seguido de un crecimiento excepcional del 1.61% en 2019. Sin embargo, a
partir de 2020, la utilidad neta experimenté declives sustanciales, con una caida del 0.46%
en 2020, seguida de disminuciones adicionales del 0.21% y 0.19% en 2021 y 2022
respectivamente. Estas variaciones pueden reflejar impactos econémicos mas amplios, como
cambios en la demanda de servicios profesionales, regulaciones fiscales o incluso factores

sociopoliticos que afectaron las condiciones operativas del sector en Quito.
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Figura 13

Andlisis horizontal del Balance General del sector de actividades profesionales, cientificas

3,00
2,50 /
+
@ === o
2,00
O ® —= —— \
1,50
—
1,00
0,50
0.00 C= —- S = O—= °®
1 2 3 4 5 6
=@==| iquidez corriente Endeudamiento del activo
Endeudamiento patrimonial Endeudamiento a corto plazo

==@==FEndeudamiento a largo plazo ==@==Apalancamiento

=@==Rotacion de ventas

Nota. Sumba et al., (2022)

La Figura 13 muestra el analisis horizontal del Balance General del sector de
actividades profesionales, cientificas y técnicas en el canton de Quito, abarcando los afios
2017 a 2022. Este analisis horizontal permite evaluar las variaciones porcentuales afio tras

afo en los activos, pasivos y el patrimonio de las empresas dentro de este sector especifico.

Desde una perspectiva econdémica, los activos corrientes muestran fluctuaciones
moderadas con aumentos y disminuciones anuales, indicando posibles cambios en la liquidez
y en la gestion de recursos a corto plazo. Los activos no corrientes exhiben una tendencia de
crecimiento general, lo que podria reflejar inversiones sostenidas en activos de largo plazo,

como equipos especializados o infraestructura.

En términos financieros, los pasivos corrientes muestran una relativa estabilidad con
algunas variaciones negativas, mientras que los pasivos no corrientes han experimentado
fluctuaciones significativas, especialmente con un aumento notable en 2018 seguido de
ajustes en afos posteriores. Esto sugiere posibles cambios en las estrategias de

financiamiento a largo plazo o en la gestion de deudas.
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El patrimonio, por su parte, muestra un crecimiento continuo desde 2018, con un
incremento considerable en 2021. Este aumento podria indicar una mejora en la rentabilidad
de las empresas del sector, posiblemente impulsada por decisiones estratégicas acertadas,

crecimiento del mercado o eficiencias operativas.

Desde el contexto politico, social y de salud, es crucial considerar como eventos como
politicas gubernamentales, cambios demograficos o crisis sanitarias podrian influir en estas
tendencias. Por ejemplo, politicas regulatorias que afecten la inversion en tecnologia o
cambios en la demanda de servicios profesionales podrian explicar algunas de las variaciones

observadas en la tabla

Figura 14

Andlisis horizontal del Estado de Resultados del sector transporte y almacenamiento.
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Nota. Sumba et al., (2022)

La Figura 14 muestra el andlisis horizontal del Estado de Resultados del sector
transporte y almacenamiento para el canton de Quito. Este andlisis compara las variaciones
porcentuales de cada cuenta de 2018 a 2022 respecto al afio anterior, lo que permite evaluar
las tendencias y cambios significativos en los ingresos, costos, utilidades y otros indicadores

clave.
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En términos de ingresos, se observa una variacion positiva del 0.21 en 2018/2017,
seguida de fluctuaciones menores en los afios siguientes, con un notable aumento del 0.35
en 2021/2020. Esto podria reflejar mejoras en la demanda de servicios de transporte o

cambios en las tarifas aplicadas, influenciados por factores econémicos y sociales locales.

El costo de ventas muestra variaciones mas volatiles, con un incremento significativo
del 0.86 en 2021/2020, lo que sugiere presiones inflacionarias o cambios en los precios de
los insumos. La utilidad bruta presenta fluctuaciones anuales, con una mejora notable del
0.21 en 2022/2021, indicando posibles ajustes en la eficiencia operativa o estrategias de

costos implementadas.

Los gastos exhiben variaciones extremas, como el aumento drastico del 3.83 en
2019/2018, posiblemente atribuible a inversiones en infraestructura o costos adicionales
asociados con regulaciones cambiarias o de salud. La utilidad neta, por su parte, muestra un
crecimiento exponencial del 175.41 en 2019/2018, seguido de ajustes menores en afios
posteriores, lo cual podria estar vinculado a cambios en politicas fiscales o estrategias de

mercado implementadas por el gobierno.

Es crucial considerar el contexto econémico, politico, social y de salud al interpretar
estos datos. Por ejemplo, la mejora en el rendimiento del patrimonio a partir de 2021 puede
estar relacionada con politicas gubernamentales favorables o adaptaciones estratégicas del
sector frente a cambios regulatorios o sanitarios. Estos factores externos pueden influir
significativamente en las tendencias observadas en la tabla, destacando la interdependencia
entre la estructura econémica y financiera del sector de transporte y almacenamiento en el

cantén de Quito.
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Figura 15

Analisis horizontal del Balance General del sector transporte y almacenamiento
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Nota. Sumba et al., (2022)

La Figura 15 presenta un analisis horizontal del Balance General del sector transporte
y almacenamiento para el cantén de Quito, abarcando los afios desde 2017 hasta 2022. Este
andlisis es fundamental para comprender la evolucion econémica y financiera de dicho sector
en relacién con cambios en el contexto econdémico, politico, social y de salud que han

caracterizado estos afos.

En términos econdmicos, los activos corrientes muestran fluctuaciones significativas
a lo largo del periodo. En 2018 y 2021, observamos pequefios incrementos del 2% y 57%
respectivamente, seguidos de disminuciones en 2019, 2020 y 2022. Esta volatilidad podria
reflejar cambios en la demanda de servicios de transporte y almacenamiento, influenciados

por factores macroeconémicos como el crecimiento del PIB y las politicas fiscales.

Los activos no corrientes, por otro lado, presentan una tendencia mayormente
decreciente, excepto por un aumento notable del 12% en 2021. Esto podria indicar
inversiones selectivas en infraestructura o equipos, posiblemente en respuesta a necesidades

especificas del mercado o regulaciones sectoriales.
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En cuanto a los pasivos, tanto corrientes como no corrientes muestran variaciones
importantes. Los pasivos corrientes aumentan en 2018 y 2019, lo que puede reflejar
necesidades de financiamiento a corto plazo para mantener las operaciones en un entorno
econdémico cambiante. Sin embargo, en 2021 y 2022, se observan reducciones significativas,
lo cual podria indicar una mejor gestion del capital de trabajo o condiciones favorables de

financiamiento.

Los pasivos no corrientes muestran una caida drastica del 62% en 2018, seguida de
variaciones mas moderadas en los afos siguientes. El aumento del 65% en 2022 podria
reflejar nuevas inversiones a largo plazo o estrategias de financiamiento para proyectos de

expansion.

El patrimonio neto, por su parte, exhibe un crecimiento sustancial del 111% en 2017,
seguido de variaciones mixtas en los afos posteriores. Es notable que a partir de 2020, el
rendimiento del patrimonio comienza a mostrar un crecimiento, indicando posiblemente una

mejora en la rentabilidad operativa o estrategias efectivas de gestion financiera.

Figura 16

Andlisis horizontal del Estado de Resultados del sector de las actividades de servicios
administrativos y de apoyo.
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Nota. Sumba et al., (2022)
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La Figura 16 muestra el andlisis horizontal del Estado de Resultados para los otros
sectores de las actividades de servicios administrativos y de apoyo en el canton de Quito.
Este analisis permite evaluar la evolucién de diversas métricas financieras a lo largo de cinco

afos consecutivos, desde 2018 hasta 2022.

En términos de estructura econdmica y financiera, se observa una variabilidad
significativa en varios aspectos clave. En primer lugar, los ingresos muestran una tendencia
mixta: una disminuciéon del 0.89% en 2018 seguida de un aumento notable del 11.75% en
2019, lo que sugiere un crecimiento robusto en ese periodo. Sin embargo, en los afios
siguientes (2020 y 2021), se registra una ligera disminucion de -0.50% vy -0.26%,
respectivamente, antes de recuperarse con un aumento del 0.59% en 2022. Esta fluctuacion
puede reflejar cambios en la demanda de servicios administrativos y de apoyo, posiblemente

influenciados por condiciones econémicas y sociales locales.

Por otro lado, el costo de ventas muestra variaciones mas estables pero también
significativas en algunos afios, con incrementos y decrementos que oscilan entre el 1.01% vy
el -0.96%. La utilidad bruta experimenta fluctuaciones similares, con disminuciones notables
en 2018 (-2.30%) y 2019 (-2.89%), seguidas de ajustes mas estables en los afios posteriores,
incluyendo un aumento del 0.68% en 2022, indicativo de una recuperacion en la rentabilidad

operativa.

En cuanto a los gastos, se observa un patrén de crecimiento desigual, con un aumento
significativo del 29.16% en 2019, seguido de ajustes negativos moderados en afios
posteriores. Esto podria relacionarse con decisiones de inversion o cambios en politicas

internas que impactan directamente los costos operativos.

Finalmente, la utilidad neta revela una marcada volatilidad, destacandose un

crecimiento excepcional del 60.80% en 2019 seguido de declives sustanciales en afios



90

consecutivos. La notable recuperacion del 38.00% en 2022, mencionada en la nota al final de

la tabla, sugiere un repunte significativo hacia el final del periodo analizado.

Desde el contexto econémico, politico, social y de salud, es plausible asociar estas
variaciones con factores externos e internos que afectan la economia local y la demanda de
servicios administrativos y de apoyo en el cantén de Quito. Los cambios en politicas
gubernamentales, condiciones de mercado, y eventos sanitarios pueden haber influido en la
capacidad de generacion de ingresos, control de costos y rentabilidad de las empresas en

este sector especifico.

Figura 17

Analisis horizontal del Balance General del sector de las actividades de servicios
administrativos y de apoyo.
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Nota. Sumba et al., (2022)

A partir de la Figura 17 se observa que en base al andlisis horizontal del Balance
General del sector de las actividades de servicios administrativos y de apoyo revela
tendencias significativas que reflejan la estructura econdmica y financiera del cantén de Quito

en distintos periodos, considerando el contexto econémico, politico, social y de salud.

En 2018, los activos corrientes experimentaron un ligero incremento del 0.08,

indicativo de una estabilidad inicial. Sin embargo, en 2019 y 2020 se observan disminuciones
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del 0.14 y 0.09 respectivamente, lo cual podria estar relacionado con desafios econémicos y
politicos en el pais que afectaron la liquidez y operaciones del sector. La recuperacion en
2021 con un aumento del 0.34 sugiere una posible reactivacién econémica y adaptacién a

nuevas condiciones.

Los activos no corrientes mostraron un incremento notable del 0.44 en 2019,
reflejando posiblemente inversiones a largo plazo o expansion de infraestructura en el sector.
La estabilidad en 2020 y ligero descenso en 2022 indican una gestion conservadora o ajustes

estratégicos frente a cambios en politicas publicas o condiciones macroeconémicas.

El patrimonio, aunque mostr6 un crecimiento destacado del 0.24 en 2018, se vio
afectado por una disminucion significativa en 2020 y 2021 (-0.18 y -0.14 respectivamente),
posiblemente debido a crisis econdmicas globales o decisiones de politica fiscal local. El
ligero repunte en 2022 (+0.04) puede atribuirse a mejoras en la eficiencia operativa o politicas

de estimulo econémico adoptadas.

En cuanto a los pasivos, tanto corrientes como no corrientes mostraron variaciones
significativas. Los pasivos corrientes, aunque con fluctuaciones anuales, mostraron un
aumento en 2021 del 0.31, posiblemente por estrategias de financiamiento en respuesta a
condiciones econdmicas desafiantes o para aprovechar oportunidades de crecimiento. Los
pasivos no corrientes, por otro lado, reflejaron un incremento notable del 0.38 en 2018
seguido de una disminucién continua, indicando posiblemente estrategias de reestructuracion

de deuda o fortalecimiento financiero a largo plazo.

El contexto econémico, politico y social juega un papel crucial en la interpretacion de
estos datos. Los cambios observados pueden estar influenciados por politicas
gubernamentales, regulaciones sectoriales, y condiciones macroecondmicas tanto locales
como globales. Ademas, el impacto de la pandemia de COVID-19 y medidas de contencion
asociadas pudo haber afectado la dinAmica del sector de servicios administrativos y de apoyo

en Quito, influenciando decisiones de inversion, liquidez y estrategias financieras.
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Figura 18

Andlisis horizontal del Estado de Resultados de los otros sectores de la economia
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Nota. Sumba et al., (2022)

El andlisis de la Figura 18 del Estado de Resultados para el canton de Quito revela
fluctuaciones significativas en varios indicadores clave entre los afios 2017 y 2022.
Comenzando con los ingresos, se observa un modesto crecimiento del 0.07% en 2018
respecto a 2017, seguido de una disminucién del 0.09% en 2019. Esta tendencia negativa se
intensificd en 2020 con una caida del 0.21%, reflejando un contexto econémico desafiante a

nivel local.

En cuanto al costo de ventas, se registré6 un aumento del 2.11% en 2021 respecto al
afo anterior, contrastando con las reducciones moderadas en los afios anteriores. Este
incremento repentino podria estar relacionado con cambios en la estructura de costos o

condiciones del mercado que afectaron la rentabilidad operativa.

La utilidad bruta mostré una tendencia decreciente a lo largo de los afios, con caidas
significativas del 1.93% en 2021 y del 1.84% en 2022. Estos resultados sugieren presiones
en los margenes de ganancia, posiblemente atribuibles a incrementos en los costos de

produccion o dificultades para ajustar precios en respuesta al entorno econémico y social.

En cuanto a los gastos operativos, se observé un incremento del 0.17% en 2021,
después de haberse reducido en 2019 y 2020. Esta fluctuacién puede reflejar ajustes en
estrategias de costos o inversiones en infraestructura y tecnologia para mantener la

competitividad.
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Finalmente, la utilidad neta experimenté una variacién notable, con una impresionante
ganancia del 26.21% en 2021, seguida de una pérdida del 0.84% en 2022. Este rendimiento
volatil podria indicar fluctuaciones en ingresos extraordinarios, cambios regulatorios o

eventos econdmicos significativos que impactaron la rentabilidad final.

Figura 19
Andlisis horizontal del Balance General de los otros sectores de la economia
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Nota. Sumba et al., (2022)

El andlisis de la Figura 19, que muestra el analisis horizontal del Balance General de
los otros sectores de la economia para el cantén de Quito, revela varias tendencias
importantes en términos de su estructura econdmica y financiera, influenciadas por el

contexto econdémico, politico, social y de salud.

En cuanto a los activos, observamos que los activos corrientes experimentaron
fluctuaciones moderadas durante el periodo analizado. Hubo un aumento significativo del
26% en 2020 respecto al afio anterior, lo cual puede estar relacionado con politicas de
estimulo econémico o cambios en las condiciones de mercado. Sin embargo, en 2021 hubo
una leve disminucion del 15%, lo cual podria indicar ajustes postcrisis 0 cambios en la

demanda del mercado local.
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Los activos no corrientes mostraron un patron menos volatil en general, con una ligera
disminucion del 9% en 2020 y una caida méas pronunciada del 23% en 2022. Estos cambios
podrian reflejar ajustes en inversiones a largo plazo o cambios en regulaciones que afectan

la estructura de capital de las empresas en el cantén.

El total de activos, que es la suma de activos corrientes y no corrientes, experimento
crecimientos modestos en la mayoria de los afios analizados, con excepciéon de una
disminucion del 19% en 2022. Esta disminucién podria indicar una contracciéon econémica

reciente o ajustes significativos en la valoracion de activos.

En cuanto a los pasivos, tanto los pasivos corrientes como los no corrientes mostraron
variaciones considerables. Los pasivos corrientes aumentaron gradualmente hasta 2021 y
luego experimentaron una disminucion significativa del 37% en 2022, posiblemente debido a

estrategias de reduccién de deuda o mejoras en la gestion de flujo de efectivo.

Por otro lado, los pasivos no corrientes mostraron una fluctuacién mas draméatica, con
un incremento del 39% en 2021 seguido de una reduccién del 70% en 2022. Estos cambios
podrian reflejar politicas gubernamentales o cambios en el entorno regulatorio que afectan la

estructura financiera de las entidades en el canton.

El andlisis del patrimonio muestra una tendencia general positiva, con crecimientos
significativos en 2018 y 2021, y una leve disminucién en 2022. El rendimiento del patrimonio
comenzo6 a mostrar crecimiento a partir de 2020, lo cual podria ser indicativo de mejoras en

la rentabilidad de las inversiones o eficiencias operativas implementadas por las empresas.

Tabla 27

Comparacion entre los indices financieros por sectores de empresas

Indices Estado de resultados G M H N Otros

Crecimiento de ventas
0.07 0.06 0.10 2.14 2.90
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Margen bruto

0.33 0.76 0.71 -0.36 -0.54
Rentabilidad sobre ventas

0.02 0.27 0.11 0.00 -0.00
ROA

0.03 0.10 0.08 0.01 -0.00
ROE

0.07 0.15 0.17 0.03 0.00

Indices Balance general

Liquidez corriente

1.77 1.05 1.85 1.15 1.13
Endeudamiento del activo

0.56 0.33 0.47 0.76 0.77
Endeudamiento patrimonial

1.26 0.50 1.03 3.35 3.44
Endeudamiento a corto plazo

0.85 0.70 0.43 0.85 0.85
Endeudamiento a largo plazo

0.14 0.29 0.57 0.15 0.15
Apalancamiento

2.26 1.50 2.03 4.35 4.44
Rotacion de ventas

1.17 0.37 0.80 1.25 1.12
Indice Dupont
Rentabilidad sobre ventas

0.02 0.27 0.11 0.00 -0.00
Rotacion de ventas

1.17 0.37 0.80 1.25 1.12
Apalancamiento

2.26 1.50 2.03 4.35 4.44
=ROE 7% 15% 17% 3% 0%

Nota. Las microempresas mantienen una mayor liquidez y su Roe es mas significativo

En base a la Tabla 27 muestra una comparacion detallada de varios indices

financieros entre diferentes tamafios de empresas en el cantdén de Quito. Esta informacién es

crucial para entender la estructura econémica y financiera de las empresas en contexto,

considerando variables politicas, sociales y de salud que impactan su desempefio.

En términos de estructura econdmica, los indices del estado de resultados revelan

diferencias significativas entre los grupos analizados. Por ejemplo, el crecimiento de ventas

es notablemente alto para las empresas de mayor tamafo (2.14% y 2.90%), mientras que las

microempresas muestran crecimientos muy modestos (0.07% a 0.10%). Esto sugiere que las

empresas mas grandes pueden tener acceso a mercados mas amplios o estdn en sectores
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de alto crecimiento, lo cual puede estar influenciado por politicas econdmicas que favorezcan
la expansion empresarial.

En términos de rentabilidad, las microempresas muestran una rentabilidad sobre
ventas y un retorno sobre activos (ROA) relativamente bajos o incluso negativos, reflejando
posibles limitaciones de escala o eficiencia. Por otro lado, las medianas y grandes empresas
exhiben rentabilidades mas soélidas, especialmente en términos de retorno sobre el patrimonio
(ROE), indicando una mejor capacidad para generar ganancias a partir de sus recursos
financieros y operativos.

Desde una perspectiva financiera, los indices del balance general muestran
variaciones importantes en la liquidez y el endeudamiento. Las microempresas mantienen
una mayor liquidez corriente (1.77 a 1.13), lo que puede ser una estrategia para mitigar
riesgos en un entorno econémico incierto. En contraste, las grandes empresas tienden a tener
niveles mas altos de endeudamiento, tanto en términos absolutos como en proporcién al
activo y al patrimonio, indicando una dependencia potencialmente mayor de financiamiento
externo para sus operaciones y expansion.

El indice Dupont analizado muestra cémo las diferentes combinaciones de
rentabilidad sobre ventas, rotacién de ventas y apalancamiento contribuyen al retorno sobre
el patrimonio (ROE). Las empresas mas grandes utilizan niveles mas altos de apalancamiento
financiero para amplificar sus retornos, lo cual puede ser una estrategia arriesgada

dependiendo de las condiciones del mercado y las politicas econdémicas vigentes.
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Situacién econémica

Figura 20

Analisis de los indices del Estado de Resultados por Sectores
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Nota. Sumba et al., (2022)

El analisis de los sectores econdmicos en el canton revela diferencias notables en su
desempefio financiero, reflejando las particularidades y desafios de cada industria. El sector
G, que abarca el comercio al por mayor y al por menor, asi como la reparacion de vehiculos
automotores y motocicletas, ha sido consistentemente el mayor contribuyente en términos de
ingresos. Sin embargo, también enfrenta altos costos y gastos, lo que ha resultado en una
volatilidad en las utilidades a lo largo de los afios. En particular, 2022 muestra una disminucion
en la utilidad del ejercicio, sugiriendo desafios en la gestion de costos o una reduccion en la
demanda.

En contraste, el sector M, que incluye actividades profesionales, cientificas y técnicas,
ha mantenido ingresos y utilidades relativamente estables, con una notable eficiencia en el
control de costos y gastos. Esta estabilidad puede ser atribuida a la naturaleza especializada
de sus servicios, que probablemente proporciona una base de clientes mas predecible y leal.
Sin embargo, el sector también muestra una ligera contraccion en ingresos en 2022, lo cual
podria reflejar cambios en la demanda de servicios profesionales o ajustes en la oferta del

mercado.
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El sector H, que cubre transporte y almacenamiento, ha tenido ingresos mas
moderados en comparacion con otros sectores. Este sector experiment6 un notable aumento
en gastos en 2018, lo que afectd negativamente sus utilidades en ese afio. Sin embargo, en
los afios siguientes, el sector ha mostrado una mejora en la gestion de sus costos, lo que ha
permitido recuperar parte de su rentabilidad. Esta recuperacion puede estar relacionada con
ajustes en las operaciones logisticas o cambios en las tarifas de transporte.

Por otro lado, el sector N, enfocado en actividades de servicios administrativos y de
apoyo, presenta la mayor variabilidad en términos de ingresos y utilidades. Este sector tuvo
un aumento significativo en ingresos en 2019, seguido por una caida en 2020, que podria
estar vinculada a fluctuaciones en la demanda de servicios administrativos debido a cambios
econdémicos o estructurales en el mercado. La capacidad del sector para recuperar terreno
en 2021y 2022, aunque aun limitada, sugiere una respuesta adaptativa a las condiciones del
mercado.

Situacion financiera.

Figura 21

Andlisis de los indices del Estado de Resultados por Sectores
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Nota. Sumba et al., (2022)

A partir del andlisis de los activos, se observa que el sector "comercio al por mayor y
al por menor; reparacion de vehiculos automotores y motocicletas (G)" tiene los activos mas

elevados, con un incremento de $140.9 millones en 2017 a $204.5 millones en 2022. Esto
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refleja una expansién significativa en sus operaciones. En contraste, el sector "transporte y
almacenamiento (H)" muestra una ligera disminucién en sus activos totales, de $28.5 millones
en 2017 a $27.4 millones en 2022, lo que podria indicar una falta de inversion o desinversién
en infraestructura.

En cuanto al patrimonio, el sector G también presenta el mayor crecimiento, pasando
de $63.3 millones en 2017 a $80.6 millones en 2022, lo que sugiere una acumulacién de
capital por parte de las empresas de este sector. Sin embargo, el sector "actividades
profesionales, cientificas y técnicas (M)" muestra un aumento relativamente mas pronunciado
en su patrimonio, alcanzando $37.6 millones en 2022, lo cual podria indicar una mayor
retencion de beneficios o inyecciones de capital de los propietarios.

Los pasivos muestran una tendencia diferenciada: mientras que en el sector G se
incrementan significativamente, de $77.6 millones a $123.9 millones, sugiriendo una mayor
dependencia del endeudamiento, el sector "actividades de servicios administrativos y de
apoyo (N)" presenta una reduccion notable en pasivos, de $8.8 millones en 2017 a $14.1
millones en 2022. Esto Ultimo podria estar asociado a una estrategia de reduccién de deuda
0 a una menor necesidad de financiamiento externo.

El andlisis revela que el sector G est4 en expansion, con un aumento en activos,
patrimonio y pasivos, reflejando una estrategia de crecimiento impulsada por la deuda. Por
otro lado, el sector M parece enfocarse en fortalecer su estructura patrimonial, mientras que
los sectores H y N muestran sefiales de estabilidad o contraccion, dependiendo de los

aspectos financieros considerados.

3.2 Discusién de resultados

En el contexto del andlisis financiero de las empresas en el canton de Quito, es
evidente que el tamafio de las empresas desempefia un papel crucial en su estructura
economica y financiera, como se refleja en los indices financieros comparativos presentados

en la Tabla 36. Estos indices proporcionan una vision detallada de como varian la
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rentabilidad, la liquidez, el endeudamiento y otros aspectos clave segun el tamafio de la
empresa.

Las microempresas muestran una tendencia hacia una mayor liquidez corriente en
comparacion con las medianas y grandes empresas. Este aspecto es critico en un entorno
economico volatil, ya que una mayor liquidez puede ofrecer flexibilidad financiera para
enfrentar desafios imprevistos o aprovechar oportunidades repentinas de crecimiento. Este
enfoque conservador puede reflejar estrategias de gestion de riesgos adaptadas a su escala
operativa y a las condiciones locales del mercado en Quito.

En contraste, las medianas y grandes empresas exhiben niveles mas altos de
endeudamiento, tanto en términos absolutos como en proporcion al activo y al patrimonio.
Esto indica una dependencia mas significativa de financiamiento externo para impulsar sus
operaciones y expansion. Aunque el endeudamiento puede ser una herramienta efectiva para
financiar el crecimiento, también introduce riesgos financieros adicionales, especialmente en
periodos de condiciones econdmicas adversas 0 cambios en politicas gubernamentales que
afecten el acceso al crédito.

En términos de rentabilidad, las diferencias son notables entre los distintos tamanos
de empresas. Las microempresas, en general, muestran rentabilidades sobre ventas y
retornos sobre activos (ROA) relativamente bajos o incluso negativos. Esto sugiere desafios
en la eficiencia operativa o limitaciones inherentes a su tamafio que pueden dificultar la
generacion sostenida de ganancias. En contraste, las medianas y grandes empresas
muestran rentabilidades mas robustas, especialmente en términos de retorno sobre el
patrimonio (ROE), indicativo de una mejor capacidad para generar rendimientos a partir de
sus recursos financieros y operativos.

El andlisis del indice Dupont revela como diferentes combinaciones de rentabilidad
sobre ventas, rotacion de ventas y apalancamiento contribuyen al ROE final de las empresas.
Las medianas y grandes empresas utilizan niveles mas altos de apalancamiento financiero

para amplificar sus retornos, estrategia que puede resultar en mayores beneficios cuando las
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condiciones son favorables, pero también incrementar la vulnerabilidad a fluctuaciones
economicas y cambios regulatorios.

Desde una perspectiva estratégica, las empresas en Quito deben considerar no solo
su tamafo actual, sino también cémo optimizar su estructura financiera para maximizar la
rentabilidad y mantener la estabilidad operativa en un entorno dinamico. Las microempresas
podrian beneficiarse de estrategias que fortalezcan su liquidez y mejoren la eficiencia
operativa, mientras que las medianas y grandes empresas deberian gestionar
cuidadosamente su exposicion al riesgo financiero y diversificar fuentes de financiamiento
para mantener un crecimiento sostenible.

Para analizar la estructura econémica y financiera de las empresas en el cantén de
Quito segun su sector, es esencial considerar tanto el andlisis horizontal de los estados
financieros como los indicadores financieros especificos proporcionados en las tablas
anteriores. Estos datos nos permiten entender cémo diferentes sectores responden a factores
economicos, politicos, sociales y de salud, los cuales juegan un papel crucial en su
desempefio y estrategias financieras.

El andlisis horizontal del Balance General y el Estado de Resultados revela tendencias
significativas en diversos sectores economicos. Por ejemplo, el sector de servicios
administrativos y de apoyo muestra variaciones notables en activos corrientes y no corrientes
a lo largo de los afos. En 2019, hubo un aumento significativo en activos no corrientes
(+44%), posiblemente reflejando inversiones a largo plazo o expansion de infraestructura en
respuesta a politicas de estimulo econémico o cambios regulatorios favorables. Sin embargo,
en afos siguientes, se observaron ajustes negativos moderados, sugiriendo una adaptacion
a nuevas condiciones econdémicas y politicas que podrian haber afectado las estrategias de
inversion y financiamiento.

En términos de pasivos, tanto corrientes como no corrientes, el andlisis horizontal
muestra fluctuaciones considerables. Los pasivos corrientes, por ejemplo, aumentaron
significativamente en 2021 (+31%), indicando posibles estrategias de financiamiento para

hacer frente a desafios econdmicos o aprovechar oportunidades de crecimiento. Por otro
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lado, los pasivos no corrientes mostraron una reduccién considerable en 2022 (-29%),
posiblemente reflejando una estrategia de reestructuracion de deuda o una mejor gestion
financiera en un entorno cambiante.

Desde una perspectiva econdmica, los sectores también se ven afectados por el
contexto politico y social. Por ejemplo, eventos politicos como cambios en regulaciones
gubernamentales pueden influir en las decisiones de inversion y en la estructura de capital
de las empresas. La volatilidad observada en los estados financieros puede reflejar tanto la
adaptacion estratégica de las empresas a estas condiciones como los impactos directos de
politicas que afectan la disponibilidad de recursos financieros y operativos.

El contexto social y de salud, especialmente durante la pandemia de COVID-19,
también jug6 un papel crucial en la dinamica sectorial. Las medidas de contencion y las
restricciones econdmicas impactaron la demanda de servicios y la capacidad operativa de las
empresas en todos los sectores. Las respuestas variadas de las empresas a estos desafios,
reflejadas en los estados financieros, pueden incluir desde ajustes en costos operativos hasta
inversiones en tecnologia para facilitar el trabajo remoto y adaptarse a nuevas formas de
consumo y prestacion de servicios.

En términos de indicadores financieros especificos, como los proporcionados en la
Tabla 36, podemos observar como diferentes sectores muestran distintos niveles de liquidez,
endeudamiento y rentabilidad. Por ejemplo, sectores con mayores indices de liquidez
corriente pueden estar mejor posicionados para enfrentar periodos de incertidumbre
econdmica, mientras que aguellos con mayores niveles de endeudamiento deben gestionar
cuidadosamente su exposicion al riesgo financiero.

El andlisis horizontal de los estados financieros revela que el sector de servicios
administrativos y de apoyo experimento variaciones significativas en sus activos corrientes y
no corrientes a lo largo de los afios. En 2019, hubo un aumento destacado en activos no
corrientes (+44%), probablemente debido a inversiones a largo plazo para expandir
infraestructura 0 mejorar capacidad operativa. Sin embargo, en afios siguientes, se

observaron ajustes negativos moderados, sugiriendo adaptacion a nuevas condiciones
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econdmicas y politicas que pueden haber impactado las estrategias de inversion vy
financiamiento.

En términos de pasivos, tanto corrientes como no corrientes, este sector mostré
fluctuaciones considerables. Los pasivos corrientes aumentaron significativamente en 2021
(+31%), indicando estrategias de financiamiento para enfrentar desafios econémicos o
aprovechar oportunidades de crecimiento. Por otro lado, los pasivos no corrientes mostraron
una reduccion considerable en 2022 (-29%), reflejando posiblemente una estrategia de
reestructuracion de deuda o una mejor gestion financiera en un entorno cambiante.

El contexto econdémico y politico influye significativamente en este sector,
especialmente a través de cambios regulatorios y politicas gubernamentales que afectan la
demanda de servicios administrativos y de apoyo. La volatilidad en los estados financieros
puede reflejar tanto la adaptacion estratégica de las empresas a estas condiciones como los
impactos directos de politicas que afectan la disponibilidad de recursos financieros y
operativos.

En contraste, el analisis del sector "Otros Sectores de la Economia" muestra diferentes
patrones. Este sector exhibié variaciones en activos corrientes y no corrientes que reflejan
estrategias diversas frente a condiciones econémicas fluctuantes. Por ejemplo, hubo un
aumento significativo en activos corrientes en 2020 (+26%), posiblemente impulsado por
politicas de estimulo econémico o cambios en las condiciones de mercado. Sin embargo, en
2021, se observo una disminucion del 15% en activos corrientes, lo cual podria indicar ajustes
postcrisis o cambios en la demanda del mercado local.

En cuanto a los pasivos, este sector también mostré una respuesta diferenciada. Los
pasivos corrientes aumentaron gradualmente hasta 2021 y luego experimentaron una
disminucion significativa en 2022 (-37%), posiblemente como resultado de estrategias de
reduccion de deuda o mejoras en la gestion de flujo de efectivo. Por otro lado, los pasivos no
corrientes mostraron una fluctuacién dramatica con un aumento en 2021 seguido de una
reduccion considerable en 2022, reflejando posiblemente politicas gubernamentales o

cambios en el entorno regulatorio que impactan la estructura financiera de las empresas.
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El contexto social y de salud también es crucial para entender estas dinamicas
sectoriales. Durante la pandemia de COVID-19, medidas de contencién y restricciones
econdmicas afectaron la capacidad operativa y la demanda de servicios en todos los sectores.
Las respuestas de las empresas en "Otros Sectores de la Economia" pueden incluir desde
ajustes en costos operativos hasta inversiones en tecnologia para facilitar el trabajo remoto y
adaptarse a nuevas formas de consumo y prestacién de servicios.

Los indicadores financieros proporcionados en la Tabla 36 destacan diferencias
significativas entre estos sectores. Por ejemplo, mientras que el sector de servicios
administrativos y de apoyo puede mostrar una liquidez mas estable (liquidez corriente de 1.13
a 1.77), "Otros Sectores de la Economia" puede tener una mayor volatilidad en la rotacion de
ventas y niveles de endeudamiento. Esto sugiere estrategias financieras distintas adaptadas

a las caracteristicas especificas de cada sector y las condiciones econdmicas prevalentes.
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Conclusiones

El andlisis de la estructura econdémica y financiera de las empresas en Quito segun su
tamafo revela tendencias significativas influenciadas por factores econdmicos, politicos,
sociales y de salud. Las microempresas, a pesar de mantener una mayor liquidez y un ROE
mas significativo, enfrentan desafios con rentabilidades sobre ventas y ROA mas bajos. Esto
sugiere limitaciones de escala y eficiencia operativa que pueden ser exacerbadas por
cambios politicos y econémicos que afectan su acceso a recursos financieros y oportunidades
de crecimiento. En contraste, las medianas y grandes empresas muestran una capacidad
superior para gestionar niveles mas altos de apalancamiento financiero y, por ende, lograr
mayores ROE. Sin embargo, también estan expuestas a mayores riesgos econémicos y
regulatorios, lo que subraya la importancia de adaptarse agilmente a un entorno econémico

y politico en constante evolucién para mantener la estabilidad y el crecimiento sostenible.

El andlisis horizontal y los indicadores financieros de diferentes sectores econémicos
en Quito revelan estructuras econdmicas y financieras diversificadas y adaptativas. Por
ejemplo, el sector de servicios administrativos y de apoyo muestra una capacidad para
gestionar activos y pasivos con flexibilidad, ajustandose a condiciones econémicas y politicas
cambiantes mediante estrategias de inversion y financiamiento adaptativas. En contraste,
sectores como "Otros Sectores de la Economia" exhiben una respuesta mas variable a las
mismas condiciones, reflejada en fluctuaciones en activos corrientes y pasivos no corrientes.
Esta diversidad en las respuestas sectoriales subraya la importancia de estrategias
financieras diferenciadas que consideren tanto las oportunidades como los riesgos

especificos de cada sector frente a un entorno socioeconémico dinamico.

El andlisis comparativo entre sectores econdmicos en Quito destaca diferencias
significativas en la estructura econémica y financiera, influenciadas por condiciones
economicas, politicas, sociales y de salud Unicas para cada sector. Por ejemplo, mientras el

sector de servicios administrativos y de apoyo muestra una gestion prudente de activos y
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pasivos para optimizar la liquidez y la rentabilidad, "Otros Sectores de la Economia" exhibe
una mayor volatilidad en indicadores financieros como la rotacion de ventas y niveles de
endeudamiento. Esto indica la necesidad de estrategias empresariales especificas adaptadas
a las caracteristicas intrinsecas de cada sector para mitigar riesgos y aprovechar
oportunidades. Ademas, el impacto de eventos como la pandemia de COVID-19 ha reforzado
la importancia de la flexibilidad y la resiliencia en la gestion financiera sectorial, enfatizando

la necesidad de adaptacion continua a un entorno socioeconémico globalizado y cambiante.

Estas conclusiones subrayan la complejidad y la interconexién entre factores
economicos, politicos, sociales y de salud que moldean la estructura econémica y financiera
de las empresas en Quito, resaltando la importancia de estrategias adaptativas y una gestion

prudente para asegurar la sostenibilidad y el crecimiento en el largo plazo.
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Recomendaciones

Para las microempresas en Quito, es crucial fortalecer la eficiencia operativa y explorar
alianzas estratégicas que les permitan superar las limitaciones de escala. Esto podria incluir
la adopcioén de tecnologias que optimicen procesos, asi como la participacion en programas
de desarrollo empresarial y acceso a financiamiento especificamente disefiados para
microempresas. Ademas, mantener una vigilancia activa sobre los cambios en politicas
economicas y regulatorias locales ayudara a anticipar y mitigar posibles impactos negativos,

asegurando una posicién financiera mas robusta.

Para los sectores econémicos en Quito, es esencial implementar estrategias de
diversificacion y gestion de riesgos que aprovechen las fortalezas sectoriales y mitiguen las
vulnerabilidades frente a fluctuaciones econdémicas y politicas. Esto podria incluir la
diversificacion de fuentes de ingresos, la optimizacion de la gestion de activos y pasivos
mediante estrategias de financiamiento adecuadas, y la mejora continua de la eficiencia
operativa. Ademas, mantener una vigilancia proactiva sobre las tendencias del mercado y las
regulaciones sectoriales permitira ajustar rapidamente las estrategias empresariales para

maximizar oportunidades y minimizar riesgos.

Para los sectores econdémicos que muestran diferencias significativas en Quito, es
fundamental desarrollar capacidades de adaptacion y flexibilidad que permitan responder
agilmente a cambios socioeconémicos y de salud publica. Esto implica la implementacién de
sistemas de gestion financiera robustos que puedan anticipar y mitigar riesgos especificos
del sector, asi como capitalizar oportunidades emergentes. Ademas, fomentar la colaboracion
intersectorial y compartir mejores practicas puede fortalecer la resiliencia colectiva frente a
crisis econdmicas y sanitarias, promoviendo un entorno empresarial mas estable y sostenible

en el largo plazo.
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