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Resumen

La gestion de riesgos fiscales se presenta como un desafio crucial para las 45 empresas del
sector G en la provincia de Santa Elena durante el periodo 2018-2018. Este estudio se centra
en como la presion fiscal incide directamente en las decisiones estratégicas empresariales y
en la efectividad estratégica de mitigacion. Se analizaron detalladamente los estados
financieros de la Superintendencia de compafias, Valores y Seguros para comprender mejor
la situacion. El objetivo general fue analizar la incidencia de la presion fiscal en la gestion de
riesgos fiscales, con objetivos especificos como: la identificacion de rubros determinantes, el
analisis del comportamiento de la presion fiscal a lo largo del tiempo y la evaluacion de riesgos
fiscales especificos que enfrentan las empresas. La metodologia aplicada fue descriptiva no
experimental, utilizando datos financieros verificables. Se encontraron facilitadores como la
disponibilidad de datos fiscales, pero también limitaciones como la falta de informacion
detallada sobre estrategias fiscales especificas. Este estudio ofrece una comprensién
profunda para la toma de decisiones informadas en materia fiscal, con relevancia para otras
industrias y regiones similares.

Palabras clave: riesgos fiscales, presion fiscal, sector G.



Abstract

The management of tax risks emerges as a crucial challenge for the 45 companies in
sector G in the province of Santa Elena during the period 2018-2022. This study focuses
on how tax pressure directly impacts strategic business decisions and the effectiveness
of mitigation strategies. Detailed analysis of financial statements from the
Superintendence of Companies, Securities, and Insurance was conducted to better
understand the situation. The overarching goal was to analyze the impact of tax pressure
on tax risk management, with specific objectives including identifying key contributing
factors, examining tax pressure trends over time, and assessing specific tax risks faced
by companies. The methodology employed was descriptive and non-experimental, using
verifiable financial data. Facilitators such as data availability were identified, alongside
limitations such as insufficient detailed information on specific tax strategies. This study
provides a comprehensive understanding to facilitate informed decision-making in tax

matters, with relevance to other industries and similar regions.

Keywords: tax risks, tax pressure, sector G.



Introduccion

La gestidn de riesgos fiscales es un aspecto fundamental para las empresas del
sector G en la provincia de Santa Elena durante el periodo 2018-2022. Este estudio
tiene como objetivo explorar de manera exhaustiva como la presion fiscal afecta
directamente las decisiones estratégicas empresariales, incluyendo aspectos como la
inversion, la expansion y la competitividad. Ademas, se analiza en qué medida la
implementacién de estrategias adecuadas puede mitigar los impactos negativos
derivados de esta carga tributaria, permitiendo a las empresas no solo sobrevivir, sino
también prosperar en un entorno fiscal desafiante. Al proporcionar una comprension
mas profunda de estas dindmicas, el estudio busca ofrecer recomendaciones préacticas
para la gestion eficiente de los riesgos fiscales y el aprovechamiento de oportunidades
dentro del marco regulatorio vigente. Para llevar a cabo esta investigacion, se analizaron
detalladamente los estados financieros proporcionados por la Superintendencia de
Compainiias, Valores y Seguros, haciendo hincapié en la solidez y relevancia para
comprender la situacion fiscal del sector.

El objetivo general de este estudio consiste en analizar exhaustivamente la
incidencia de la presion fiscal en la gestion de riesgos fiscales de las empresas del sector
G de la provincia de Santa Elena durante el periodo 2018-2022. Para lograr este
cometido se plantearon tres objetivos especificos que guian el desarrollo y
profundizacion del andlisis:

Identificacion de Rubros Determinantes: se llevo a cabo una investigacion minuciosa
para identificar los rubros especificos que contribuyen de manera significativa a la
presion fiscal en estas empresas. Este enfoque permitid una comprension mas precisa
de los factores clave que impactan directamente en la carga tributaria de las
organizaciones estudiadas.

Comportamiento de la Presiéon Fiscal: Mediante un andlisis detallado y longitudinal,

se examind como ha variado la presion fiscal experimentada para las empresas del



sector G de la provincia de Santa Elena a lo largo del periodo de cinco afios. Este
analisis buscé identificar patrones y tendencias significativas que pueden influir de
manera determinante en las decisiones financieras estratégicas.

Riesgos Fiscales Identificados: se procedié a identificar y evaluar de manera
sistematica los riesgos fiscales especificos que enfrentan las empresas investigadas.
Estos riesgos no solo afectan la estabilidad financiera, sino que también subrayan la
importancia critica de desarrollar estrategias efectivas de mitigacion.

La metodologia empleada en este estudio se caracteriza por su disefio de
investigacion descriptivo no experimental, que se enfoca principalmente en el andlisis
cuantitativo de datos financieros obtenidos de fuentes confiables y verificables. Este
enfoque permite una evaluacion precisa y objetiva de las variables econémicas y fiscales
gue afectan a las empresas del sector G en la provincia de Santa Elena durante el
periodo 2018-2022.

El analisis cuantitativo se basa en la recopilacion y procesamiento de datos
financieros a través de diversas técnicas estadisticas, lo que garantiza la exactitud y
validez de los resultados. Los datos se obtuvieron de registros contables, reportes
fiscales y otras bases de datos oficiales, asegurando que la informacion sea precisa y
esté actualizada. Ademas, se implementaron herramientas de analisis avanzado, como
modelos econométricos y software especializado en andlisis de datos, para identificar
patrones y tendencias relevantes. Estos métodos permiten una comprensiéon profunda
de cémo la presion fiscal influye en las decisiones estratégicas empresariales y cémo
las empresas pueden adaptarse eficazmente a las condiciones fiscales cambiantes.

Es importante destacar que, si bien el alcance de este estudio se limita al sector
G de la provincia de Santa Elena, los hallazgos y conclusiones derivadas de esta
investigacion tienen una relevancia potencial considerable para otras industrias y

regiones geograficamente similares.



Durante el desarrollo de esta investigacion, se identificaron elementos clave que
contribuyeron significativamente al éxito del estudio. Entre ellos destaca la amplia
disponibilidad de datos fiscales, que proporcioné una base sélida para el andlisis
cuantitativo y permiti6 una evaluacion precisa de las variables econémicas y fiscales
relevantes. La accesibilidad a estos datos fue fundamental para garantizar la exactitud
y fiabilidad de los resultados obtenidos

Ademads, la colaboracion activa de expertos contables resultd ser un recurso
invaluable. Estos profesionales aportaron su conocimiento especializado y experiencia
practica, lo que enriquecio6 significativamente tanto el analisis como la interpretacion de
los resultados. Su participacion no solo facilit6 una comprension mas profunda de los
datos, sino que también permitio la identificacion de patrones y tendencias que podrian
haber pasado desapercibidos sin su valiosa contribucion.

La combinacién de estos elementos clave - la disponibilidad de datos fiscales y
la colaboracion de expertos contables - no solo mejoré la calidad del analisis, sino que
también fortalecié la validez y relevancia de las conclusiones del estudio. Estos factores
permitieron una investigacibn mas exhaustiva y detallada. No obstante, también se
identificaron ciertas limitaciones, como la falta de informacion detallada sobre las
estrategias fiscales especificas adaptada por las empresas estudiadas, lo cual pudo
haber restringido el alcance completo del analisis.

Este estudio no solo proporciona una comprension profunda y sistematica de la
gestion de riesgos fiscales en el contexto especifico del sector G en la provincia de
Santa Elena, sino que también ofrece herramientas y conocimientos criticos para la
toma de decisiones documentadas en materia fiscal. Estos resultados son
fundamentales tanto para las organizaciones empresariales directamente implicadas
como para los profesionales contables y la sociedad en general que constituyen

significativamente a la sostenibilidad econémico y desarrollo regional.



Capitulo uno
Presion y riesgos fiscales de las empresas ecuatorianas
1.1  Antecedentes
1.1.1 Impuestos en Latinoamérica

A lo largo de la historia de América Latina, los impuestos marcan sus raices en
la época colonial, cuando los colonizadores europeos, principalmente espafoles y
portugueses, establecieron sistemas fiscales para financiar la administracion colonial y
extraer recursos de las colonias. Estos impuestos se utilizaron para financiar los gastos
del gobierno colonial, mantener el ejército, financiar expediciones y enviar riquezas a
Europa (Sandoval, 2021).

Después de lograr la independencia, los gobiernos de América Latina siguieron
aplicando diversos gravamenes para sufragar los gastos del Estado y llevar a cabo sus
politicas publicas. Estos tributos abarcan desde impuestos sobre los ingresos (Impuesto
a la Renta) hasta impuestos al valor agregado (IVA), pasando por gravamenes sobre la
propiedad y tasas sobre transacciones financieras, entre otros (Agreda y Roja, 2018).

Como menciona Agreda y Rojas (2018), en los paises de América Latina tales
como: México, Brasil y Argentina; la creacion de impuestos generalmente sigue un
proceso legislativo que puede variar segun el pais y su sistema politico. En términos
generales, este proceso comprende: la propuesta legislativa, el debate y la discusion, la
aprobacion legislativa, la promulgacion, la implementacion, evaluacion y ajustes.

Autores como Marichal y Topic (2016), detallan la independencia desarrollada
entre los afios 1808 y 1825, misma que marc6 un cambio en la composicion de los
lideres administrativos fiscales, quienes mayoritariamente adherian a las ideas liberales,
ademas con la llegada de los colonizadores espafioles y portugueses en el siglo XV, se
establecieron sistemas de impuestos basados en los modelos europeos. Durante este
periodo, varios impuestos y tributos fueron implementados. Esto condujo a paises tales

como México, Brasil y Argentina a realizar una gestion enfocada en modernizar el



sistema tributario mediante la reduccion del gasto estatal, eliminando algunas
imposiciones coloniales y estableciendo nuevos impuestos que fueran directos y
progresivos.

Por lo tanto, en los paises mencionados anteriormente (México, Brasil y
Argentina), se buscé la aplicacién de impuestos directos sobre los ingresos y los
patrimonios basado en una alternativa a otros tipos de gravamenes que se usaban
durante la época colonial, como las alcabalas (un impuesto sobre las ventas), los
aranceles excesivos (impuestos elevados sobre las importaciones y exportaciones) y
los diezmos (un impuesto religioso equivalente al 10% de la produccién agricola) (Tobar
y Solano, 2020).

Una vez que el proceso de independencia se establecio firmemente en América
latina, las nuevas administraciones republicanas se enfrentaron al desafio de reformar
y modernizar el sistema tributario heredado de la colonia. Este sistema se caracterizaba
por basarse en impuestos que gravaban la produccién minera, los monopolios en la
fabricacion y distribucion de varios productos tales como: bienes manufacturados,
textiles, y otros articulos esenciales que estaban sujetos a la regulacion y control por
parte de la administracion colonial, ademas de las cargas que afectaban al comercio
interno (Sandoval, 2021).

En este contexto, las autoridades no eran indiferentes a las nuevas corrientes de
pensamiento que, especialmente desde Europa y particularmente desde Inglaterra,
abogaban por la transformacion de los sistemas fiscales. De este modo, las finanzas del
Estado dejaron de ser Unicamente consideradas como un medio para financiar las
necesidades del soberano, y a su vez convertirse en herramientas de redistribucion de
la riqueza y plataformas, desde las cuales se podia fomentar el desarrollo econémico
en consonancia con una visiéon moderna de la hacienda (Ferrer, 2022).

Los nuevos sistemas fiscales buscaban financiar el ejército, mejorar la justicia y

promover otras instituciones publicas para educar al pueblo y fomentar el comercio. Esto



se lograria mediante impuestos progresivos, transparentes, faciles de pagar y que
maximicen los ingresos estatales. Los impuestos coloniales, como la alcabala, no
cumplian con estos principios. De hecho Adam Smith criticé los impuestos indirectos, ya
gue aumentaban los precios, promovian el contrabando y eran dificiles de administrar
(Ferrer, 2022).

Los ministros de economia de paises como Colombia, Argentina y México
abogaban por la eliminacion de los impuestos indirectos y la adopcion de la tributaciéon
directa en la década de 1950. Esta iniciativa se enmarcé en un movimiento mas amplio
de reformas econdmicas y sociales en varios paises latinoamericanos durante ese
periodo, argumentando que los impuestos directos fortalecerian el vinculo entre el
ciudadano y el gobierno, distribuirian las cargas fiscales de manera mas justa y
permitirian una mejor planificacion legislativa y gubernamental. Estas reformas
reflejarian una tendencia hacia la modernizacién del sistema fiscal, alinedndose con las
ideas europeas y especialmente inglesas, y marcarian un cambio significativo en la
politica tributaria de la regién (Jorrat, 2021).

Los legisladores en varias naciones latinoamericanas aprobaron leyes para
implementar la contribucion directa y eliminar impuestos coloniales como los diezmos y
las alcabalas, con el objetivo de financiar el ejército, mejorar la justicia y promover obras
publicas y educacién. En Colombia, se instaur6 un impuesto a la renta en 1821,
gravando tierras y capital con un porcentaje anual, aungque pronto se encontré con
problemas de recaudacion y oposicion, por lo que se sustituyd con patentes para
distintas ocupaciones (Lustig, 2020).

En las Provincias Unidas de Buenos Aires, se establecid un impuesto directo
sobre el patrimonio en 1821, gravando diferentes capitales segin su uso, con
exenciones basadas en el valor del patrimonio. Sin embargo, también tuvo dificultades
para alcanzar los niveles de recaudacion esperados. En México, se implementé la

contribucién directa en 1836, gravando bienes urbanos y rurales segin su valor, pero la



recaudacion fue inferior a lo esperado, por lo que se optd por eliminar el gravamen y
establecer un gravamen por capita basada en los salarios en 1841 (Benza, 2020).

En varios paises latinoamericanos se intenté implementar la contribucion directa
para diversificar los ingresos estatales, pero enfrentaron problemas de recaudacion y
oposicion, lo que llevo a modificaciones en el sistema tributario o el restablecimiento de
impuestos anteriores. La implementacion de la contribucion directa tuvo diferentes
resultados cuantitativos, influenciados por las reformas y dinamicas regionales. En
Colombia, representd el 1.41% de los ingresos totales de algunas regiones, siendo
Cundinamarca la més beneficiada debido a su posicion como sede del gobierno central
y centro comercial entre la costa atlantica y las regiones mineras (Barahona, 2022).

Continuando con el autor anterior a pesar de ciertos éxitos, la contribucion
directa experimentd fluctuaciones significativas, dejando al Estado colombiano
dependiente de ingresos aduaneros y préstamos externos. Entre 1821 y 1823, hubo un
crecimiento continuo en los ingresos de esta renta, seguido por una caida abrupta en
1823-1824 debido a la escasez de dinero y la falta de informacién sobre los bienes
gravables.

En la Republica de Venezuela, se observa una dindmica similar al analizar los
ingresos por contribucién directa, los cuales representaron solo el 1,79% del total en
algunos departamentos, lo que dejé al estado altamente dependiente de los ingresos
aduaneros. Entre 1822 y 1824, se registr6 un aumento significativo en los ingresos por
contribucién directa, alcanzando su punto maximo entre 1824-1825 debido a la
reorganizacion de la administracion fiscal en todo el territorio. Esta tendencia se
mantuvo relativamente estable hasta 1826, cuando la implementacion del sistema de
patentes provoco una caida en los ingresos, lo que llevo a la restauracion de la alcabala
(Rios, 2022).

La estrategia para modernizar el sistema fiscal consistio en introducir impuestos

directos sobre la renta y el patrimonio, reemplazando las antiguas cargas fiscales que,
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segun los liberales, obstaculizaban el comercio y la agricultura, como la alcabala, los
aranceles aduaneros y el diezmo. A pesar de las expectativas de que la contribucion
directa simplificaria los pagos, aumentaria la transparencia para los contribuyentes,
reduciria la corrupcién y aseguraria una mayor equidad en el sistema tributario, en la
practica no se tradujo en los resultados esperados (Caro, 2020).

En consecuencia, se realizaron intentos por establecer un sistema fiscal
moderno que no solo financiara al estado, sino que también redistribuyera la riqueza y
promoviera el desarrollo econémico, estos esfuerzos quedaron rezagados hasta finales
del siglo XIX o principios del XX en algunas republicas americanas. En la actualidad,
algunas naciones aun mantienen amplias exenciones en la contribucién directa,
basadas en principios del siglo XIX los cuales sugieren que el crecimiento del capital
depende de la reduccion del consumo de los sectores privilegiados. Sin embargo, esto
es objeto de debate, ya que, para algunos como Keynes, las medidas de redistribucion
del ingreso pueden impulsar el consumo y beneficiar el crecimiento econémico
(Cardenas, 2022).

A continuacion, se detalla en la tabla 1 los eventos relacionados con la evolucién

de impuestos en Latinoamérica:

Tabla 1l

Eventos relacionados con la evolucion de impuestos en Latinoamérica

Afio Paises Evento

Siglo XVI Todos los paises Imposicién de tributos por
parte de los colonizadores
europeos a las poblaciones

indigenas.

Siglo XIX Todos los paises Independencia de los
paises latinoamericanos.
Impulso inicial para
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establecer sistemas
fiscales propios.

Siglo XIX Perq, Chile Creacion de impuestos
sobre la exportaciéon de
recursos naturales como el
guano y el salitre.

Siglo XIX Brasil Implementacion de
impuestos sobre la
exportacion de café.

Finales del XIX México, Argentina Introduccién de impuestos
directos y modernizacion
de los sistemas fiscales.

Siglo XX Todos los paises Continuacion de la
evolucion de los sistemas
fiscales, con la adopcion

de nuevos impuestos y
reformas.

Nota. Adaptado de estudio “/mpuesto en la época prehispanica en América Latina”, Actualidad
crowlending. https://actualidadcrowdlending.es/la-evolucion-de-los-impuestos-en-america-

latina/
La tabla 1, proporciona una visiébn mas detallada de como surgieron los
impuestos en varios paises de América Latina a lo largo de los siglos, y su evolucién

de manera positiva a lo largo de los tiempos.

1.1.2 Impuestos en el Ecuador

Desde que se fundo la Republica del Ecuador en 1830, surgi6 la necesidad de
determinar los ingresos del Estado y sus respectivos montos. Esto resultaba complicado
en los primeros afios de la vida republicana, dado que el propio gobierno debia
organizarse y establecer su estructura institucional. Ademas, existian mecanismos y
entidades autbnomas o semiautbnomas que manejaban recursos, lo que dificultaba

establecer con precision los ingresos estatales. En estas circunstancias, también era


https://actualidadcrowdlending.es/la-evolucion-de-los-impuestos-en-america-latina/
https://actualidadcrowdlending.es/la-evolucion-de-los-impuestos-en-america-latina/
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desafiante determinar los gastos reales del Estado, lo que afectaba la proyeccién de sus
egresos (Chavez y Herrera, 2019).

En 1835, no se aplicaba el impuesto a la renta, aunque la "contribucién de
indigenas" podria considerarse una forma de impuesto a la renta, aunque solo aplicaba
a este grupo social. Sin embargo, en 2008, el gobierno considerd este impuesto como
fundamental, ya que creia que a través de él se podria llevar a cabo una politica de
redistribucion de la riqueza, en linea con el principio econémico contemporaneo de
gravar mas a quienes poseen mas. En 1835, las inversiones publicas eran minimas,
mientras que, en 2023 son fundamentales en la visibn gubernamental, que prioriza obras
publicas y servicios como educacion, salud y seguridad social (Tobar & Solano, 2020).

Desde la fundacion de la Republica 1830, los presupuestos estatales
dependieron principalmente de ingresos provenientes de rentas patrimoniales, servicios
nacionales e impuestos diversos, incluidos impuestos directos e indirectos. Los
impuestos directos se limitaron al tributo de los indios y el diezmo, mientras que los
impuestos indirectos se basaron en tasas consulares, impuestos variables sobre la
venta de ciertos productos y tarifas de flete, destacando los impuestos sobre
importaciones y exportaciones. Hasta 1972, cuando comenzaron las exportaciones de
petréleo, los ingresos aduaneros representaron una parte significativa de los ingresos
gubernamentales, oscilando entre el 30% y el 91% de los ingresos ordinarios,
dependiendo del afio, siendo la mayor parte de estos ingresos provenientes del
comercio exterior ecuatoriano (Beltran y Pico, 2020).

La persistencia del "tributo de indios" en 1835, de origen colonial, reflejaba la
perspectiva de las élites que controlaban el Estado. Hoy en dia, seria impensable tener
un impuesto similar, no solo porque la conciencia social ecuatoriana ha evolucionado,
sino también porque el enfoque impositivo busca afectar mas a quienes tienen mayor

riqueza, en beneficio de la poblacion en general. Estas decisiones estan influenciadas
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por la ideologia del gobierno y su postura politica ante la sociedad, que son los principios
gue orientan su direccion (Cusme, 2018).

Aunque Ecuador y otros paises de América Latina ya sufrieron las graves
consecuencias sociales derivadas del "retiro" del Estado y las politicas de reduccion de
impuestos, que surgieron de la ideologia neoliberal y que afectaron negativamente los
servicios publicos como educacion, salud, seguridad social, entre otros; en la actualidad,
aun hay voces que critican los supuestos "excesos" tanto en el gasto publico como en
la carga impositiva (Valladares, 2022).

Sin embargo, las sociedades latinoamericanas contemporaneas han acumulado
suficiente experiencia histérica. En la regién, varios gobiernos, caracterizados por su
enfoque social en las politicas econdmicas, han abandonado las nociones neoliberales
y estan fortaleciendo la recaudacién de impuestos. Priorizan el impuesto sobre las
rentas, implementan politicas para redistribuir la riqueza y realizan importantes
inversiones en obras publicas y servicios estatales. Su objetivo es que los impuestos
contribuyan a mejorar la calidad de vida y a crear nuevos y efectivos espacios para el
empleo (Paz, 2015).

El sistema tributario de un pais debe estar alineado con su Constitucién Politica,
gue es la ley suprema en las republicas democraticas. En Ecuador, la Constitucion
vigente desde 2008, elaborada por una Asamblea Constituyente y aprobada por el
63,93% de los votantes en un referendo, establece el marco para el sistema tributario
del pais. Esta Constitucién aborda la soberania econémica en su Titulo VI “Régimen de
Desarrollo”, y en el Capitulo Cuarto se detalla el tema “Soberania econdmica”,
proporcionando directrices clave para la normativa fiscal (Chavez y Herrera, 2019).

Para entender la situacién tributaria en Ecuador, es esencial revisar diversos

articulos relacionados con el régimen tributario en la Constitucion:
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<El Régimen tributario de la constitucion del Ecuador (LRTI, 2020), seccién
quinta, establece que:

El régimen tributario se regira por los principios de generalidad,
progresividad, eficiencia, simplicidad administrativa, irretroactividad, equidad,
transparencia y suficiencia recaudatoria. Se priorizaran los impuestos directos y
progresivos. La politica tributaria promovera la redistribucion y estimulara el
empleo, la produccion de bienes y servicios, y conductas ecoldgicas, sociales y
econdmicas responsables. (Art. 300)

Salo por iniciativa de la Funcion Ejecutiva y mediante ley sancionada por
la Asamblea Nacional se podra establecer, modificar, exonerar o extinguir
impuestos. Sélo por acto normativo de érgano competente se podran establecer,
modificar, exonerar y extinguir tasas y contribuciones. Las tasas y contribuciones
especiales se crearan y regularan de acuerdo con la ley. (Art. 301)

En consecuencia, a lo antes mencionado, los impuestos deben aplicarse de
manera generalizada, también se rigen por otro principio que establece que el pago de
impuestos se ajusta segun la riqueza, especialmente en el caso de impuestos directos
como el impuesto sobre la renta: aquellos con mayores recursos contribuyen mas
(Beltran y Pico, 2020).

El Servicio de Rentas Internas (SRI) fue establecido mediante la Ley No. 41,
aprobada por el Congreso Nacional y publicada en el Registro Oficial 206 el 2 de
noviembre de 1997. Los primeros dos articulos de esta ley proporcionan una visiéon
sobre la naturaleza y las funciones principales que desempefia el SRI:

Naturaleza: Créase el Servicio de Rentas Internas (SRI) como una entidad

técnica y auténoma, con personeria juridica, de derecho publico, patrimonio y

fondos propios, jurisdiccion nacional y sede principal en la ciudad de Quito. Su

gestion estara sujeta a las disposiciones de esta Ley, del Cédigo Tributario, dé

la Ley de Régimen Tributario Interno y de las demas leyes y reglamentos que
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fueren aplicables y su autonomia concierne a los 6rdenes administrativo,
financiero y operativo. (Art. 1)
Facultades. - El Servicio de Rentas Internas (SRI) tendra las siguientes
facultades, atribuciones y obligaciones:
1. Ejecutar la politica tributaria aprobada por el presidente de la
Republica;
2. Efectuar la determinacién, recaudaciéon y control de los tributos
internos del Estado y de aquellos cuya administracibn no esté
expresamente asignada por Ley a otra autoridad;
3. Preparar estudios respecto de reformas a la legislacion tributaria;
4. Conocer y resolver las peticiones, reclamos, recursos y absolver las
consultas que se propongan, de conformidad con la Ley;
5. Emitir y anular titulos de crédito, notas de crédito y 6rdenes de cobro;
6. Imponer sanciones de conformidad con la Ley;
7. Establecer y mantener el sistema estadistico tributario nacional,
8. (Reformado por el Art. 24 del Decreto Ley s/n, R.O. 583-S, 24-XI-
2011). Efectuar la cesion a titulo oneroso, de la cartera de titulos de
crédito en forma total o parcial;
9. Solicitar a los contribuyentes o a quien los represente cualquier tipo de
documentacion o informacion vinculada con la determinacion de sus
obligaciones tributarias o de terceros, asi
como para la verificacién de actos de determinacion tributaria,
conforme con la Ley; y,
10. Las demas que le asignen las leyes. (Art. 2)
En la actualidad, segun los datos estadisticos proporcionados por el Servicio de
Rentas Internas (SRI), los impuestos mas destacados en Ecuador son los siguientes: el

impuesto sobre la renta, que se aplica a personas naturales y juridicas residentes en
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Ecuador que obtienen ingresos originados en fuentes ecuatorianas, asi como aquellos
obtenidos en el extranjero por personas domiciliadas en Ecuador. Este impuesto se
calcula en una escala que varia desde el cero hasta el 35% de los ingresos recibidos.
Su propésito es doble: por un lado, busca que contribuyan mas aquellos con mayores
recursos; por otro, busca la redistribucién de la riqueza (Tobar y Solano, 2020).

Segun Barreto & Garcia (2021), el impuesto al valor agregado (IVA) se aplica al
valor de la transferencia de propiedad (compra/venta) o a la importacion de bienes
muebles, asi como a los derechos de autor, de propiedad industrial y derechos conexos,
y al valor de los servicios prestados. Este impuesto, al ser general, no considera
directamente la capacidad econdémica del contribuyente, aunque se presume que
aguellos que consumen mas pagaran mas. Sin embargo, investigaciones tributarias han
demostrado que el IVA no esté disefiado para redistribuir la riqueza, sino que contribuye

a mantener su concentracion. Hay dos tasas basicas para este impuesto: 0% y 12%.

El Impuesto a los Consumos Especiales (ICE) grava una amplia gama de bienes
y servicios tanto locales como importados, que estdn enumerados en la legislacion.
Estos comprenden principalmente productos como tabaco, cigarrillos, bebidas
gaseosas, perfumes, articulos de cuidado personal, videojuegos, armas, vehiculos de
diversos tipos, aviones y helicpteros para uso privado, servicios de television de pago,
casinos, cuotas de membresia para clubes sociales, bebidas alcohdlicas, incluida la
cerveza. Cada uno de estos productos tiene una tarifa especifica asignada (Choez,
2020).

El impuesto sobre herencias, legados y donaciones es un tributo aplicado a este
tipo de transferencias de propiedad, cuya tasa se determina conforme a una escala
establecida en la ley correspondiente, ademas; la salida de divisas se refiere al impuesto
aplicado a la transferencia o salida de divisas desde Ecuador, aunque la ley contempla

diversas exenciones (Castillo, 2021).
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Entre 1996 y 2006, Ecuador experiment6 una serie de graves crisis estatales,
con siete cambios de gobierno, una dictadura breve, y tres presidentes derrocados.
Durante este periodo, las instituciones publicas se deterioraron, las funciones del Estado
perdieron prestigio, y la clase politica no pudo satisfacer las demandas de la ciudadania.
A pesar de las diferencias partidistas e ideoldgicas entre los gobernantes, todos
compartian la misma orientacion econdémica: apoyar el modelo empresarial de
desarrollo. Esto se tradujo en la continuacion y expansion de medidas de liberalizacion
de mercados y promocion de la empresa privada, siguiendo las directrices del FMI y la
corriente neoliberal predominante (Tobar y Solano, 2020).

Rivas (2023), muestra como ejemplo el mandato de Abdald Bucaram (1996-
1997), conocido por su populismo y habilidades para atraer a las masas con discursos
y espectaculos, no busco cambiar el modelo econdmico existente. Aunque presento un
ambicioso plan econémico al FMI, incluso con asesoramiento externo, como el de
Domingo Cavallo, exministro de Economia de Argentina, su propuesta principal fue la
convertibilidad, del cual no se implementé como esperaba.

Durante su mandato (1997-1998), Fabian Alarcén mantuvo la politica econdmica
existente, enfocandose en la reduccién de la inflacibn como prioridad. Su gobierno, en
colaboracién con el FMI, buscaba flexibilizar los mercados y promover la competitividad
empresarial, siguiendo una tendencia internacional. Ademas, establecié el Servicio de
Rentas Internas (SRI) en diciembre de 1997, con el objetivo de modernizar la
administracion tributaria y gestionar los ingresos para el presupuesto estatal (Castro,
2021).

A lo largo de casi tres décadas, Ecuador experimentd un ciclo historico con dos
etapas distintas: una de estabilidad gubernamental (1979-1996), con cinco presidentes
sucesivos, y otra de inestabilidad (1996-2006), marcada por siete presidentes, una breve
dictadura y tres mandatarios derrocados. Este periodo se caracterizé por cuatro

procesos fundamentales: la promocion de un modelo empresarial de desarrollo
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econdmico, la consolidacion de un sistema politico dominado por partidos, la
desinstitucionalizacién del Estado y el deterioro de las condiciones de vida para la
mayoria de la poblacién (Villa y Flores, 2019).

El modelo empresarial provocé un aumento del desempleo, subempleo y
precariedad laboral, asi como emigracion masiva de ecuatorianos al exterior. Los
servicios publicos se vieron afectados y el Estado perdié su funcion reguladora y de
bienestar colectivo. Acompafiando la promocion del modelo, se consolidé una clase
politica ligada a los partidos establecidos legalmente, cuyos intereses distorsionaron los
objetivos nacionales y estatales. Surgieron intereses personales, regionales, privados y
burocréaticos, asi como movimientos autonomistas y descentralizadores. Esta clase
politica, desde diversas posiciones de poder en el Estado, fue responsable principal de

la crisis de gobernabilidad y la desinstitucionalizacion del pais (Saquinga, 2023).

El gobierno de Rafael Correa inici6 un proceso de institucionalizacion del Estado
y reforz6 su papel en la gestion econdmica. Se llevaron a cabo reformas sélidas en las
oficinas y la administracion publica, se consolid6 el rol de la Senplades (Secretaria
Nacional de Planificacion), se centralizaron los ingresos, se fortalecié el Servicio de
Rentas Internas (SRI), y se incrementd notablemente la inversion estatal en
infraestructura, especialmente en el @mbito de la educacion publica gratuita, la atencion
médica y la seguridad social. Estas medidas econdémicas estuvieron acompafiadas de

una amplia gama de politicas sociales (Gonzaga y Mufioz, 2023).

1.2 Presion fiscal

La presién fiscal, es entendida como la carga impositiva que recae sobre los
contribuyentes, siendo un elemento crucial en la gestion de riesgos fiscales. En el
contexto actual, las empresas se enfrentan a un entorno dinamico y cambiante siendo

la presion fiscal un factor que puede afectar, significativamente la capacidad para
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gestionar eficientemente sus obligaciones tributarias y, por ende, los riesgos asociados
(Caamal et al., 2019).

Wang (2018) expone que, en muchos paises, la presion fiscal ha ido en aumento
debido a la necesidad de financiar programas gubernamentales, cubrir déficits fiscales
y responder a crisis econémicas. Este escenario plantea desafios para las empresas,
gue deben equilibrar sus responsabilidades fiscales con la necesidad de mantener su
competitividad y rentabilidad.

Ecuador ha implementado reformas tributarias en el pasado para aumentar sus
ingresos fiscales. Estas reformas a menudo incluyen cambios en las tasas de impuestos
y la ampliacion de la base imponible. Ademas, se han introducido medidas para mejorar
la eficiencia y la transparencia en la recaudacién, asi como para combatir la evasion
fiscal y promover la equidad en el sistema tributario (Marquez et al., 2017).

La presion fiscal en Ecuador ha aumentado hasta el 19,4% del PIB, si se la
compara con el resto de los paises, se podria decir que sus ciudadanos estan sometidos
a una presion fiscal media-alta, ya que ocupa el puesto 54 del ranking de presion fiscal
(Bravo e Hidalgo, 2020).

La presidn fiscal a menudo surge cuando un gobierno enfrenta la necesidad de
financiar sus gastos publicos, ya sea para cubrir déficits presupuestarios, implementar
programas sociales o realizar inversiones en infraestructuras. La presencia de politicas
sociales y de bienestar puede influir en la incidencia de la presion fiscal al dirigir los
recursos hacia programas que beneficien a los grupos de bajos ingresos (Wang, 2018).

Si un pais tiene una deuda publica significativa, el gobierno puede aumentar la
presion fiscal para hacer frente a los pagos de intereses y amortizaciones de la deuda,
ademas las crisis economicas pueden llevar a un aumento de la presion fiscal. Los
gobiernos pueden aumentar los impuestos como medida para compensar la disminucion

de los ingresos fiscales debido a la recesion econémica, en algunos casos, los gobiernos
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recurren a aumentar los impuestos para financiar este incremento en el gasto (Caamal
etal., 2019).

Si la presion fiscal recae de manera desproporcionada en los contribuyentes de
bajos ingresos, esto podria contribuir a un aumento en la desigualdad econdémica, las
personas con menores recursos podrian experimentar mayores dificultades financieras,
mientras que aquellos con mayores ingresos podrian ver una menor proporcion de sus
ingresos gravada (Espinoza y Hoyos, 2019).

Ramirez et al. (2019), indican que corregir la incidencia de la presion fiscal puede
contribuir a una distribucion mas equitativa de la carga tributaria, ayudando a reducir las
brechas de ingresos y mejorar la equidad econémica. Una recaudacion de impuestos
mas eficiente y equitativa proporcionaria al gobierno los recursos necesarios para
fortalecer y mantener servicios publicos esenciales como educacion, salud e
infraestructura. La equidad y la transparencia en el sistema tributario pueden fomentar
una mayor conformidad fiscal, ya que los contribuyentes pueden estar mas dispuestos
a cumplir con sus obligaciones tributarias cuando perciben que el sistema es justo.

Espinoza y Hoyos (2019) mencionan que se espera que los esfuerzos del
Gobierno ecuatoriano y la administracion tributaria logren encaminar el pais a practicas
antiabuso mundiales, esto con el fin de que se respeten los principios generales del

Derecho Tributario y se obtenga el equilibrio en la economia fiscal.

Los ingresos Fiscales

Se centran en la contabilizaciéon de los ingresos generados por contratos con
clientes y no aborda directamente la tributacion o los aspectos fiscales relacionados con
eso0s ingresos. La norma proporciona principios contables para el reconocimiento, la
medicioén y la presentacion de los ingresos en los estados financieros, pero no incluye
pautas especificas sobre coémo tratar los aspectos fiscales de esos ingresos. (Guevara,

2021).
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Como menciona Tapia y Alvarado (2018), la forma en que se reconocen los
ingresos en los estados financieros puede tener implicaciones fiscales. Los ingresos
contables pueden diferir de los ingresos fiscales debido a diferencias en el momento del
reconocimiento o en las bases de medicidn utilizadas para calcular los ingresos. Por lo
tanto, las entidades deben considerar las implicaciones fiscales al aplicar la NIIF 15y
pueden necesitar ajustes para fines fiscales segun las regulaciones fiscales locales.

La falta de ingresos fiscales adecuados podria afectar la capacidad del gobierno
para proporcionar servicios publicos y programas sociales. Esto podria conducir a una
reduccion en la calidad y disponibilidad de servicios como educacion, salud e
infraestructura. Si la recaudacion de impuestos no es suficiente para cubrir los gastos
gubernamentales, esto podria dar lugar a un aumento en la deuda publica la cual podria
generar preocupaciones sobre la solvencia fiscal y financiera del pais (Monterrey y
Santos, 2022).

Los costos y gastos fiscales.

Son los desembolsos econdmicos que una entidad, ya sea una empresa o un
individuo, incurre para cumplir con sus obligaciones tributarias ante el gobierno. Estos
costos y gastos pueden incluir el pago de impuestos sobre la renta, impuestos sobre
bienes y servicios, contribuciones a la seguridad social y otros tributos requeridos por la
ley. Ademas del mero pago de impuestos, los costos y gastos fiscales también abarcan
los recursos invertidos en la gestion tributaria, como la contratacion de profesionales
fiscales, la preparacién de documentacién requerida por la autoridad fiscal, y los costos
asociados con el cumplimiento de regulaciones fiscales en constante evolucion
(Grageola et al., 2020).

Para Rodriguez y Velazquez (2021), los costos y gastos fiscales representan el
precio que se paga por la participacion en el sistema tributario, tanto en términos de

recursos financieros directos como de esfuerzos administrativos.
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Segun Martinez et al. (2020), Los costos y gastos fiscales son los desembolsos
y recursos econdmicos utilizados por una empresa para cumplir con sus obligaciones
tributarias y regulatorias. Estos incluyen el pago de impuestos, tasas, contribuciones
especiales, multas, intereses por pagos tardios, y otros gastos necesarios para
mantener la conformidad con las normativas fiscales y legales. Estos desembolsos
afectan la estructura financiera de la empresa y son esenciales para su funcionamiento
dentro del marco legal establecido.

El Impuesto a la renta.

Como menciona Moreno & Palacios (2021), el impuesto a la renta es un tributo
gue grava los ingresos obtenidos por personas naturales, empresas, y otras entidades,
sobre la base de sus ganancias o beneficios econdmicos. En muchos paises, este
impuesto es una fuente importante de ingresos para el gobierno y se utiliza para financiar
gastos publicos, programas sociales, infraestructura, entre otros.

En el caso especifico de Ecuador, el impuesto a la renta es uno de los principales
tributos que contribuyen a los ingresos del Estado. En este contexto se aplica tanto a
personas naturales como a empresas, gravando los ingresos obtenidos dentro del
territorio ecuatoriano, asi como los ingresos generados por ciudadanos ecuatorianos en
el extranjero. La administracion y recaudacion de este impuesto en Ecuador esta a cargo
del Servicio de Rentas Internas (SRI), el cual establece los procedimientos para su
cumplimiento. Los ingresos recaudados a través del impuesto a la renta en Ecuador son
utilizados para financiar diversos programas y servicios publicos, asi como para cubrir
gastos de infraestructura y desarrollo econémico y social. (Ulloa y Diaz, 2021).

La conciliacién tributaria

es un proceso mediante el cual se comparan los registros contables de una
empresa con las declaraciones y obligaciones fiscales presentadas ante la autoridad
tributaria. Segun Bailon y Mena (2022), el objetivo principal de la conciliacién tributaria

es garantizar que la informacion financiera reflejada en los libros contables de la
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empresa coincida con la informacién reportada a las autoridades fiscales, asegurando
asi el cumplimiento de las obligaciones tributarias.

La conciliacion tributaria, en el contexto de las Normas Internacionales de
Informacion Financiera (NIIF), se basa en la diferencia entre los resultados contables y
los resultados fiscales de una entidad. Las NIIF requieren que las entidades preparen
estados financieros de acuerdo con los principios contables establecidos en las normas,
lo que puede resultar en diferencias temporales o permanentes entre l0s ingresos,
gastos, activos y pasivos reconocidos contablemente y aquellos reconocidos a efectos
fiscales (Cedillo y Alvarez, 2020).

Las diferencias temporarias

son discrepancias entre los valores contables y fiscales de los activos y pasivos
de una empresa que surgirdn en un periodo impositivo y se revertirdn en periodos
fiscales futuros. Estas discrepancias pueden ser temporales porque afectan a los
impuestos en un momento, pero no necesariamente tendran un impacto permanente en
los impuestos a pagar en el futuro (Ulloa y Diaz, 2021).

En el ambito de la conciliacién tributaria, como menciona Céardenas y Torres
(2020), las diferencias temporarias tienen un papel crucial al influir en el célculo del
impuesto diferido de una empresa. Esto se refiere a cuanto impuesto pagara en el futuro
basado en las discrepancias entre los registros contables y fiscales. Por ejemplo, si una
empresa usa diferentes métodos de depreciacién, como acelerada para fines fiscales y
lineal para fines contables, puede haber una discrepancia temporal en la cantidad de
depreciacion reclamada en un periodo fiscal dado. Esta discrepancia se ajustara en el
futuro cuando los registros contables y fiscales se equiparen, lo que afectara el impuesto
diferido de la empresa.

Las diferencias temporarias en fiscalidad surgen debido a las discrepancias entre

el tratamiento contable y el tratamiento fiscal de ciertos ingresos y gastos. Estas
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diferencias temporarias pueden dar lugar a activos o pasivos por impuestos diferidos en
los estados financieros (Lozano, 2018).

A continuacion, se presentan en la tabla 2 algunos tipos comunes de
operaciones que generan diferencias temporarias, y un resumen detallado en el

tratamiento contable y fiscal de varias operaciones que generan diferencias temporarias:

Tabla 2

Tipos comunes de operaciones que generan diferencias temporarias

Tipo de Operacion

Tratamiento Contable

Tratamiento Fiscal

Depreciaciéon de activos
fijos
Provisiones y

contingencias

Ingresos diferidos

Gastos prepagados

Deterioro de activos

Arrendamientos

Inversiones en
subsidiarias, asociadas y

negocios conjuntos

Método lineal, unidades de
produccién, entre otros
Reconocimiento segun
principios contables
(provisiones para deudas
incobrables, litigios, etc.)
Reconocimiento cuando se
devengan

Amortizaciéon a lo largo del
tiempo en el que se reciben
los beneficios
Reconocimiento cuando el
valor en libros de un activo
excede su valor recuperable
Clasificacion como
operativos 0 financieros,
afectando el registro en los
estados financieros
Aplicacion de métodos de
participacion, consolidacién

proporcional, entre otros

Depreciacion acelerada

segun normativas fiscales
especificas
No deducible fiscalmente

hasta que se realice el pago
efectivo

Reconocimiento cuando se
cobran
Deducibles en el periodo en

el que se incurren.

No reconocido hasta que el

activo sea vendido o
eliminado.

Tratamiento fiscal diferente,
especialmente en el
reconocimiento de ingresos y
gastos
Dividendos y otras
distribuciones pueden tener

tratamiento fiscal diferente

Nota: Adaptado de Las diferencias temporarias segun la NIC 12 y su impacto en la

determinacion del impuesto a la renta en las empresas del sector industrial del Per(: caso

empresa e&m moore s.a.c. — lima 2017”7, por L. Lozano, 2017, https://acortar.link/L90OIrz


https://acortar.link/L9Olrz
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El impuesto causado

Es el impuesto que una empresa debe pagar al Estado basado en sus ganancias
imponibles segun las normativas fiscales vigentes. Se calcula multiplicando el ingreso
imponible (utilizando las reglas y deducciones establecidas por la legislacién fiscal) por
la tasa impositiva correspondiente (Baidal et al., 2020).

Como menciona Cedillo & Alvarez (2020), este impuesto causado es una parte
fundamental de la conciliacion tributaria, ya que muestra la obligacion tributaria de la
empresa antes de tener en cuenta cualquier ajuste o crédito fiscal. Es importante tener
en cuenta que el impuesto causado puede diferir del impuesto efectivamente pagado
debido a diversos factores, como créditos fiscales, diferencias temporarias, entre otros.

Cérdova y Molina (2016), menciona que el impuesto causado es aquel que se
devenga y se paga basado en la renta imponible del periodo fiscal actual, calculado
segun las leyes fiscales vigentes. A continuacion, se hace énfasis en la tabla 3 la cual
indica los tipos de operaciones que generan impuesto causado y como se tratan tanto

contable como fiscalmente:

Tabla 3

Tipos comunes de operaciones que generan Impuesto causado

Tipo de Operacién

Tratamiento Contable

Tratamiento Fiscal

Ingresos operacionales

Ventas de activos

Ingresos financieros

Gastos operativos

Amortizacion y
depreciacion

Ganancia 0 pérdida
reconocida al momento de
la venta

Reconocidos cuando se
devengan

Reconocidos cuando se
incurren

Reconocidos cuando se
devengan o se perciban,
segun normativa fiscal
Ganancia 0o  pérdida
includa en la renta
imponible

Reconocidos cuando se
devengan o se perciban,
segun normativa fiscal

Deducibles cuando se
incurren, si son necesarios
y usuales
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Gastos financieros

Provision para impuestos

Dividendos recibidos

Pagos anticipados de
impuestos

Retenciones de impuestos

Amortizacion y
depreciacién

Reconocidos cuando se
incurren

Reconocida en el ejercicio
fiscal correspondiente
Reconocidos cuando se

devengan

Registrados como activos
hasta su aplicacion

Registradas como pasivos
hasta su pago

Reconocidas
politicas contables

segun

Deducibles cuando se
pagan, con posibles
limitaciones

Base para el calculo del
impuesto causado.

Pueden estar sujetos a
retenciones o0 exenciones
segun normativa fiscal

Aplicados contra el
impuesto causado en el
periodo fiscal

Reconocidas como parte
del impuesto causado en
el periodo fiscal

Deducibles segun las
tasas y métodos
permitidos por la ley fiscal

Nota: Adaptado de guia para contribuyentes SRI, “Consulta de Impuesto a la Renta causado, ISD y otros

regimenes”.2017, https://acortar.link/ZGnYsx

La tabla 3, resume las operaciones que comunmente generan el impuesto

causado y reflejan cobmo se manejan en términos contables y fiscales para determinar
la cantidad de impuesto que se debe pagar en un periodo fiscal.

El impuesto diferido

Segun Cedillo y Alvarez (2020), el impuesto diferido en la conciliacion tributaria
permite a la empresa ajustar sus estados financieros para reflejar con precision la
situacion fiscal, el cual es esencial para garantizar la precisién y transparencia en la
presentaciéon de informes financieros y fiscales de una empresa, cumplir con los
requisitos normativos y permitir una planificacién fiscal efectiva.

En la conciliacién tributaria es una parte importante que refleja las discrepancias
temporales entre los registros contables y fiscales de una empresa. Estas discrepancias

pueden surgir por diferencias en la manera en que se reconocen los ingresos, los gastos
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y otros elementos financieros para fines contables y fiscales. El impuesto diferido se
calcula para mostrar como estas diferencias afectaran los impuestos que la empresa
pagard en el futuro. Silas diferencias resultan en un mayor impuesto a pagar en el futuro,
se registra un pasivo por impuestos diferidos. Por otro lado, si resultan en un menor
impuesto a pagar en el futuro, se registra un activo por impuestos diferidos (Bailon y
Mena, 2022).

Ademads, Soto y Grisales (2019) menciona que el impuesto diferido surge debido
a las diferencias temporarias entre la base contable y fiscal de activos y pasivos. Estas
diferencias generan pasivos o activos por impuestos diferidos que reflejan el impacto
fiscal futuro de dichas diferencias.

A continuacion, se proporciona la tabla 4 con los tipos de operaciones que
generan el impuesto diferido y como se tratan tanto contable como fiscalmente. Las
diferencias temporarias entre la contabilidad y la fiscalidad pueden generar impuestos
diferidos, que reflejan las obligaciones o beneficios fiscales futuros derivados de estas
discrepancias.

Tabla 4

Tipos comunes de operaciones que generan Impuesto diferido

Tipo de Operacion Tratamiento Tratamiento Fiscal Impacto en
Contable Impuesto Diferido

Depreciacion de Método lineal, Depreciacién Diferencia en la

activos fijos unidades de acelerada segun depreciacion
produccion, entre normativas fiscales acumulada genera
otros especificas pasivo 0 activo

diferido

Provisiones y Reconocimiento No deducible Genera un activo por

contingencias segun principios fiscalmente hasta que impuesto diferido
contables se realice el pago

(provisiones para efectivo
deudas incobrables,

litigios, etc.)
Ingresos diferidos Reconocimiento Reconocimiento Genera un pasivo
cuando se devengan. cuando se cobran. por impuesto

diferido.
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Gastos prepagados

Deterioro de activos

Arrendamientos

Inversiones en
subsidiarias,
asociadas y negocios
conjuntos

Instrumentos
financieros derivados

Amortizacion a lo
largo del tiempo en el
que se reciben los
beneficios
Reconocimiento
cuando el valor en
libros de un activo

excede su valor
recuperable

Clasificacibn  como
operativos o]
financieros,

afectando el registro
en los estados
financieros

Aplicacion de
métodos de

participacion,
consolidacion

proporcional, entre
otros

Cambios en el valor
razonable
reconocidos en

resultados o en el
patrimonio neto

Deducibles en el
periodo en el que se
incurren

No reconocido hasta
que el activo sea
vendido o eliminado

Tratamiento fiscal
diferente,

especialmente en el
reconocimiento de

ingresos y gastos

Dividendos y otras
distribuciones

pueden tener
tratamiento fiscal
diferente

Tratamiento fiscal
diferente, afectando
el reconocimiento de
ingresos 0 gastos
derivados

Genera un pasivo
por impuesto diferido

Genera un activo por
impuesto diferido

Genera activos o0
pasivos por
impuestos diferidos

Genera pasivos por
impuestos diferidos

Genera activos o0
pasivos por
impuestos diferidos

Nota: Adaptado de “Impuestos diferidos ecuatorianos”, por DELTECH SMSAUDITORES, 2018,

https://acortar.link/sLSdbE

13

Riesgos fiscales

Los riesgos fiscales son las posibles contingencias y exposiciones que una

empresa enfrenta en relacion con su cumplimiento de las obligaciones fiscales y el

riesgo de disputas o sanciones por parte de las autoridades tributarias. Estos riesgos

pueden surgir por diversas razones, como interpretaciones erroneas de las leyes

fiscales, préacticas contables cuestionables, cambios en la legislacion tributaria,

discrepancias en la aplicacion de los impuestos, entre otros factores (Galindo y Lorenzo,

2023).

Los riesgos fiscales pueden abarcar una amplia gama de aspectos, incluyendo

la determinacién de la base imponible, la clasificacion de ingresos y gastos, la aplicacion

de incentivos fiscales, la presentacion de declaraciones tributarias, entre otros. Estos
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riesgos pueden tener consecuencias financieras significativas, como multas, intereses
y costos legales, asi como impactar la reputaciéon y la imagen de la empresa.

Como menciona Galindo (2023), es crucial para las empresas identificar, evaluar
y gestionar adecuadamente los riesgos fiscales mediante la implementacién de politicas
y controles internos efectivos, el asesoramiento profesional especializado y el
cumplimiento riguroso de las normativas fiscales aplicables. Los riesgos fiscales pueden
clasificarse de la siguiente forma:

¢ Riesgos operativos: Estos riesgos estan relacionados con los procesos
internos de la empresa, como la presentacién incorrecta de declaraciones
fiscales, errores en los calculos de impuestos, deficiencias en los
controles internos, entre otros.

e Riesgo de cumplimiento: Se refieren al riesgo de no cumplir con las
leyes y regulaciones fiscales aplicables. Esto puede incluir el
incumplimiento de plazos de presentacion de declaraciones, omisién de
pagos de impuestos, falta de retencién de impuestos, entre otros.

e Riesgos estratégicos: Estos riesgos estan relacionados con decisiones
estratégicas de la empresa que pueden tener implicaciones fiscales
significativas, como reestructuraciones empresariales, fusiones vy
adquisiciones, inversiones en el extranjero, entre otros.

e Riesgo de planificacion fiscal: Se refieren al riesgo asociado con
estrategias de planificacion fiscal agresivas que pueden ser cuestionadas
por las autoridades fiscales. Esto incluye el uso de lagunas fiscales,
practicas de elusion fiscal, interpretaciones creativas de la ley fiscal, entre
otros.

e Riesgos externos: Estos riesgos estan relacionados con factores

externos que pueden afectar la situacion fiscal de la empresa, como
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cambios en la legislaciéon fiscal, interpretaciones de las autoridades
fiscales, litigios fiscales con terceros, entre otros.

La identificacion y gestion efectiva de estos diferentes tipos de riesgos fiscales
es fundamental para garantizar el cumplimiento normativo y evitar consecuencias
financieras y reputacionales adversas para la empresa.

Un estudio realizado por Delgado y Lopez (2021), menciona que es fundamental
gue las empresas comprendan y gestionen adecuadamente los riesgos fiscales para
garantizar el cumplimiento de las obligaciones tributarias y proteger su reputacion y
estabilidad financiera. Esto puede implicar la implementacion de controles internos
sélidos, la contratacion de asesores fiscales expertos y la adopcién de préacticas de
transparencia y cumplimiento rigurosas.

El estudio realizado por Galindo (2023), que abarca los riesgos fiscales en
América Latina detalla que los riesgos fiscales se determinan mediante un proceso de
evaluacion exhaustiva de la situacion fiscal de una empresa. Este proceso implica varias
etapas:

e Andlisis de la situacion fiscal actual: Se revisan los registros contables,
declaraciones de impuestos, politicas fiscales internas y cualquier otro
documento relevante para comprender la situacion fiscal actual de la
empresa.

¢ Identificacién de areas de riesgo: Se identifican las areas donde pueden
surgir riesgos fiscales, como inconsistencias en la presentacion de
declaraciones de impuestos, interpretaciones ambiguas de la ley fiscal,
transacciones complejas, entre otros.

e Evaluacion de riesgos potenciales: Se evalla la probabilidad de que
ocurran los riesgos identificados y el impacto que podrian tener en la

empresa en términos financieros, legales y reputacionales.
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e Priorizacion de riesgos: Se priorizan los riesgos identificados segun su
gravedad y la probabilidad de ocurrencia. Esto permite a la empresa
centrarse en abordar los riesgos mas criticos primero.

e Desarrollo de estrategias de mitigacion: Se desarrollan estrategias y
acciones especificas para mitigar los riesgos identificados. Esto puede
incluir la implementacion de controles internos mejorados, la revision de
politicas y procedimientos fiscales, la obtenciébn de asesoramiento
profesional, entre otros.

e Monitoreo continuo: Se establecen mecanismos de monitoreo continuo
para supervisar la efectividad de las estrategias de mitigacién y para
detectar cualquier nuevo riesgo que pueda surgir en el futuro.

Al llevar a cabo este proceso de determinacion de riesgos fiscales de manera
sistematica y proactiva, las empresas pueden identificar y abordar los riesgos
potenciales antes de que se conviertan en problemas significativos. Esto ayuda a
garantizar el cumplimiento normativo y a proteger los intereses financieros y
reputacionales de la empresa (Galindo, 2023).

Los riesgos fiscales deben ser identificados de manera continua a lo largo del
ciclo operativo de una empresa, es fundamental considerar los posibles riesgos fiscales
asociados con las decisiones estratégicas, como expansion a nuevos mercados,
adquisiciones, reestructuraciones, entre otros (Martinez, 2021).

Antes de llevar a cabo cualquier transaccion importante, como fusiones,
adquisiciones, ventas de activos, es importante identificar los riesgos fiscales
potenciales asociados con dichas transacciones y evaluar su impacto en la situaciéon
fiscal de la empresa, ademas cuando se producen cambios en las leyes fiscales

relevantes, ya sea a nivel nacional o internacional, es importante evaluar como estos
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cambios pueden afectar la situacion fiscal de la empresa y qué medidas deben tomarse
para mitigar los riesgos asociados.

Segun Castafieda (2022), antes de preparar y presentar las declaraciones de
impuestos, es importante revisar cuidadosamente los registros contables y fiscales de
la empresa para identificar posibles discrepancias o errores que puedan dar lugar a
riesgos fiscales. Durante las auditorias fiscales internas o externas, es fundamental
identificar y abordar cualquier riesgo fiscal potencial que pueda ser identificado por los
auditores.

Un estudio realizado por Carmona y Ramos (2022), indica que la identificacion
de los riesgos fiscales debe ser un proceso continuo e integral que se lleve a cabo a lo
largo del afio fiscal de una empresa, con especial atencion a momentos claves como la
planificacion fiscal anual, transacciones comerciales importantes, cambios en la
estructura organizativa y cambios en la legislacion, esto con el objetivo de optimizar la
situacion fiscal, reducir costos, gestionar la reputacién, tomar decisiones informadas y
planificar estratégicamente para el éxito a largo plazo de la empresa.

Los riesgos fiscales representan una serie de desafios para una empresa, pero
abordarlos de manera efectiva puede generar beneficios significativos en términos de
cumplimiento normativo, reputacién, gestiébn financiera y toma de decisiones
estratégicas (Merino, 2021).

Carga tributaria de empresas

La carga tributaria de las empresas se refiere al total de impuestos que una
empresa debe pagar en relacién con sus ingresos, utilidades u otras bases imponibles.
Esta carga incluye todos los impuestos directos e indirectos que la empresa esta
obligada a pagar a las autoridades fiscales, como el impuesto sobre la renta, el impuesto
sobre el valor agregado (IVA), impuestos a la propiedad, impuestos a la némina, entre

otros (Costa y Ferreira, 2017).
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Segln Quishpe y Ayaviri (2021), la carga tributaria puede variar
significativamente segln el tipo de empresa, estructura legal, la ubicacién geografica,
las actividades comerciales y otros factores. Ademas, las empresas pueden estar
sujetas a diferentes regimenes fiscales y tratamientos tributarios segun la legislacién
fiscal vigente en cada pais.

Como manifiesta el estudio realizado por Pérez & Negrete (2023), la carga
tributaria es un factor importante a tener en cuenta en la gestion financiera de una
empresa, ya que puede afectar su rentabilidad, competitividad y capacidad para
reinvertir en el negocio. Por lo tanto, muchas empresas buscan optimizar su carga
tributaria mediante estrategias de planificacién fiscal legales y éticas, asi como
buscando incentivos fiscales y aprovechando deducciones y créditos tributarios

disponibles.

Segun un analisis realizado por la Camara de Industrias y Produccién (CIP)
basado en datos de la Superintendencia de Compafiias y el Banco Central del Ecuador
(BCE), la carga tributaria en Ecuador, que comprende impuestos, aranceles,
contribuciones a la seguridad social y utilidades, ha aumentado del 15,66% al 20,40%
del Producto Interno Bruto (PIB) entre 2007 y 2019. Las contribuciones tributarias de
empresas y ciudadanos también han experimentado un incremento significativo,
pasando de $ 7.988,8 millones a $ 22.1134,8 millones durante este periodo. Segun la
CIP, esta carga tributaria es elevada en comparacién con la de paises vecinos. Ademas,
el sector industrial se ve especialmente afectado por el pago de aranceles para importar
materias primas y bienes de capital, asi como por el impuesto a la salida de divisas
(ISD), que en muchos casos no se devuelve, lo que reduce la competitividad.

Por otro lado, un estudio realizado por Quispe & Ayaviri (2021), indica que es
relevante mencionar que a finales de 2019 se promulgé la Ley de Simplificacion y

Progresividad Tributaria, que introdujo reformas a varias leyes, incluyendo el Codigo
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Tributario ecuatoriano. Esta reforma detall6 una lista exhaustiva de los derechos de los
contribuyentes, reconociendo que tanto personas naturales como juridicas tienen ciertos
derechos y obligaciones para cumplir con sus deudas tributarias, de acuerdo con lo
establecido en el Codigo Tributario ecuatoriano.

Como ejemplo se puede citar que, en los uUltimos afios, la industria automotriz de
Ecuador ha enfrentado desafios en la produccién de vehiculos ensamblados debido a
la reduccién de aranceles en las importaciones. La alta cantidad de vehiculos
importados a precios competitivos esta afectando la produccion nacional. Esto ha
llevado a la necesidad de competir a precios mas bajos y encontrar formas de reducir
costos. En 2020, Ecuador experimentd grandes pérdidas debido a la pandemia de
COVID-19, y la industria automotriz no fue una excepcién, con una reduccion de al
menos el 50% en las ventas en comparacion con el afio anterior. Los Vehiculos de
Utilidad Deportiva (SUV) fueron uno de los segmentos mas afectados, con una caida en
las ventas de casi un tercio a pesar de su alta participacién y crecimiento. Aunque el
impacto de la pandemia en los vehiculos ensamblados en Ecuador fue menos severo,
aln experimentaron una caida del 59% (Gliillin y Cardenas, 2022).

Por ejemplo, mediante la tabla 4 estableceremos un ejemplo hipotético de carga

tributaria de la “empresa XYZ S.A.” con las siguientes caracteristicas:

e Ingresos anuales: USD 5,000,000

e Costos y gastos deducibles: USD 3,000,000

e Activos totales: USD 8,000,000

¢ Empleados: 50 con un salario promedio mensual de USD 1,200
e Transferencias al exterior: USD 200,000

e Ventas de bienes y servicios gravados con IVA: USD 4,000,000

e Bienes de consumo especial vendidos (tabaco): USD 500,000
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e Vehiculos de la empresa: 5 vehiculos con un promedio de 10 afios de

antigiiedad

o Propiedades inmobiliarias: 2 inmuebles con un valor catastral total de USD

1,000,000

e Pagos a proveedores locales: USD 2,000,000

Tabla 5

Ejemplo Hipotético de calculo de carga tributaria de la “Empresa XYZ”

Tipo de Impuesto

Descripcion y Célculo

Monto (USD)

Impuesto a la Renta (IR)

Impuesto al Valor
Agregado (IVA)

Impuesto a la Salida de
Divisas (ISD)
Contribucién de
Sociedades

Impuesto a los Consumos

Especiales (ICE)

Aportes a la Seguridad

Social

Retenciones en la Fuente
(ISR)

Impuesto Ambiental a la
Contaminacion Vehicular
(IACV)

Patente Municipal

(Ingresos - Costos y gastos
deducibles) * 25%

Ventas de bienes y
servicios gravados * 15%
Transferencias al exterior *
5%

Activos totales * 0.8%

Ventas de bienes de
consumo especial (tabaco)
* tasa correspondiente
(supongamos 50%)
(Salario promedio mensual
* empleados * 12 meses) *
11.15%

Pagos a proveedores
locales * 1.75%
Supongamos un promedio
de USD 100 por vehiculo
por afio

Supongamos un valor
anual de USD 500 por

operacién comercial

(5,000,000 - 3,000,000) *
0.25 = 500,000
4,000,000 *0.12 =
480,000

200,000 * 0.05 = 10,000

8,000,000 * 0.008 =
64,000
500,000 * 0.50 = 250,000

(1,200 *50 *12) * 0.1115
= 80,460

2,000,000 *0.0175 =

35,000
5*100 =500

500
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Impuesto Predial Supongamos una tasa del 1,000,000 * 0.0025 =
0.25% sobre el valor 2,500

catastral de los inmuebles

Nota: llustracion de un ejemplo hipotético basado en las tasas y normativas vigentes, aplicando

estas a una empresa ficticia, por L. Rizzo, 2024

Tabla 6

Ejemplo Hipotético de resumen de carga tributaria de la “Empresa XYZ’:

Tipo de Impuesto Monto (USD)
Impuesto a la Renta (IR) $500,000
Impuesto al Valor Agregado (IVA) $480,000
Impuesto a la Salida de Divisas (ISD) $10,000
Contribucion de Sociedades $64,000
Impuesto a los Consumos Especiales $250,000
(ICE)

Aportes a la Seguridad Social $80,460
Retenciones en la Fuente (ISR) $35,000
Impuesto Ambiental a la Contaminacion $500
Vehicular (IACV)

Patente Municipal $500
Impuesto Predial $2,500
Total, Carga Tributaria $1,423,960

Nota: llustracién de un ejemplo hipotético basado en las tasas y normativas vigentes, aplicado a
una empresa ficticia.

La Tabla 6 ilustra como una empresa en Ecuador puede enfrentar diversos
impuestos y contribuciones que, en conjunto, constituyen su carga tributaria total. La
empresa ficticia "Empresa XYZ S.A." tendria una carga tributaria anual total de USD

1,423,960 basada en las suposiciones y tasas aplicadas.
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La Tabla 7 muestra los datos para las tres provincias con mayor volumen de
ventas en el pais en el afio 2021

Tabla 7.

Ventas provinciales 2021 (USD millones).

Provincia Azuay Guayas Pichincha Otras

Afios 2021 2022 2021 2022 2021 2022 2021 2022

Total, Domicilio 8249 9707 60899 72567 71680 85235 30994 38755
Fiscal

Total, Hecho 8383 9840 60605 72769 62481 74553 40353 49102
Econémico

Nota: Adaptado de Recaudacién por hecho econémico 2021-2022 comprobantes electrénicos,

SRI, 2021. http://www.sri.gov.ec/

A partir del andlisis de las ventas, es factible estimar la recaudacion provincial
por hecho economico para los afios fiscales 2021 y 2022. Este ejercicio abarco la
recaudacion total, el impuesto a la renta (IR) y el impuesto al valor agregado (IVA). De
los resultados obtenidos, se destaca que Pichincha es la provincia que experimenta la
mayor redistribucion absoluta de los recursos recaudados segun el domicilio fiscal. En
2021, se estima que mas de USD 1.236 millones de impuestos se habrian generado en
otras provincias del pais, cifra que aumenté a USD 1.553 millones en 2022.

En consecuencia, la recaudacién de otras provincias muestra un incremento.
Guayas y Manabi se destacan como las que experimentan la mayor reasignacion
absoluta. Sin embargo, son las provincias amazonicas las que reciben la mayor
redistribucion relativa, principalmente debido a las actividades petroleras. Por ejemplo,
para 2022, se estima un aumento del 225% en la recaudacién de Sucumbios, pasando
de USD 35 millones a USD 114 millones por hecho econémico, y un incremento del
318% en Orellana, con una recaudacién que aumenta de USD 39 millones a USD 163

millones (SRI, 2021)


http://www.sri.gov.ec/
http://www.sri.gov.ec/
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Estos resultados de la recaudacion por hecho econdémico, que ofrecen una
aproximacién de la generacion de los recursos tributarios segun el esfuerzo fiscal y la
actividad econdémica de cada provincia, se presentan detalladamente a continuacion,
abarcando la recaudacion total, la recaudacion por impuesto a la renta y la recaudacion
del impuesto al valor agregado (IVA), tanto de operaciones internas como de
importaciones (SRI, 2021).

Segun las estadisticas emitidas por la pagina oficial del SRI muestra los datos
detallados en la siguiente tabla:

Tabla 8

Informe anual de Recaudacion por hecho econémico

Afio Impuesto a IVA ICE ISD Otros TOTAL
la Renta impuestos

2024 $ 1505 $ 2101 $ 221 $ 247 $ 459 $ 4533

2023 $ 1354 $ 2113 $ 217 $ 279 $ 557 $ 4519

Variacion 11.20% -0.5% 1.7% -11.15% -17.60% 0.31%

Nota: Adaptado de Recaudacion por hecho econémico 2021-2022 comprobantes electrénicos,

por SRI,2023 https://acortar.link/xkGxgw

1.4 Revision empirica de la presiéon y riesgos fiscales de las empresas

Las empresas en Ecuador enfrentan una carga tributaria significativa debido a la
complejidad del sistema impositivo y a la alta tasa impositiva en comparacion con otros
paises de la region. Esta carga puede afectar la rentabilidad y la competitividad de las
empresas, asi como su capacidad para invertir y crecer. Se ha destacado la importancia
del cumplimiento normativo en un entorno fiscal complejo como el ecuatoriano. Las
empresas deben enfrentar desafios para comprender y cumplir con las regulaciones
fiscales, lo que puede aumentar los riesgos de sanciones y multas por incumplimiento
(Ledesma, 2021).

Las reformas fiscales implementadas en los Ultimos afios, como la Ley de

Simplificacion y Progresividad Tributaria, han generado presion adicional sobre las
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empresas para adaptarse a los cambios en las regulaciones fiscales y ajustar sus
estrategias fiscales y operativas en consecuencia, ademas se ha observado un aumento
en las auditorias fiscales por parte de las autoridades tributarias, lo que ha aumentado
los riesgos de enfrentar revisiones exhaustivas y posibles disputas fiscales para las
empresas (Tigrero et al., 2022).

La literatura sobre la presion y los riesgos fiscales de las empresas en Ecuador
durante los dltimos afios destaca los desafios asociados con la carga tributaria, el
cumplimiento normativo, las reformas fiscales, las auditorias fiscales, el impacto de la
pandemia, entre otros aspectos (Castafieda, 2022).

Un estudio realizado por Ceballos (2023), con el tema “Impacto del conflicto de
agencia en la presion fiscal de las empresas ecuatorianas pertenecientes al sector textil
afio 2023” tiene por objetivo determinar si la existencia de conflicto de agencia en las
empresas del sector textil ecuatoriano influye en la presién fiscal soportada por las
firmas, en el periodo 2017 — 2021. Los resultados obtenidos evidencian que las
empresas del sector textil con gerencia independiente (CA) presentan menor presion
fiscal en promedio en comparacion con aquellas que comparten propiedad (NCA). Sin
embargo, las diferencias obtenidas en los resultados no son estadisticamente
significativas.

En resumen, el conflicto de agencia es un concepto clave en la teoria econémica
y organizacional, que describe una situacion en la que los intereses del principal y del
agente no coinciden completamente. Segun Liy Zuo (2020), entender este concepto es
crucial para disefiar estructuras organizativas efectivas, establecer incentivos y
controles adecuados para mitigar el riesgo de conflictos de intereses. Sin embargo, este
trabajo no solo aborda el conflicto de agencia, sino también su impacto en la presion
fiscal que enfrentan las empresas ecuatorianas del sector textil.

Un estudio realizado por Carrizo (2021) con el tema “Analisis y aplicacion de

herramientas tributarias orientadas a disminuir la presion fiscal en la empresa A.J & J.A
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REDOLFI S.R.L” en este estudio consta el analisis de las cuentas tributarias y los
beneficios y herramientas a los que podia acceder a fin de detectar y evaluar alternativas
para mejorar esta situacion. Los resultados obtenidos en la investigacion confirman los
beneficios de implementar este enfoque en la empresa en cuestién, asi como en otras
instancias similares, su uso ha resultado en una reduccion de los costos fiscales
mediante una optimizacion legal y legitima de la carga tributaria, lo que a su vez ha
mejorado la capacidad de tomar decisiones sobre la gestion tributaria.

Esto permite a las empresas anticipar sus costos fiscales y evaluar los beneficios
fiscales disponibles, lo que puede generar ahorros al disminuir los pagos fiscales.
Ademas, facilita una administracién adecuada para evitar multas e intereses por retrasos
u omisiones (Castafieda, 2022).

La planificacion fiscal implica optimizar la carga tributaria que los contribuyentes
deben afrontar, aprovechando las deducciones y los beneficios fiscales que establece
la ley. Las estrategias desarrolladas a partir de esta planificacién tienen como objetivo
principal la reduccion de la deuda tributaria a mediano y largo plazo, respetando siempre
el marco legal y evitando el abuso de formas juridicas (Contreras Gomez, 2016).

En este sentido, Garcia (2011) sefala que la planificacién fiscal es una
herramienta valiosa que, a través del asesoramiento profesional, permite al
contribuyente proyectar sus inversiones en tiempo y espacio, facilitando la eleccion de
la alternativa mas favorable para minimizar la carga tributaria dentro de los limites
legales. Esta reduccion puede lograrse mediante la aplicacidén de leyes especificas para
una zona o actividad determinada, o a través de criterios contables, financieros, legales
u otros.

Con la implementacién de un plan tributario en la empresa A.J & J.A REDOLFI
S.R.L, se busca alcanzar un ahorro en los costos fiscales mediante la optimizacion de
la carga tributaria. Esto se logrard mediante un seguimiento adecuado del calendario

fiscal y el control de los plazos de vencimiento para evitar multas e intereses. Ademas,
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se considerard la opcién de venta y reemplazo para la adquisicion de activos, y se
adherir al régimen de pequefias y medianas empresas mediante el certificado MiPyme.
Esta estrategia permitira a la empresa postergar o reducir su carga tributaria,
proporcionando informacién valiosa para la toma de decisiones y la planificacién de los
costos fiscales. Asimismo, contribuira a mejorar la competitividad de la empresa al
reducir los costos sin que esto se refleje en los precios (Jiménez, 2020).

Valencia (2022), realiza un analisis de la presion fiscal y la planificacion para el
desarrollo econdmico de las PYMES y Grandes Empresas en el sector comercial de la
ciudad de Guayaquil durante el periodo 2018-2021, el estudio de campo revela que los
empresarios experimentan una alta presion tributaria en el sector, lo que indica que, a
pesar de la aplicacion de impuestos, no se observa una mejora en las practicas dentro
del sector, en virtud de lo anteriormente expuesto la investigacion se enfoca en el
comportamiento del sector comercial frente a la presion fiscal basado en una adecuada
planificacién tributaria y su efecto en el desarrollo del sector.

En este estudio, se observa que la evolucién tributaria en el sector comercial ha
mostrado una tendencia a la baja. Esto se debe a los incrementos en los impuestos, los
cuales han tenido un impacto significativo en las PYMES, la implementacién de la ley
solidaria, que limita la demanda en el mercado al percibirse productos de mayor valor,
asi como las salvaguardas, también han contribuido a este efecto negativo.

De igual forma se da a conocer que la presion fiscal incide de forma directa en
el desarrollo del sector, se propone estructura una planificacién tributaria, la se pueda
generar estrategias que coadyuven el desarrollo del sector encaminado a la
sostenibilidad y por ende el crecimiento econémico del pais.

El estudio de Rivera (2020) sobre la evasion fiscal en Ecuador identifica factores
gue llevan a los contribuyentes a evadir impuestos, afectando la recaudaciéon publica y
generando preocupaciones para la Administracion Tributaria. El ensayo se divide en tres

partes: la primera analiza definiciones y causas de evasion fiscal, comparando tasas e
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inflaciébn con otros paises latinoamericanos; la segunda presenta un estudio de caso
para evaluar practicas tributarias en una empresa ecuatoriana; y la tercera ofrece
conclusiones y recomendaciones para enfrentar este problema.

Se sugiere que el Estado implemente nuevas estrategias para combatir la
evasion fiscal en las empresas. Esto podria lograrse mediante una mayor transparencia
en el sistema tributario, la promocion de la conciencia tributaria a través de campafas
publicitarias, o la simplificacién de las normativas fiscales vigentes en Ecuador. Ademas,
se recomienda que las empresas consideren la implementacién de software contable
gue permita calcular de manera precisa el nivel de riesgo fiscal. Esto ayudaria a
establecer un control interno eficaz y a garantizar el cumplimiento adecuado de las

obligaciones tributarias (Avila, 2021).



43

Capitulo dos
Marco metodolégico
2.1 Disefio de investigacion

Como lo define Hernandez y Pascual (2018), la estructura del disefio de
investigacion es crucial para orientar el proceso cientifico hacia la consecucion de
objetivos especificos. Involucra la seleccién de métodos y técnicas, tanto cuantitativas
como cualitativas, que son necesarios para abordar las preguntas de investigacion. Este
proceso inicia con la fundamentacion teorica y un diagndéstico inicial, sigue con la
propuesta y aplicaciéon de acciones, y concluye con la validacién de los resultados.

En este sentido, la investigacion es de disefio no experimental, de acuerdo con
Arias y Corvino (2021), su principal caracteristica se basa en ser un método de estudio
en el que no se interviene ni se crean escenarios controlados para analizar sus efectos.
A diferencia de la investigacion experimental, que implica la manipulacién de las
variables independientes y la observacion de sus impactos en las variables
dependientes, la investigacibn no experimental se enfoca en observar y analizar
fendmenos tal como se presentan en su contexto natural.

Es una investigacion de tipo no experimental porque se analizan las variables tal
como se presentan, es también relevante mencionar que se analizé la informacion
financiera de los afios 2018 — 2022. En Base a la investigacién se analiz6 el apartado
de conciliacién tributaria del formulario 101 de la declaracion de impuestos a la renta por
cada afo de estudio.

2.2 Tipo de investigacién

El tipo de investigacién en una tesis se refiere al enfoque metodoldgico que se
emplea para llevar a cabo el estudio y alcanzar los objetivos propuestos. Este enfoque
determina la manera en que se recolectaran, analizaran e interpretaran los datos, y se
selecciona en funcién de la naturaleza de la pregunta de investigacion y los objetivos

del estudio (Nieto, 2018).
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Con la finalidad de poder alcanzar los objetivos que fueron establecidos para la
investigacion en cuestién, se han empleado varios métodos, incluyendo asi la
investigacion tipo descriptiva ademas de los estudios tipo bibliografico - documental. En
relacion con las implicaciones los métodos fueron seleccionados con la finalidad de
facilitar el proceso investigativo, encaminar de una manera adecuada el analisis
cientifico, ademas de asegurar un acercamiento directo al objeto de estudio.

En base a lo que menciona Nieto (2018), el tipo de investigacion descriptiva
centra en un estudio exploratorio a nivel inicial que busca reunir datos sobre las
caracteristicas, propiedades, aspectos o dimensiones de individuos, actores e
instituciones en procesos sociales, ademas involucra la recoleccién de datos para
probar hipotesis o responder preguntas acerca de la situacion actual de los sujetos en
cuestion. En base a lo que menciona, Ochoa y Yunkor (2019), un estudio descriptivo
define y caracteriza estos elementos sin intervenir o manipularlos, esta informacion
recopilada puede ser tanto cualitativa como cuantitativa.

La investigacién descriptiva no experimental es un tipo de investigacion que se
enfoca en observar, describir y documentar aspectos de una situacién o fenémeno tal
como ocurre naturalmente, sin manipular variables. Este enfoque permite a los
investigadores obtener una imagen detallada y precisa de las caracteristicas,
comportamientos, y condiciones de un grupo o evento especifico, segin menciona
Alban et al. (2020), es fundamental para entender y documentar fenémenos tal como
ocurren, proporcionando una base sélida de datos descriptivos que pueden informar la
toma de decisiones y orientar futuras investigaciones

Asimismo, esta investigacion busca una descripcion minuciosa Yy
contextualizada, sobre como la presion fiscal influye en la gestion de riesgos fiscales
dentro de las empresas ecuatorianas. El estudio se basa en informacion secundaria

proporcionada por organismos publicos, como la Superintendencia de Compaifiias.
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En base a lo antes mencionado, para el analisis respectivo de los datos se
utilizaron diversos métodos y técnicas de analisis descriptivo, incluyendo la evaluacién
de tendencias de la presidn fiscal, ademas de identificar patrones que sean de aspecto
comun en la gestién de riesgos en los diferentes sectores comerciales y empresariales.
De esta forma se permite tener una visibn mas amplia y a mayor profundidad que genera
la presion fiscal dentro de las empresas ecuatorianas.

2.3 Poblacion de estudio

Otzen y Manterola (2016), menciona que la poblacién de estudio consiste en un
grupo especifico de casos, bien definido, delimitado y accesible, que servird como base
para seleccionar la muestra que cumpla con ciertos criterios establecidos previamente.
Este grupo es considerado el centro del analisis y de él se extraen muestras con el fin
de que se recoja la mayor cantidad de datos representativos.

Para la realizacién de este caso, la poblacién de estudio considerada es de 45
empresas las cuales fueron generadas de la base de datos de la Superintendencia de
Compainiias, Valores y Seguros. En base a lo establecido a la primera variable que
corresponde a la presion fiscal, se levantaron los datos de los respectivos Estados
Financieros (conciliacion tributaria) del impuesto causado (casillero 850 formulario 101
IR), ademas de considerar los valores del total de los ingresos de las empresas del
sector G, de la provincia de Santa Elena.

Por otra parte, para la variable de riesgos fiscales se obtuvo el resultado de
ingresos, costos y gastos de los estados financieros respectivos de las empresas.

2.4 Instrumento y técnicas de analisis de informacién

Los instrumentos y métodos de analisis de la informacion son herramientas y
procedimientos empleados para recolectar, procesar, examinar e interpretar datos,
transformandolos en informacion valiosa para la toma de decisiones, la solucion de
problemas y la investigacién. Estos recursos incluyen desde dispositivos fisicos y

programas informaticos especializados hasta metodologias especificas que facilitan la
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identificacion de patrones, tendencias y la obtencién de conocimientos profundos a partir
de los datos obtenidos. El uso de estos instrumentos y técnicas es esencial en diversas
disciplinas, como las ciencias sociales, naturales, los negocios y la tecnhologia,
proporcionando una comprensién mas clara y precisa de los fendbmenos analizados.
(Tramullas,2020)

En base a lo antes mencionado, la técnica utilizada en cuestién fue la
observacion y las matrices constituyeron el analisis de la informacion. Asi desde el punto
de vista de la Torre y Gonzales (2020), las matrices proporcionan una manera
organizada y sistematica de representar datos, relaciones y decisiones, facilitando asi
el proceso de analisis y la toma de decisiones informadas en diversos campos.

Los datos recolectados fueron procesados y examinados utilizando software
informético, centrdndose especialmente en Microsoft Excel. Se emplearon métodos
estadisticos y técnicas descriptivas para analizar los datos y llegar a conclusiones
significativas de como la presion fiscal influye en la gestién de riesgos empresariales en
el Ecuador.

Ademas, los resultados se exhibieron mediante tablas de frecuencia y diversos
tipos de gréaficos, como gréaficos circulares y de barras. Este analisis se centré en los
estados financieros de las empresas ubicadas en el cantén G, provincia de Santa Elena,
desde 2018 hasta 2022. Se realizdé una comparacioén exhaustiva entre los distintos afios
para detectar tendencias y patrones relevantes.

Finalmente, se llevé a cabo un analisis minucioso y comprensible de los datos,
ofreciendo informacién importante que pueda apoyar la creacién de politicas fiscales
mas eficaces y mejorar la administracién de riesgos en las empresas de Ecuador.

2.5 Procesamiento de la informacion
Segun menciona Sanchez y Diaz (2021), el procesamiento de informacién

implica tomar datos recopilados previamente y transformarlos para crear informacién
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clara y valiosa, que se utilizard mas adelante en la toma de decisiones, cumpliendo asi
con los requisitos especificos de una empresa u organizacion.

Regaira y Garcia (2021), afirman que esta es la parte del proceso investigativo
gue consiste en realizar el procesamiento de los datos previamente obtenidos de la
poblacion escogida durante el trabajo de campo. Su finalidad es efectuar el andlisis de
acuerdo a los objetivos, hipétesis o preguntas de la investigacion, es fundamental que
el procesamiento de la informacién dependa de la colaboracion de varios componentes
esenciales, como el equipo electrénico (computador), el personal humano, los datos
originales y el software o sistema encargado de llevar a cabo dicho procesamiento.

Una vez recopilados los datos de las variables de los estados financieros de los
afios 2018 a 2022 de las empresas del sector A de la provincia de Santa Elena, se
procedi6 a realizar los siguientes procedimientos:

e Elaborar un andlisis tanto vertical como horizontal para identificar la
participacién y tendencia de la presion fiscal, asi como de las cuentas
relevantes que podrian ocasionar riesgos fiscales.

¢ Examinar las cuentas de ingresos y gastos de nivel 1 segun las variables
gue se van a evaluar.

e Utilizar las férmulas para calcular la presion fiscal.

e Comparar la informacion histérica de los diferentes sectores
empresariales durante los afios analizados.

¢ Identificar los riesgos fiscales de las empresas basandose en la variacién
de las cuentas y en el analisis horizontal realizado.

e Evaluar la probabilidad y el impacto del riesgo fiscal como bajo, medio o

alto.
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e Examinar e interpretar la base de datos en Excel sobre la composicion
de ingresos y gastos de las empresas ecuatorianas, asi como sobre la
presién y riesgos fiscales.

2.6  Areade estudio

La provincia de Santa Elena se encuentra en la region costera del Ecuador,
limitando al norte con la provincia de Guayas, al sur con la provincia de Manabi, y al
oeste con el Océano Pacifico. Su superficie es de aproximadamente 3,190 km2. La
capital de la provincia es Santa Elena, también conocida como La Libertad. Segun
estimaciones recientes, la poblacion de la provincia es de alrededor de 250,000
habitantes.

La economia de Santa Elena se basa principalmente en la agricultura, el turismo
y la pesca. La provincia cuenta con hermosas playas y sitios turisticos como Punta
Blanca y Salinas, que son destinos populares para el turismo nacional y extranjero.
Santa Elena es conocida por sus playas y sitios turisticos. Salinas, en particular, es una
de las ciudades mas populares y un importante destino turistico de la region. Ademas,
existen areas naturales y sitios histéricos que atraen a los visitantes, Instituto Nacional
de Estadistica y Censos del Ecuador (2019).

La provincia de Santa Elena aporta alrededor del 1.1% al Producto Interno Bruto
(PIB) del Ecuador. Hasta el censo mas reciente y datos disponibles, la provincia de
Santa Elena cuenta con una poblacion econ6micamente activa (PEA) de
aproximadamente 120,000 a 140,000 personas, Banco Central del Ecuador (2021).

Contribuye significativamente al comercio exterior del Ecuador, especialmente
en productos como el camardén, el atln, y otros productos pesqueros, asi como en
productos agricolas como bananas y cacao. Las exportaciones de Santa Elena son una
parte importante de la economia local y del pais en general, ayudando a generar
ingresos y empleo, Ministerio de Produccién, Comercio Exterior, Inversiones y Pesca

del Ecuador (2022).
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Capitulo tres
Andlisis y discusion de resultados
3.1 Analisis de resultados

3.1.1 Rubros de presién fiscal

El analisis de la presion fiscal de las empresas del sector G de la provincia de
Santa Elena, Ecuador, se llevo a cabo utilizando los datos obtenidos de la conciliacién
tributaria de los balances de las empresas en mencion en el periodo comprendido desde
el afio 2018 hasta el 2022. La conciliacion tributaria implica obtener una informacién
financiera como base para la declaracion del impuesta a la renta, su propdsito
fundamental es que se cumpla el pago de los impuestos de acuerdo a la normativa
tributaria.

La tabla 9 incluye los detalles sobre ingresos, costos, gastos, utilidad del
ejercicio, deducciones, impuesto causado, anticipos y crédito tributario, entre otros. El
analisis fue realizado a manera vertical y horizontal, para entender las variaciones,
ademas de buscar entender las variaciones y las causas detras de los cambios de cada

una de las cuentas.
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Tabla 9

El andlisis de la presion fiscal de las empresas del sector G de la provincia de Santa Elena, Ecuador

Concepto 2018 % 2019 % 2020 % 2021 % 2022 %

Ingresos $1,267,956.47 100.00% $1,302,497.76 100 % $1,098,519.22 100% $1,502,958.29 100.00 $1,653,868.78 100.00%
%

Total Costo $1,097,592.77 86.56% $1,115,495.06 85.64%  $919,348.86 83.69%  $1,290,535.09 85.87%  $1,270,329.35 76.81%

Total Gastos $ 185,262.27 14.61% $202,519.15 15.55%  $176,242.03 16.04%  $215,423.68 14.33%  $329,738.76 19.94%

Costos y gastos $1,282,855.04 $1,318,014.20 $1,095,590.89 $1,505,958.76 $1,600,068.11

Utilidad del ejercicio  $ 23,457.84 1.85% $ 19,756.58 1.52% $ 15,942.44 1.45% $ 27,070.37 1.80% $11,632.86 0.70%

(-)15% PT $ 3,392.62 0.27% $2,877.70 0.22% $2,197.69 0.20% $ 3,748.52 0.25% $4,817.75 0.29%

(+) GND LOCAL $10,755.34 0.85% $7,527.29 0.58% $7,248.74 0.66% $ 7,856.09 0.52% $4,769.64 0.29%

(+) GND EXTERIOR  $17.44 0.00% $ - 0.00% $315.34 0.03% $ 286.76 0.02% $88.51 0.01%

(-) Deducciones $ - 0.00% $ - 0.00% $ - 0.00% $ - 0.00% $0.00 0.00%

Adicionales

(-) Amortizacion de $ 381.43 0.03% $ - 0.00% $69.41 0.01% $1,091.67 0.07% $-186,091.42 -11.25%

pérdida (hasta 25%

del total de la

utilidad neta)

Utilidad gravable $ 24,249.90 1.91% $19,988.41 1.53% $ 14,989.54 1.36% $26,160.21 1.74% $2,935.60 0.18%

Impuesto Causado $5,887.72 0.46% $ 4,953.53 0.38% $ 3,652.26 0.33% $6,349.01 0.42% $ 7,010.66 0.42%

Anticipo IR $4,554.13 0.36% $2,347.24 0.18% $ 0.00% $ 0.00% $ 0.00%

Retenciones IR $ 0.00% $ 639.69 0.05% $ 0.00% $ 0.00% $41.82 0.00%

Crédito tributario $ 1,804.65 0.14% $2,173.34 0.17% $4,214.10 0.38% $ 4,026.57 0.27% $ 10,968.09 0.66%

afios anteriores

Impuesto a Pagar $ 784.88 0.06% $ 301.87 0.02% $125.03 0.01% $821.72 0.05% $5,222.02 0.32%

Nota: Expresado en millones de dolares.
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El andlisis vertical se centra en examinar los diferentes componentes de la

conciliacion tributaria en relacion con los ingresos totales de cada afo. Este tipo de
analisis brinda una mejor comprension de los costos y gastos, asi como la proporcién
respecto a los ingresos.
En el afio 2018 los ingresos totales fueron de $ 1,267,956.47, de este total, el 86.56%
corresponde a los costos, mientras tanto el 14.61% corresponden a gastos, siendo asi
una utilidad del ejercicio del 1.85%, esta estructura se mantiene relativamente constante
a lo largo de los afios con ligeras variaciones. En el afio 2019, los costos disminuyen a
un 85.64% y los gastos aumentaron a un 15,55%, disminuyendo asi en una utilidad del
ejercicio bastante al afio anterior con un porcentaje de 1.52%. Para el afio 2020 los
costos disminuyen en comparacion a los afios anteriores con un porcentaje de 83.69%
y los gastos aumentan en un porcentaje de 16,04%, con una utilidad del ejercicio con
una variacion en disminucién al 1.45%. En el afio 2021 y 2022 los costos representaron
un 85.87% y 76.81% respectivamente, mientras que sus gastos fueron 14,33% vy
19,94%, generando asi utilidades del ejercicio del 1.80% y 0.70%.

En base al andlisis antes mencionado, estos porcentajes indican que la mayor
parte de los ingresos de las empresas se destina a cubrir costos operativos y gastos,
dejando asi margenes de utilidad relativamente bajos. Esta estructura de costos y
gastos es tipica en sectores con alta intensidad de capital y operaciones como la pesca
y el turismo.

Cabe recalcar que este analisis horizontal compara los cambios en las cuentas
a lo largo del tiempo, con la finalidad de verificar las diversas tendencias y variaciones
significativas. En cuestion a los ingresos cabe recalcar que estos tuvieron variaciones
significativas ya que en el afio 2018 los ingresos fueron de $ 1,267,956.47 y al 2022 se
observa un incremento al $ 1,653,868.78, es decir que se representa una mejoria en las
operaciones de produccién y ventas de las empresas de turismo y pesqueras de la

provincia de Santa Elena.
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Se puede observar que en al afio 2020 los costos y gastos disminuyen
considerablemente en comparacién a los afios anteriores y posteriores, generando asi
la utilidad méas baja del periodo comprendido 2018 al 2021 en este caso de estudio
siendo esta de 1.45%, los factores que influyeron a que esto suceda se debe al impacto
de la Pandemia de COVID-19, ya que muchas empresas enfrentaron restricciones
operativas, reduccion en la demanda de productos y servicios, asi como interrupciones
en la cadena de suministros y para mitigar estos impactos muchas empresas
implementaron medidas de reduccion de costos y gastos.

La utlidad del ejercicio se mantuvo relativamente estable en términos
porcentuales, fluctuando entre 1.45% y 1.85% a lo largo del periodo analizado. Aunque
hubo una gran disminucién en 2022, siendo asi la utilidad del ejercicio 0.70%, la principal
causa se debe a que los costos y gastos aumentaron significativamente, generando asi
una reduccion en la utilidad, esta métrica indica la capacidad de la empresa para
mantener margenes de beneficio en un entorno econémico cambiante. Se observé una
reduccion significativa en 2020, seguida de aumentos en 2021 y 2022. Esta variacion
puede reflejar cambios en la legislacion fiscal, asi como ajustes en la estructura de
ingresos y gastos que impactan el calculo del impuesto a pagar. Los valores de anticipo
del Impuesto a la Renta (IR) y retenciones mostraron variaciones afio tras afio,
reflejando ajustes en las estimaciones y pagos anticipados del impuesto a lo largo del
periodo estudiado.

El rubro considerado como crédito tributario de afios anteriores contribuy6 a
reducir el impuesto a pagar en ciertos afios, mostrando la utilizacion de beneficios
fiscales acumulados de periodos anteriores, hubo ajustes relacionados con deducciones
adicionales y la amortizacion de pérdidas, que afectaron el célculo final del impuesto a
pagar, destacando la importancia de la planificacion fiscal estratégica para optimizar la

carga tributaria.
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En latabla se observa que, en ciertos afios, como en 2022, hay una amortizacion
de pérdidas que resulta en un valor negativo significativo (-$186,091.42), este factor
indica que en el afio 2022 la empresa no solo amortizé perdidas, sino que registré un
incremento de pérdidas acumuladas. La amortizacion de pérdidas es un mecanismo
contable y fiscal que permite a las empresas deducir pérdidas acumuladas de afios
anteriores de la base imponible del impuesto a la renta. Cuando el monto de pérdidas
acumuladas supera la utilidad del ejercicio, puede resultar en un valor negativo para
este rubro. Ademas de visualizar que las deducciones adicionales permitidas por la
normativa fiscal, se generan valores negativos debido a que no existen suficientes
ingresos gravables para absorber estas deducciones en el afio fiscal determinado.

Al aplicar créditos tributarios de afios anteriores y al superar estos el impuesto a
pagar calculado del afio en cuestién también representa, de manera considerable la
aparicion de valores negativos en el impuesto a pagar. La empresa ha demostrado
capacidad para aumentar ingresos y gestionar costos de manera efectiva, lo cual es
fundamental para reducir la presion fiscal, ademas los créditos tributarios son
importantes para optimizar la carga fiscal y pueden fluctuar significativamente segun las
circunstancias en base al ejercicio fiscal.

Las fluctuaciones en la utilidad del ejercicio y la aplicacién de amortizacion de
pérdidas y créditos tributarios reflejan estrategias para mitigar la carga fiscal. Es esencial
seguir monitorizando y optimizando la estructura de costos y gastos, asi como
aprovechar adecuadamente los beneficios fiscales disponibles para mejorar la
rentabilidad y la eficiencia fiscal de la empresa. Este analisis proporciona una vision
integral de cdmo la gestion financiera y fiscal impacta la presién fiscal de la empresa en

Santa Elena, facilitando decisiones estratégicas informadas para el futuro.
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3.1.2 Comportamiento de la presion fiscal

El comportamiento de la presion fiscal en la empresa durante estos cinco afios
muestra fluctuaciones significativas, influenciada por los cambios en la rentabilidad, el
uso del crédito tributario y la aplicacién de amortizacion de pérdidas (Bravo y Avila,
2020).

La figura 1 muestra el andlisis de la presién fiscal de las empresas sujetas de
estudio, la presion fiscal se define como el porcentaje que los ingresos totales de las
empresas destinan al pago de impuestos. Este indicador es elemental para entender la
carga tributaria que soportan las empresas y su impacto en la rentabilidad y
competitividad del sector de turismo y pesca.

Figura 1.

Analisis de la presion fiscal de las empresas del sector G de la provincia de Santa Elena,
Ecuador.

Presion Fiscal
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La presion fiscal, medida como porcentaje de la utilidad gravable, muestra una
tendencia relativamente estable a lo largo de los afios analizados, oscilando entre 0.33%

y 0.46%, desde 2018 hasta 2022, no hay fluctuaciones significativas en la presion fiscal,
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lo cual sugiere una consistencia en la carga impositiva aplicada a la empresa durante
este periodo.

En 2018, la presion fiscal fue del 0.46%, mostrando un punto de referencia inicial,
en 2019y 2020, hubo una ligera disminucién, alcanzando un minimo del 0.33% en 2020,
mientras que en 2021 y 2022, la presion fiscal aumentd marginalmente, volviendo a
niveles cercanos al inicio del periodo analizado.

En base a los resultados obtenidos, la estabilidad en la presidn fiscal indica que
la empresa ha enfrentado una carga tributaria relativamente constante a lo largo de
estos afos. Esto puede ser positivo en términos de previsibilidad para la planificacion
financieray fiscal a largo plazo, ademas de determinar que las variaciones en la presion
fiscal podrian estar influenciadas por cambios en la legislacion tributaria, la estructura
de costos y gastos de la empresa, asi como por estrategias de optimizacion fiscal
utilizadas.

Cabe recalcar que, para mantener una presion fiscal estable, las empresas han
podido gestionar eficientemente sus obligaciones fiscales, posiblemente aprovechando
deducciones permitidas, créditos tributarios o estrategias de planificacion fiscal. Este
analisis del grafico proporciona una visibn clara de cémo la presion fiscal ha
evolucionado a lo largo de los afios y ofrece una base sélida para evaluar la eficacia de
las estrategias fiscales implementadas y la salud financiera general de las empresas en
términos de su carga tributaria.

Los ingresos de las empresas mostraron una tendencia variable a lo largo de los
afios, con una disminucién notable en 2020 seguida de una recuperacion en 2021 y
2022. Esta fluctuacion podria estar influenciada por factores externos como cambios en
la demanda del mercado o estrategias de precios. Los costos y gastos totales también
experimentaron variaciones significativas. Aunque hubo una reduccién en 2020, estos
aumentaron nuevamente en 2021 y 2022. Esto sugiere ajustes en la estructura de

costos de la empresa o cambios en los precios de los insumos.
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La utilidad del ejercicio mostr6 una tendencia a la baja en varios afios, con picos
intermitentes. Esto indica que la empresa ha enfrentado desafios para mantener una
rentabilidad constante, posiblemente debido a fluctuaciones en los ingresos y costos
mencionados anteriormente. El impuesto causado refleja la utilidad gravable de la
empresa, mostrando un aumento en 2022 después de fluctuaciones menores en afos
anteriores. Esto podria deberse a una mayor rentabilidad en ese periodo, lo cual es un
aspecto positivo, pero implica una carga fiscal mas alta. Los anticipos de impuesto a la
renta mostraron variaciones, indicando ajustes en las politicas de pagos anticipados o
cambios en las estimaciones fiscales de la empresa.

Para manejar las fluctuaciones en ingresos, costos y provisiones fiscales, la
empresa podria considerar estrategias como la diversificacion de ingresos, la
optimizacion continua de costos, y la planificacion fiscal proactiva. La revision constante
de politicas contables y la implementacién de practicas de gestiéon financiera robustas
son fundamentales para mitigar los riesgos identificados y asegurar la estabilidad
financiera a largo plazo.

Es crucial que la empresa continlle monitoreando de cerca sus ingresos, costos
y obligaciones fiscales para adaptarse a cambios en el entorno econémico y regulatorio.
Adoptar un enfoque estratégico para mejorar la rentabilidad y mantener una posicion
fiscal solida sera fundamental para enfrentar futuros desafios y aprovechar
oportunidades de crecimiento.

Este andlisis destaca la importancia de una gestién financiera sélida y una
planificacion fiscal efectiva para asegurar la estabilidad y el crecimiento sostenible de
las empresas del sector G de la provincia de Santa Elena, en un entorno empresarial
dindmico.

3.1.3 Riesgos fiscales de las empresas.

La matriz de riesgos fiscales evalla los diversos riesgos asociados con las

cuentas fiscales de las empresas del sector G en la provincia de Santa Elena en
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Ecuador. La tabla detalla las causas y efectos de cada riesgo, el impacto y la

probabilidad de su ocurrencia, y ademas se proporciona estrategias de mitigacion y

contingencia para cada uno.

Tabla 10

Riesgos fiscales en las empresas del sector G, provincia de Santa Elena
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Nota: Determinacién del impacto: medio, alto y bajo segun el tamafio de las empresas.

Por una parte, la variacién en los ingresos anuales es un riesgo significativo
debido a su impacto en la base imponible y la presion fiscal. Las fluctuaciones en los
ingresos pueden afectar la capacidad de la empresa para cubrir costos y gastos
operativos. Una probabilidad media indica que estos cambios son esperados, pero no
constantes, La fluctuacion en la utilidad refleja cambios en los ingresos y costos
(Calahorrano y Caicedo, 2020).

Con una probabilidad media, es crucial implementar estrategias de mitigacion
para mantener la rentabilidad, es decir que la utilidad del ejercicio mostré variaciones

anuales, con puntos altos en 2021 y descensos en otros afios. Estos cambios pueden
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reflejar la capacidad de la empresa para gestionar eficazmente sus ingresos y costos en
diferentes periodos (Trujillo y Torres, 2021).

Los gastos no deducibles locales mostraron variaciones minimas en
comparacion con otros elementos, indicando una gestion relativamente estable en este
aspecto. Hubo variaciones en los gastos no deducibles en el exterior, con un aumento
notable en 2020 seguido de una disminucién en 2021 y 2022. Esto puede reflejar
cambios en la exposicion internacional o regulaciones fiscales extranjeras.

Las deducciones adicionales mostraron cambios minimos, pero hubo una
disminucion significativa en 2022. Esto podria ser resultado de cambios en la politica
fiscal o ajustes en la elegibilidad para deducciones especificas. La amortizacion de
pérdida tuvo un impacto negativo en 2022, probablemente debido a pérdidas no
realizadas o ajustes contables significativos en ese afo.

La utilidad gravable fluctu6 anualmente, mostrando una tendencia a la baja en
2022 después de picos en 2021. Esto puede estar relacionado con la capacidad de la
empresa para gestionar sus ingresos y costos antes de impuestos. Hubo un aumento
en el impuesto causado en 2022, reflejando una mayor utilidad gravable y posiblemente
cambios en las tasas impositivas o reglas fiscales aplicables.

Los anticipos de impuesto a la renta fluctuaron, con una notable disminucién en
2022. Esto puede indicar cambios en las estimaciones fiscales o politicas de pago
anticipado. La empresa puede considerar estrategias como la diversificacion de
ingresos, la optimizacién continua de costos, la planificacion fiscal proactiva y la revisiéon
constante de politicas contables para mitigar los riesgos identificados.

Este analisis proporciona una vision detallada de como cada componente
financiero y fiscal ha evolucionado a lo largo de los afios, identificando areas de fortaleza
y posibles puntos de atencion para las empresas del sector G de la provincia de Santa

Elena.
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3.2 Discusion de resultados

La presente discusién se centra en comparar los resultados del estudio sobre la
incidencia de la presién fiscal en la gestidn de riesgos fiscales de las empresas del sector
G en la provincia de Santa Elena durante el periodo 2018-2022, en base a otros estudios
gue se han analizado con variables similares, pero diferentes contextos y sectores. El
objetivo de realizar la debida comparacion es identificar patrones comunes, diferencias
significativas y posibles explicaciones para las tendencias observadas.

Un estudio realizado por Cevallos y Mejia (2020), sobre la presion fiscal en el
sector farmacéutico en el Ecuador nos proporciona un marco comparativo interesante,
en esta investigacion se encontré que, respecto a la presion tributaria, en el afio 2018
las empresas de venta al por mayor de productos farmacéuticos alcanzaron 1.44%,
confirmando la tendencia al alta que se ha presentado desde el afio 2014. De acuerdo
con la informacién brindada por el Servicio de Rentas Internas y cotejada por la
Superintendencia de Compaiiias, los principales actores dedicados a esta actividad
tienen un peso que va desde 0.03% al 1.71% del impuesto causado relacién a los
ingresos totales.

En teoria el sector farmacéutico continuara creciendo, dominado por las grandes
empresas de paises industrializados los cuales concentran cerca del 50% de la totalidad
de la produccidn, investigacion y comercializacién de farmacos a nivel mundial (Cevallos
y Mejia, 2020).

La comparacion entre el estudio de Cevallos y Mejia (2020), sobre la presion
fiscal en el sector farmacéutico respecto a la informacion de las empresas estudiadas
proporcionan una perspectiva interesante sobre como diferentes contextos y sectores
pueden enfrentar desafios y oportunidades Unicas en términos de presion fiscal y
competitividad econémica.

De esta forma podemos indicar que al igual que el estudio realizado en el sector

G provincia de Santa Elena, las empresas han enfrentado desafios para mantener una
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rentabilidad constante, posiblemente debido a fluctuaciones en los ingresos y costos
ademas de reflejar la utilidad gravable de la empresa, mostrando un aumento en 2022
después de fluctuaciones menores en afos anteriores.

El estudio realizado por Vascones et al. (2019), en base a la presion fiscal y la
rentabilidad en las cooperativas de ahorro y crédito generé resultados significantes que
muestran, mientras mayor es el monto a pagar por los distintos tributos, que significa
presion fiscal, menor es la rentabilidad de las CAC. Teniendo en cuenta los valores de
la correlacion obtenidos se puede afirmar, con un nivel de confianza superior al 95%
que la presién fiscal y los montos del AIR, aportes SEPS y COSEDES, influyen
negativamente en la rentabilidad de las CAC de la provincia Cotopaxi, debido en buena
medida a la forma en que se realiza el pag6 del AIR que limita considerablemente la
posibilidad de colocacion de recursos disminuyendo los ingresos por conceptos de
cobros de intereses generado.

En comparacion el presente estudio, mostr6 una tendencia similar, donde las
empresas del sector G de la provincia de Santa Elena, se observa una correlaciéon
negativa entre los niveles de presion fiscal y la rentabilidad empresarial en los datos
analizados. Los afios con mayores porcentajes de impuestos pagados sobre ingresos
totales tienden a coincidir con menores utilidades del ejercicio, lo cual refuerza la idea
de que la presion fiscal impacta adversamente en el desempefio econdémico de las
empresas locales. la presion fiscal en Santa Elena tiene un impacto significativo en la
rentabilidad empresarial, y abordar este desafio de manera efectiva sera clave para el
crecimiento econdémico sostenible en la regién.

La comparacion destaca las diferencias en la forma en que la presion fiscal
afecta la rentabilidad en los sectores especificos como las CAC y empresas individuales,
proporcionando informacion sobre como las politicas tributarias pueden influir en la

viabilidad financiera de diferentes tipos de entidades econdmicas.
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El estudio realizado por Cuaran (2018), diagnostica como esta compuesta la
presion fiscal en el Canton Pelileo y su incidencia en el sector informal para la deteccién
de los impuestos que soportan las actividades para la fabricacion de jeans, en base a
este estudio se evidencio claramente que el 13% de los socios no cumplen con las
obligaciones municipales mientras que el 48% de socios no estéa registrado, con todo se
observa que existe un promedio de 28% de incumplimiento de los socios con la presion
fiscal.

En la tabla proporcionada para el objeto de estudio sector G provincia de Santa
Elena, se presentan datos financieros generales que incluyen ingresos totales, costos,
gastos, impuestos a pagar y utilidades del ejercicio. Aunque el enfoque es diferente al
de Cuarén, ambos estudios abordan la tematica de la carga tributaria y su impacto en
los contribuyentes. Basado en la informaciéon proporcionada por ambos estudios, se
podria concluir que la presién fiscal, compuesta por la carga impositiva y el nivel de
cumplimiento tributario, tiene efectos significativos en la rentabilidad y sostenibilidad de
las empresas. Mejorar la gestion fiscal y promover el cumplimiento de las obligaciones
tributarias podria ser clave para mitigar estos efectos adversos, tanto en sectores
especificos como en el sector G de la provincia de Santa Elena.

La comparacion entre el estudio de Cuaran (2018), sobre la presién fiscal en el
sector informal y los datos de la tabla en una empresa especifica proporciona insights
valiosos sobre como diferentes contextos y tipos de entidades pueden enfrentar

desafios y oportunidades Unicas en términos de gestién fiscal y cumplimiento tributario.
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Conclusiones

La presion fiscal ha sido significativa para las empresas del sector G en la
provincia de Santa Elena durante el periodo estudiado. Se observa que la carga
tributaria ha fluctuado y ha tenido un impacto directo en las decisiones estratégicas
empresariales, especialmente en la gestidén de riesgos fiscales.

Se ha identificado rubros especificos que contribuyen de manera significativa a
la presion fiscal en estas empresas. Esto incluye impuestos directos e indirectos, asi
como otras cargas fiscales que afectan la rentabilidad y estabilidad financiera.

A través del analisis longitudinal, se han observado variaciones en la presion
fiscal a lo largo de los cinco afios. Este andlisis ha permitido identificar patrones y
tendencias que influyen en las decisiones financieras estratégica de las empresas del

sector G.

Se ha identificado y evaluado riesgos fiscales que enfrentan estas empresas.
Estos riesgos no solo afectan la estabilidad financiera, sino que también destacan la
necesidad critica de desarrollar estrategias efectivas de mitigacion.

La investigacion subraya la importancia de implementar estrategias efectivas
para mitigar los riesgos fiscales. Esto incluye una planificacion cuidadosa, el uso de
incentivos fiscales cuando sea posible y la optimizacién de las estructuras financieras
para minimizar la exposicion a la presion fiscal.

Aunque el estudio esta centrado en el sector G de las empresas en la provincia
de Santa Elena, los hallazgos tienen implicaciones importantes para otras industrias y
regiones geogréficas similares. Esto sugiere que las conclusiones y recomendaciones
que pueden ser explotadas y aplicadas con adaptaciones a otros contextos

empresariales y fiscales.



66

Recomendaciones

Las empresas del sector G en la provincia de Santa Elena deben fortalecer sus
capacidades de gestion de riesgos fiscales. Esto implica realizar analisis periddicos de
exposicion fiscal, ideas nuevas, oportunidades de optimizacion y asegurar el
cumplimiento normativo de manera eficiente.

Dada la variabilidad de la presién fiscal, es fundamental que las empresas
mantengan un monitoreo constante de los cambios legislativos y regulatorios que
puedan afectar su situacion fiscal. Esto permitird ajustar estrategias rapidamente y
aprovechar oportunidades fiscales

Las empresas estudiadas deberian invertir en la capacitacion continua del
personal como requisito fundamental. Esto garantiza que estén al tanto de las mejores
practicas en gestiéon fiscal y pueden implementar estrategias efectivas de manera
proactiva.

Considerar la colaboracion con asesores fiscales externos puede proporcionar
perspectivas adicionales en areas especificas de la gestion fiscal que pueden estar fuera
del alcance interno de la empresa.

Es crucial compartir los resultados de estudios dentro del sector empresarial y
con las autoridades fiscales locales. Esto puede fomentar un dialogo constructivo sobre
politicas fiscales y promover practicas que benefician a todas las partes involucradas.

Es importante que las empresas realicen evaluaciones peridédicas de la
estructura financiera y fiscal de la empresa, ajustando estrategias segun sea necesario
para adaptarse a cambios en el entorno fiscal y econémico.

Implementar estas recomendaciones pueden ayudar a las empresas del sector

G de Santa Elena a gestionar de manera més efectiva los riesgos fiscales y mejorar su
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capacidad para adaptarse a un entorno fiscal cambiante, contribuyendo asi a su
sostenibilidad econdmica y desarrollo regional
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